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OZET

Ihracat performansi, bir iilkenin mal ve hizmetlerini uluslararasi pazarlarda basaryla satma
yetenegini yansitan onemli bir gostergedir. Bir {ilkenin ihracat performansi, ekonomik biiyiime, istthdam
ve ticaret dengesi gibi faktorleri etkileyebilir. Iyi bir ihracat performans, iiretkenlik artisini tesvik edebilir
ve yurtici firmalarin uluslararasi arenada rekabet edebilme yeteneklerini gelistirebilir. Iyi bir ihracat
performansi, iilkenin genel rekabet giiciinii ve endistriyel c¢esitliligini yansitarak ekonomik
cesitlendirmeyi destekleyebilir. Bu nedenle, iilkeler genellikle dis pazarlarda biiylimeyi tesvik etmek igin
ticaret politikalari ve ihracat tesvikleri gelistirirler.

Bu c¢alismanin amaci, bir {ilkenin dis ticaretindeki 6nemli faktorlerden biri olan ihracat
performansi ile seg¢ilmis makroekonomik degiskenler arasindaki iliskileri panel veri analizi ile test
etmektir. Calisma, diinya ekonomik bolgelerinde yer alan gelismis iilkeler ile gelismekte olan tilkeler
icinden dig ticarette 6nde gelen secilmis 15 iilkenin 2000-2022 dénemi dis ticaret kesimine ait verilerle
gerceklestirilmistir. Arastirmada ihracat performansi ile gayri safi yurt i¢i hasila (GSYH), doviz kuru ve
AR-GE harcamalar1 arasindaki iligki incelenmistir. Daha once yapilmig olan ¢alismalarda ihracat
performansi ile GSYH, doviz kuru ve AR-GE harcamalari arasindaki iliski sektorel veya tek bir {ilke i¢in
tek tek incelendiginde, bu degiskenlerin ihracat performansini pozitif yonde etkiledigi goérilmiistiir.
Arastirma sonucunda, ihracat performansi ile gayri safi yurt i¢i hasila (GSYH) ve doviz kuru arasinda
pozitif bir iliski tespit edilirken, ihracat performansi ile AR-GE harcamalari arasinda anlamli bir iligki
tespit edilememistir.

Anahtar kelimeler: ihracat Performansi, fhracat Performansim Belirleyen Faktorler, Panel Veri
Analizi
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ABSTRACT

Export performance is an important indicator that reflects a country’s ability to successfully sell
its goods and services in international markets. A country’s export performance can affect factors such as
economic growth, job employment and trade balance. Successful export performance can foster
productivity growth and improve the ability of local businesses to compete internationally. Good export
performance can support economic diversification, often reflecting the country’s competitiveness and
industrial diversity. Therefore, countries often develop trade policies and export incentives to stimulate
growth in foreign markets.

The aim of this study is to test the relationships between export performance, one of the important
factors in a country's foreign trade, and selected macroeconomic variables using panel data analysis. The
study was carried out with data on the foreign trade segment of 15 selected leading countries in foreign
trade among the developed countries and developing countries in the world economic regions for the
period 2000-2022. In the research, the relationship between export performance and gross domestic
product (GDP), exchange rate and R&D expenditures was examined. In previous studies, when the
relationship between export performance and GDP, exchange rate and R&D expenditures is examined
sectorally or individually for a single country, it has been seen that these variables positively affect export
performance. As a result of the research, a positive relationship was detected between export
performance and gross domestic product (GDP) and exchange rate, while no significant relationship was
found between export performance and R&D expenditures.

Keywords: Export Performance, Factors Determining Export Performance, Panel Data Analysis
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BIRINCIi BOLUM

1. GIRIS

Diinya mal ve hizmet ticareti, ekonomiler arasindaki ticari iligkileri ve kiiresel
ekonominin biiyiikliigiinii yansitan 6nemli bir gostergedir. Ulkeler, ihtiya¢ duyduklart
iriinleri ve hizmetleri ticaret yoluyla miibadele ederek refahlarini artirmaya calisirlar.
Mal ve hizmet ticareti, ekonomik biiyliimeyi tesvik ederken, ayni zamanda ekonomik
krizler ve diger birgok faktor tarafindan da etkilenebilir. Ekonomik krizler, talep diisiisii,
finansal belirsizlik ve firmalarin ticaret yapma yeteneklerini sinirlayabilir. Mesela, 2008
finansal krizi kiiresel ticareti ciddi sekilde etkilemis ve bir¢ok iilkenin ticaret hacmini
daraltmistir. Kriz, hizla diinya geneline yayilmis ve diger iilkeleri de etkilemistir. Birgok
iilke ticaret hacminde diislis yasamis, uluslararasi finansal piyasalar calkantili bir donem
gecirmistir. Krizin etkilerini sinirlamak i¢in hiikiimetler mali tesvik 6nlemleri ve merkez
bankalar1 da genisletici para politikalar1 uygulamistir.

2019 yili diinya ekonomisinde gesitli onemli gelismelere sahne olmustur. Genel
olarak, birgok iilke 1limli bir ekonomik biiylime donemi yasamis, ancak ayni zamanda
baz1 ekonomik belirsizlikler de goriilmiistiir. ABD ve Cin arasindaki ticaret savaslari,
2019 yilinda ekonomik giindemin 6nemli bir pargasi olmustur. iki iilke arasindaki
ticaret anlasmazliklari, diinya ticaretini ve kiiresel tedarik zincirlerini etkilemistir. Bu
durum, diger lilkeleri de ticaret politikalarini1 gozden gegirmeye yonlendirmistir. Ayrica,
Avrupa ckonomisi Brexit belirsizligi ile miicadele etmis, Birlesik Krallik'in AB’den
cikma siireci, Avrupa'nin ekonomik goriiniimiinii etkileyen 6dnemli bir faktér olmustur.
Bu siireg, ticaret ve yatirim faaliyetlerini etkilemistir. Diinya genelinde teknolojik
gelismeler 6nemli bir rol oynamistir. Dijital doniistim, yapay zeka, e-ticaret ve mobil
uygulamalar gibi alanlarda biiylime ve inovasyon devam etmistir. Teknolojik
ilerlemeler, ticaret modellerini degistirmis Ve yeni is firsatlar1 yaratmistir. 2019 yilinda,
baz1 gelismekte olan ekonomiler zorluklarla karsilasmistir. Birkag iilke, yiiksek
enflasyon, para birimi dalgalanmalar1 ve dis bor¢ sorunlari ile miicadele etmistir. Bu
durum, ekonomik istikrar: sarsan etkenler arasinda yer almustir.

Sonraki yillarda, diinya ekonomisi yavas bir toparlanma siirecine girmis, fakat
bu donemde ekonomik biiylime istikrarli olmamistir. Birgok iilke diisiik biiylime
oranlari, igsizlik ve bor¢ sorunlart ile miicadele etmistir. 2020 yilinda, COVID-19
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pandemisi diinya ekonomisine biiyliik bir darbe vurmustur. Salgmin yayilmasini
engellemek icin bagvurulan kisitlamalar birgok sektorii etkilemis, turizm, ulagim ve
perakendeci endiistrilerde biylk distisler yasanmistir. Ancak teknoloji ve dijital
ekonomi pandemi doneminde biiylimeye devam etmistir. Hiikiimetler ve merkez
bankalari, ekonomik toparlanmay1 desteklemek icin genisletici mali politikalar ve tesvik
Onlemleri uygulamistir. Faiz oranlarinin diisiik tutulmasi, bor¢lanma maliyetlerini
azaltmistir.

As1 gelistirme ve dagitim cabalari, 2021 yilinda ekonomik toparlanmanin
isaretlerini getirmistir. 2021 yilinda diinya ekonomisinde ¢esitli ve 6nemli gelismeler
yasanmigtir. COVID-19 pandemisi ve onun etkileri hala devam ederken, birgok {ilke
ekonomik toparlanma cabalarmi siirdiirmiistiir. Bazi bolgelerde as1 dagitimi ve halk
sagligi onlemleri sayesinde ekonomik aktivite kismen canlanmistir. Ozellikle dijital
dontistim ve teknoloji sektorii, pandemi doneminde 6nemli bir rol oynamistir. Uzaktan
calisma ve cevrimici hizmetlerin artmasiyla birlikte teknolojiye olan talep artmistir.
Biiytik teknoloji sirketleri, biiylimelerini siirdlirerek diinya ekonomisine katki
saglamiglardir. Ancak, Sinirlamalar ve seyahat kisitlamalar1 turizm, ulasim ve
perakendeci endistrilerde daralmaya neden olmustur. Aymi zamanda tedarik zinciri
sorunlar1 da bazi endiistrileri etkilemis ve iiretim siire¢lerinde aksamalara yol agmistir.

2022 yili basinda baslayan Rusya’nin Ukrayna’y: isgali diinya ekonomisini
derinden sarsmis ve Ozellikle tahil tirlinlerine erisimin zorlasmasina sebep olmasinin
yaninda diinya enerji fiyatlarinda da dalgalanmalar ve artiglar yasanmasina sebep
olmustur. Bu gelismelerin etkileri hala devam etmekte olup, gelecek yillarda da devam
edecegi diisliniilmektedir.

Diinya ekonomilerinde ve iilkelerde yasanan bu son gelismelere bakildiginda
iilkeler igin dis ticaretin dnemi ortaya ¢ikmaktadir. Ulkeler ekonomilerini biiyiitmek ve
doviz kazandirict islemlerini artirabilmek igin ihracata yonelmektedirler. Ihracat, bir
tilkenin {iretimini uluslararas1 piyasalara acarak ekonomik biiyiime, istihdam artis1 ve
ticaret dengesinin saglanmas1 gibi bir dizi olumlu etkiyle sonuglanabilir. lyi bir ihracat
performansi, bir iilkenin rekabet giiciinii artirabilir, yerel firmalarin biiylimesini
destekleyebilir ve uluslararasi iliskileri gliglendirebilir. Bu nedenle, iilkeler i¢in ihracat

stratejik bir neme sahiptir denilebilir.



Bu ¢alismada, ihracat performansi ile segilmis olan makro ekonomik faktoérler
arasinda yer alan iligkiler panel veri analizi yontemiyle test ve analiz edilecektir. Bu
kapsamda uluslararasi kurumlarin raporlarinda yer alan iilke gruplarina mensup gelismis
ve gelismekte olan iilkelerden dis ticaret bakimindan 6ne ¢ikan Kanada, Cin, Almanya,
Ispanya, Finlandiya, Fransa, Birlesik Krallik, italya, Japonya, Kore Cumbhuriyeti,
Meksika, Rusya, Singapur, Tiirkiye ve Giiney Afrika’dan olusan 15 iilkenin 2000-2022
doénemine ait ihracat rakamlari, GSYH, doviz kuru ve AR-GE harcamalari ile panel veri
analizi gerceklestirilecektir. Ekonometrik analizde kullanilan veriler WBG, OECD ve
TUIK gibi cesitli kurumlarin veri tabanindan ve ilgili iilkelerin resmi kurumlarinin
verilerinden elde edilmistir.

Bes boliimden olusan bu calismanin ilk bolimii giris kismindan olugmakta
olusup, burada calismanin igerigi ile ilgili bilgilere yer verilirken, ikinci boliimiinde
diinya ekonomisi, kiiresel rekabet ve Tiirkiye ekonomisi bashigi altinda diinya
ekonomisi ve kiiresel rekabet ile kiiresel rekabet ve Tiirkiye ekonomisi incelenmistir.
Ayrica bu boliimde Tiirkiye ekonomisindeki gelismeler ve ekonominin uluslararasi
rekabet giicii de ele alinmistir. Calismanin {igiincii bolimiinde ihracat performansi,
Olciilmesi ve belirleyicileri bashigi altinda ihracat performansinin tanimi, 6l¢iilmesi, dis
ticaret teorileriyle irtibatlandirilmasi, klasik ve yeni dis ticaret teorileri, ihracat
performansinin belirleyicileri (firma i¢i faktorler, firma dis1 faktorler, makro ekonomik
faktorler) ve COVID-19’un ihracat performansina etkileri hakkinda bilgiler verilmistir.
Calismanin dordiincii boliimiinde, ihracat performansinin belirleyicileri hakkinda bir
literatiir taramasi yapilmis, ardindan ampirik analizler yapilmis ve elde edilen bulgular
yorumlanmistir. Caligmanin besinci boliimiinde ise genel bir degerlendirme yapilmis ve

ulagilan sonuglara yer verilmistir.



IKiNCi BOLUM

2. DUNYA EKONOMISIi, KURESEL REKABET VE TURKIYE EKONOMISI

Bu boliimde, diinya ekonomisindeki gelismeler biiylime, ticaret hacmi, kiiresel
rekabet ve diinya ekonomik bolgeleri itibariyle ele alinacaktir. Daha sonra ise Tiirkiye
ekonomisindeki gelismeler ve Tiirkiye ekonomisinin rekabet giicii agiklanacaktir.

Kiiresel ekonominin Onemli gostergelerinden biri diinya mal ve hizmet
ticaretidir. Ulkeler aras1 ticaret, ekonomik biiyiime, uzmanlasma ve kaynak dagiliminda
kritik bir rol oynar. Ekonomik krizler, diinya ticaretini etkileyen onemli faktorlerden
biridir. Biiyliik ekonomik dalgalanmalar ticaret hacmini diisiirebilir ve uluslararasi
ticaret akigini sinirlandirabilir.

Tirkiye, stratejik cografi konumu sayesinde diinya ekonomisindeki
hareketliligin bir aktoriidiir. Ihracat, ithalat, turizm ve dis yatirimlar gibi faktorler
Tiirkiye ekonomisini etkiler. Kiiresel rekabette Tiirkiye'nin rekabet avantajlar1 arasinda
geng ve nitelikli 1g giicii, tarim {riinleri, insaat sektorii ve tekstil yer alir. Ancak ayni
zamanda doviz kuru dalgalanmalari, siyasi istikrarsizlik ve yiiksek issizlik gibi zorluklar

da mevcuttur.

2.1. Diinya Ekonomisi ve Kiiresel Rekabet

Diinya ekonomisi, iilkeler arasinda mal, hizmet ve sermaye akimlarinin bir
sonucu olarak olusan karmasik bir yapiya sahiptir. Diinya ekonomisi, farkl
biytiklikkteki ilkelerin  ekonomik performanslarina goére sekillenir. Gelismis
ekonomiler, yiiksek teknoloji {iriinleri ve hizmetler iiretirken, gelismekte olan iilkeler
daha ¢ok emek yogun endiistrilerde faaliyet gosterir. Kiiresel rekabet, iilkelerin
birbirleriyle ticaret, yatirim ve teknoloji transferi yoluyla etkilesimde bulunmasini ifade
eder. Bu durum, ekonomik biiylime, inovasyon ve verimlilik acisindan 6nemlidir.
Kiiresel rekabet, firmalar1 daha inovatif ve verimli olmaya tesvik ederken, ayni1 zamanda
rekabet baskisiyla karsilagsan firmalarin siirdiiriilebilirligi 6nem kazanir.

Diinya ekonomisinin iiretim noktas: ve agirlik merkezi, gelismis iilkelerden
Asya kitasinda bulunan gelismekte olan iilkelere dogru yonelmektedir. Bu egilimin

2008 diinya ekonomik krizinden sonra daha da belirginlesmeye basladigi goriilmektedir.
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Gelismekte olan iilkelerin basinda gelen Cin ve Hindistan ekonomilerinin hizli
biiytimesi bu tilkelerin kiiresel ekonomi igindeki paylarimi artirirken, gelismis tilkelerin
basinda gelen ABD ve Japonya’nin kiiresel ekonomi igindeki paylar1 genel olarak
azalmaktadir. Gelismekte olan ilkelerin sahip olduklar1 niifus ve dogal kaynak
avantajlarmi teknoloji iiretimine ve rekabet {istiinliigiine doniistiirmek igin attiklar
giiclii adimlar, bu egilimdeki belirleyici unsurlar olarak 6ne ¢ikmaktadir. Ucuz isgiiciine
dayali ucuz diisiik teknolojili tiriinlerin ihracati, hizla biiyliyen bir ekonomide giderek
taklit veya yenilik igeren yiiksek teknolojili {irinlere dogru genislemektedir. Bu yapisal
degisim nedeniyle, hizla biiyiiyen bu iilkeler, giderek daha da yiiksek teknolojiye sahip
endiistrilerde rekabet avantaji elde etmektedirler (10. Kalkinma Plani, 2014).

2020 yilinda kiiresel ekonomi tiim sektorlerde birden fazla etkisi olan
beklenmedik COVID-19 salginiyla Kkarsi karsiya kalmistir. Bu salgmin en biiyiik
baskisi, kiiresel ekonominin %3,4 oraninda daralmasi olmustur. 2020 yilinda kiiresel
ekonomi son yillarin en keskin daralmasin1 yasamis ve sonunda gelismis ekonomiler
%4,5 oraninda, gelismekte olan iilkelerin ekonomileri ise %2,0 oraninda kiiglilmiistiir.
Kiiresel ekonomi 2020’de yasadigt COVID-19 soku sonrasi 2021°’e¢ daha olumlu
beklentiler ile girmistir (TIM, 2022).

Kiiresel ekonomik toparlanma, yeni COVID-19 vakalari, devam eden isgiicii
piyasasi endiseleri, tedarik zincirinde yasanan kisitlamalar ve artan enflasyonist baskilar
arasinda hassas bir yapi arz etmistir. 2020'de %3,4 kiiciilen diinya ekonomisinin,
2021'de %5,5 biiyiime oraniyla son 40 yilin en yiiksek biiylimesini gergeklestirmesi ve
2022°de %3,5 biiyiimesi beklenmektedir. 2021'de kiiresel GSYH, 2019a gére %1,9
daha yiiksek olmasina ragmen, yine de pandemi oncesi diizeyin %3,3 altinda kalmustir.
Bununla birlikte, bu toplu biiyiime rakamlarinda meydana gelen degismeler, tilkeler ve
bolgeler arasinda toparlanma hizinda farkliliklar géstermemektedir (BM, 2022).

Diinya ekonomisi, 1970’li yillardan bu yana yasanmakta olan en biiyiik enerji
kriziyle sarsilmaya devam etmektedir. Enerji soku, enflasyonu on yillardir goriillmeyen
seviyelere ¢ikararak kiiresel ekonomik biiyiimeyi yavaglatmistir. Yeni OECD Ekonomik
Gortiniim Raporu’nda, kiiresel bilyiimenin 2023'te %2,2'ye diisecegi ve 2024'te nispeten
miitevazi bir oran olarak goriilen %2,7'ye geri donecegi diistiniilmektedir. 2023 ve
2024'te gelismenin ana motoru Asya olurken, Avrupa, Kuzey Amerika ve Giiney
Amerika'nin ¢ok diisiik gelisme gostermesi beklenmektedir. Diinya ekonomisinin
Rusya'nin Ukrayna'yr isgali sonucu 6dedigi agir bedel, enflasyonun yiiksek seviyelere
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cikmasi ve daha az biiylimesi seklinde karsimiza c¢ikmaktadir. Pandemi sonrasi
toparlanma siireci ve ilgili tedarik zinciri sorunlar1 sebebiyle zaten yiikseliste olan
enflasyon, Rusya'nin saldirisi sonucu diinya g¢apinda ¢ok daha yaygin bir duruma
gelerek oldukga yiiksek seviyelere ulasmistir. Beklenmeyen fiyat artiglari, birgok tilkede
reel ticretlerin ve hane halki satin alma giiciiniin diismesine neden olmaktadir. Bu siireg
diinyanin her yerindeki insanlar1 olumsuz etkilemistir. Enflasyon kontrol altina
alinmadig1 takdirde bu sorunlarin daha da artmasi beklenmektedir. Diinyanin dort bir
yanmdaki ilkelerin merkez bankalari, olusan yiliksek enflasyonu kontrol altina
alabilmek ve enflasyon beklentilerini kirmak igin faiz oranlarmi yiikseltmektedir.
Uygulanan bu stratejinin meyve vermeye basladigi da goriilmektedir. Ornek olarak
Brezilya'da Merkez Bankasi bu olaya hizli tepki vermis ve son aylarda enflasyon
diismeye basglamistir. ABD'den gelen son veriler de enflasyonla miicadelede bazi
ilerlemelere isaret etmektedir. Enflasyonun yiiksek ve yaygin oldugu iilkelerde para
politikasinin daha da sikilastirilacagi 6ngoriilmektedir (OECD, 2022).

2.1.1. Diinya ekonomisinde biiyiime ve ticaret hacmi

Diinya ekonomisinde biiylime ve ticaret hacmi, kiiresel ekonominin
performansini yansitan iki temel faktordiir. Biiylime, bir iilkenin veya bdlgenin
ekonomik aktivitelerinin genislemesi anlamimna gelir. Biiytime oranlari, Gayri Safi
Yurti¢i Hasila (GSYH) biiyiikliigiiniin artisin1 6lger. Bu, is giicii, iiretim ve tiikketim gibi
ckonomik gostergelerdeki artislarla iligkilidir. Kiiresel ticaret hacmi, tilkeler arasindaki
aligverisin genislemesini veya daralmasini yansitir. Biiylime ve ticaret hacmi,
birbirleriyle siki bir iliski i¢indedir. Ekonomik biiyiime, ticaret hacmini artirabilir ¢linkii
daha fazla iiretim ve tiikketim genellikle daha fazla ticareti beraberinde getirir. Ayni
sekilde, biiyliyen ticaret hacmi de ekonomik biiylimeyi destekleyebilir. Uluslararasi
ticaret, Urlinlerin ve hizmetlerin farkli piyasalara ulasmasia yardimci olabilir, bu da
ekonomik biiylimeyi tesvik eder. Biiylime ve ticaret hacmi, diinya ekonomisini
sekillendiren Onemli faktorlerdir. Bu iki faktoriin dengeli bir sekilde artmasi,
stirdiirtilebilir ve istikrarl bir kiiresel ekonomik gelismeyi destekleyebilir.

2021 yilinda iiretim alaninda meydana gelen kiiresel toparlanma biiyiik 6lciide
tiiketicilerin yapmis olduklart hane halki harcamalari ve az da olsa yatirimlarda
meydana gelen artiglar ile saglanmistir. Mal ticareti, pandemi oOncesindeki seviyeleri
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asmigtir. Ancak finansal tesviklerin bitmesi ve biiylik tedarik zinciri aksamalarinin
ortaya ¢ikmasi, 2021 yili sonuna kadar Cin, AB iilkeleri ve ABD gibi biiyiik ekonomiler
de dahil olmak {izere biiyiime hizin1 6nemli 6lgiide geriletmistir. Gelismekte olan ¢ogu
iilkede ve gecis ekonomilerinde biiyiime hiz1 daha da diisiik olmustur. Mal ihracatgilari
icin ana itici giic yiikksek mal fiyatlar1 iken, gida ve enerji fiyatlarindaki yiikselisler,
ozellikle Bagimsiz Devletler Toplulugu (BDT), Karayipler ve Latin Amerika'da hizli
enflasyon artislarina neden olmustur. Toparlanma siirecinde geride kalanlar,
ekonomileri turizme bagimli olan gelismekte olan kiiglik ada tlkeleri olmustur (BM,
2022).

2021 yili boyunca hiikiimetler ve merkez bankalar1 ekonomilerinin
toparlanmasina yonelik desteklerini siirdiirmiiglerdir. Amerika Birlesik Devletleri
yonetim desteklerini genisletmistir. Basta FED olmak iizere tiim {ilkelerin merkez
bankalar1 genisletici para politikast uygulamalarim1 2021 yili boyunca siirdiirmislerdir.
Y1l boyunca devam eden destek uygulamalar1 6zellikle salgin nedeniyle ortaya ¢ikan
isgiicli kayiplarinin tekrar kazanilmasina yardimci olmus, bunun sonucunda istihdam
artig1 iilke ekonomilerini olumlu y6nde etkilemistir. 2021 yilinin ikinci yarisinda, artan
talep karsisinda imalat sektoriinde tretim ve ticarette hizli bir biiyiime siireci
baglamistir. Talep artisina cevap olarak siparisler hem artis gostermis hem de One
alinmistir.  Enduistrideki bu gelismelere ve tedarik zinciri, {iiretim ve sevkiyat
asamalarinda bazi problemler yasanmasina ragmen, imalat sektorii yilin ¢ogu
béliimiinde yiiksek biiyiime kaydetmeyi basarmistir (TIM, 2022).

Tablo 2.1°deki veriler, 2021 yilinda kiiresel ekonomik biiylimenin %35,9
olacaginin tahmin edildigi goriilmektedir. Kiiresel ekonomi, 2021 yilinda, 2020’de
salgin nedeniyle yasanan biiyiime kayiplarini telafi etmistir. 2021°de hemen hemen tiim
diinya iilkelerinde biiylime olacagi tahmin edilmektedir. 2020°de gelismis iilkelerde
%4,5 daralma gerceklesirken, daralma orani gelismekte olan iilkelerde %2,0 olmustur.
2021 yilinda ise gelismis iilkelerde goriilen bliylimenin %35,0 olacagi, gelismekte olan

tilkelerde ise %6,5 oraninda biiyiime gergeklesecegi tahmin edilmektedir.



Tablo 2. 1. Diinya ekonomisi ve iilke gruplarina gore biiyiime gostergeleri (%)

2019 2020 2021*
Dunya Ekonomisi 23 =31 59
Gelismis Ulkeler 1.7 -45 50
Gelismekte Olan Ulkeler 37 2,0 6,5

Kaynak: IMF, World Economic Outlook Update, January 2022 (*Beklenti)

Tablo 2.2°deki verilere gore, gelismis tilkelerde 2020 yilinda yasanan %4,5’lik
daralma sonrasi 2021 yilinda tiim gelismis iilkelerde %35,0 biiyiime goriilmiistir. ABD
ekonomisi 2020°de %3,4 daralirken, 2021°de %5,7 bliyiimiistiir. AB iilkeleri i¢erisinde
Fransa, %7 biiylime orani ile en hizli biiyliyen iilke olmustur. 2021°de Euro bolgesi
%5,4 ve AB %35,3 biiylimiistiir. AB iilkeleri igerisinde 2021 yilinda en yavas biiyliyen
iilke %2,8 ile Almanya olmustur. Ingiltere’de 2020°de %9,4 daralma, 2021°de %7,5
bliyiime olmustur. Japonya ekonomisinde 2020’de %4,5 daralma, 2021°’de %1,7
bliyiime olmustur. 2020 yilinda en ¢ok daralma gergeklesen iilke %10,8 oraniyla
Ispanya olmustur. Ispanya, 2021°de %5,0 biiyiimiistiir. Italya 2020 yilinda %8,9
daralma gostermesine ragmen, 2021°de %6,5 biiyiiyerek Fransa’dan sonra AB iilkeleri
icerisinde ikinci en hizli biiyiiyen iilke olmustur. Kanada ekonomisi, 2020 yilinda %35,2

daralma yasamis, 2021 yilinda ise %4,7 biliylime gdstermistir.

Tablo 2. 2. Gelismis iilkeler biiyiime gostergeleri (%)

2019 2020 2021

Gelismis Ulkeler 16 -45 5,0
ABD 22 -3,4 57
AB-27 1,7 -59 5.5
Euro Bolgesi 13 -6,4 514
Almanya 0,6 -4,6 28
Fransa 15 -8,0 70
italya 03 -89 6,5
ispanya 2,0 10,8 50
Japonya 03 -45 1,7
ingiltere 14 94 75
Kanada 19 -5,2 47
Diger Gelismis Ulkeler 18 19 477

Kaynak: IMF, World Economic Outlook Update, January 2022



Tablo 2.3’teki verilerde goriildiigii iizere, 2021 yilinda gelismekte olan iilkeler
%6,5 oraninda biliytime gostermistir. Gelismekte olan Asya iilkelerine bakildiginda 2021
yilinda %7,2 biiyiime gerceklestirdikleri goriillmektedir. Cin ekonomisi %8,1, Hindistan
ekonomisi %9,0 biiylimiistiir. Tayland, Filipinler, Endonezya, Vietnam ve Malezya’dan
olusan ASEAN - 5 iilkelerinde 2021 yilinda %3,1 biiyiime gerceklesmistir. Gelismekte
olan Avrupa iilkeleri ekonomilerinde 2020 yilinda gergeklesen %1,8’lik disiisiin
ardindan, bu iilkelerde 2021 yili sonunda %6,5 oraninda biiylime goriilmiistiir. Bu
iilkeler grubu igerisinde olan Rusya, 2021 yilinda %4,5 oraninda biiyiime kaydetmistir.
Latin Amerika ekonomileri, 2020’de %6,9 oranindaki daralma sonrasinda, 2021’de
%06,6 oraninda biiyiirken, Meksika %4,8 oraninda, Brezilya %4,4 oraninda biiylimiistiir.
Suudi Arabistan 2020’de yasanan %4,1 daralma sonrasi 2021’de %2,9 oraninda
bliyiimiistiir. Orta Dogu ve Kuzey Afrika iilkeleri ekonomileri, 2020’de goriilen
%3,2’lik daralmadan sonra 2021°de %4,1 biiylimiistiir. Sahra alt1 Afrika {ilkelerinde
%4,0 biiyliime olmustur.

Tablo 2. 3. Gelismekte olan tilkeler, biiyiime gostergeleri (%)

2019 pLoyle] plord
Gelismekte Olan Ulkeler 36 20 6,5
Gelisen Asya Ulkeleri 53 -0,9 72
Cin 58 23 8]
Hindistan 40 -73 9.0
ASEAN-5 48 34 3]
Gelisen Avrupa Ulkeleri 2.4 -1,8 6,5
Rusya 20 -2,7 45
Latin Amerika ve Karayipler 072 -6,9 6,6
Brezilya 14 -39 44
Meksika -01 -8,2 4.8
Orta Dogu ve Merkezi Asya 03 28 42
Suudi Arabistan 32 -4 29
Sahraalti Afrika 32 -7 40
Nijerya 22 -1,8 30
Guney Afrika 0,2 -6,4 4.6
Orta Dogu ve Kuzey Afrika 0.8 32 41
Az Gelismis Ulkeler 52 0] 3]

Kaynak: IMF, World Economic Outlook Update, January 2022



2021 yilinda yasanan bu gelismelerden sonra 2022 yilinda kiiresel ekonomik
biliylimeyi baskilayan baglica unsurlar COVID-19 salgininin Cin’de tekrar goriilmeye
baslanmasi, Rusya-Ukrayna savasi ve enflasyona karsi kiiresel miicadele unsurlari
olmustur. Bu yasanan olumsuzluklara ragmen, Reel Gayri Safi Yurtici Hasila, 2022
yilinin {glincli  ¢eyreginde, baslica gelismekte olan ekonomiler, Euro bolgesi
ekonomileri ve ABD ekonomisi de dahil olmak iizere bircok ekonomide pozitif bir
manzara sergilemistir (Strateji ve Biitge Bagkanligi, 2022).

Tablo 2. 4. 2022 Y11 dordiincii ¢ceyregine gore se¢ilmis iilkelerin biiyiime oranlari (%)

Bir dnceki yilin ayni ceyredine gore Bir  Onceki  ¢eyrede gore
blylme blylme *
Diinya** 17 0.2
Geligsmis Ulkeler** 11 03
ABD 09 0,7
Almanya 03 -0,4
Birlesik Krallik 0,4 0,0
Fransa 02 0,1
ltalya 10 -01
Ispanya 34 0,2
Japonya 0,4 0,0
Guney Kore 1,3 -04
Gelismekte Olan Ulkeler** 2,8 0,1
Cin 29 0,0
Hindistan 44 0,7
Rusya - -
Brezilya 19 -0,2
Meksika 3,6 0,5
Endonezya 5,0 2,2
Turkiye 3,5 09
Avro Bolgesi 15 0,0
Kaynak: TIM

* Bir onceki ¢eyrege gore bityiime oran1 mevsimsel etkilerden arindirilmis GSYH nin biiyiime oranidir.
** SBB tarafindan hesaplanmustir.

Tablo 2.4’te yer alan verilere bakildiginda, kiiresel ekonominin 2022’nin
dordiincii ¢eyreginde 2021’in ayni donemine gore %1,7 oraninda biiyiidiigii goriiliirken,
bu dénem igerisinde gelismis tilkelerin %1,1 oraninda, gelismekte olan iilkelerde ise
%2,8 oraninda bliylidiigli goriilmiistiir. 2022’ nin dordiincii ¢eyreginde gelismis iilkeler
ierisinde iiciincii ¢eyrege gore Almanya, Italya ve Giiney Kore ekonomilerinde

daralmalar olmus, bir 6nceki yilin ayn1 ¢eyregine gore ise biiylime goriilmiis, en gok
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biiyiime gosteren iilke ise %3,4 oraniyla Ispanya olmustur. Gelismekte olan iilkelerde
ise 2021 yilinin ayn1 ¢eyregine gore en yiiksek biiyiime %5,0 orani ile Endonezya'da
goriilmiistiir. Endonezya’dan sonra en hizli biiyiime %4,4 ile Hindistan’da goriilmiistiir.
Meksika %3,6 biiytime gosterirken, Tiirkiye ise %3,5 oraninda biiyiime gostermistir.

Rusya’da ise herhangi bir biiyiime goriilmemistir.

Arindinlmarnis Hasilanin Bdydme Orani . Mevsim ve Takvim Etkilerinden Anindinimis Hasila
(Bir &neeki yilin ayni donemine gore, %) - (2019 C4=100)

Sekil 2.1. Kiiresel hasila biiyiime oranlar1 (%)

Uluslararas1 Para Fonu (IMF) tarafindan 2022 yili kiiresel ekonomik biiylime
tahmini yukar1 yonlii revize edilerek, Onceki tahminlere gore %0,2 puandan %3,4
seviyesine ¢ikarilmistir. 2023 yili biiylime orani tahmininde de yukari yonli %0,2
puanlik bir degisiklik yapilarak biiylime hizinin %2,9 olmasi beklenmektedir. 2023
yilinda gelismis ve gelismekte olan {ilkelerin bircogunda yiikselen enflasyonla miicadele
icin uygulanan para politikasi sikilastirmalarinin yaninda Rusya-Ukrayna savasin da
kiiresel ekonomik durumlar1 etkilemeye devam edecegi beklenilmektedir. Kiiresel
alanda herhangi bir durgunluk yasanmasi Ongériilmemekle birlikte, 2023 ve 2024
yillarinda kiiresel bilyiime oraninin, tarihsel (2000-2019) yillik ortalama seviyesi olan
%3,8'in altinda seyredecegi tahmin edilmektedir. 2023 yilinda gelismis {ilke
ekonomilerinin yaklagik olarak %90'min biiyiime hizinda ivme kayb1 beklenmektedir.
Bu ekonomiler i¢in biiylime oraninin 2022'deki %2,7 seviyesinden 2023'te %1,2'ye sert
bir sekilde gerileyecegi, ardindan 2024'te hafif bir yiikselisle %1,4 seviyesine ¢ikacagi
tahmin edilmektedir (Strateji ve Biitce Baskanligi, 2022).
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Ozel tiiketimin 2022'nin ikinci yarisinda giiclii seyretmesi ve bu olumlu etkinin
2023'e tasinmasiyla i¢ talebin canli kalmasi beklenmektedir. Bu nedenle, ABD'nin
biiyiime orani tahmini 2023 yili i¢in %0,4 puan yukari yonlii revize edilmistir. Avrupa
Merkez Bankasi'nin faiz artirnm kararlarinin ve ek mali satin alma giicii desteklerinin
etkisiyle Avro Bolgesi ekonomisinin 2023 yilinda biiylime orani tahmini %0,2 puan
yukar1 yonlii revize edilmistir. Bununla birlikte, Ingiltere'de sik1 finansal kosullar ve
yiksek enerji perakende fiyatlar1 uygulamalar1 hane halkinin biit¢eleri tizerinde baski
olusturmus, bu baski Ingiltere'nin 2023 biiyiime oran1 tahmininin %0,9 puan asag: yonlii
revize edilmesine sebep olmustur. Bu degisikliklerle birlikte Ingiltere ekonomisinin
2023'te %0,6 oraninda daralma kaydedecegi dngoriilmektedir (IMF, 2022).

Tablo 2. 5. IMF’nin se¢ilmis iilkelere iliskin bitytime tahminleri (%)

2023 2024
Dinya** 29 31
Geligmis Ulkeler** 12 14
ABD 14 10
Almanya 0,1 14
Birlesik Krallik -0,6 09
Fransa 0,7 16
Italya 0,6 09
Ispanya 1,1 24
Japonya 1,8 09
Gelismekte Olan Ulkeler** 4,0 42
Cin 5.2 45
Hindistan 6,1 68
Rusya 03 21
Brezilya 12 15
Meksika 17 16
Avro Bolgesi 0,7 16

Kaynak: IMF WEO (Ocak 2023)

Gelismekte olan {iilke ekonomilerinde 2022 yilinda %3,9 oraninda biiylime
olacagi tahmin edilmektedir. Asya'daki gelismekte olan {ilkelerde, Cin ekonomisinde
yasanan ivme kaybi nedeniyle beklenenden daha derin bir yavaslama oldugu
kaydedilmistir. Cin'in biliyiime orani, 2022 yilinda uzun bir siiredir ilk kez kiiresel
ortalamadan daha diisiik kalmistir. Diger yandan, IMF, Cin'in 2023 yil1 biiyiime orani

tahminini %0,8 puanlik bir yukar1 yonlii revize ederek %5,2 olarak giincellemistir. Bu
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durumun, COVID-19 kisitlamalarinin kaldirilmas: sonrasit artan hareketliliklerden
kaynaklanmasi beklenmektedir. Gelismekte olan iilkeler grubunda 2023 yili biiyiime
tahmini ise %0,3 puanlik bir yukar: yonlii revizyonla giincellenmistir. 2023 yilinda bu
tilkelerin biiyiime tahmininin %4’ten 2024 yilinda %4,2 seviyesine dogru ilimli bir
yiikselis gostermesi  6ngoriilmektedir. Rusya'nin petrol ihracatinin 6nemli Olglide
etkilenmesi nedeniyle, iilke ekonomisi 2022 yilinda 6nceki tahminlere gore daha az
daralma gostermistir. IMF, Rusya ekonomisinin 2023 yili bitylime orani tahmini %2,6
puanlik bir yiikseltmeyle giincellemistir. Latin Amerika ilkelerinde ise, Brezilya ve
Meksika'da i¢ taleplerde yasanan canlilik, mali destekler ve baslica ticaret ortaklarinin
beklenenden olumlu performansi, bu iilkelerin 2023 yili biiyiime tahminlerinde yukari
yonlii revizyon yapilmasina neden olmustur. Brezilya ve Meksika igin yapilan 2023 yili
biiyiime tahminlerinde de degisiklikler yapilarak sirasiyla %0,2 puan ve %0,5 puanlik
bir yiikseltmeyle %1,2 ve %1,7 olarak belirlendigi goriilmistiir (Strateji ve Biitge
Baskanligi, 2022).

8
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2 I Dinya
2 Gelismis Ulkeler
e/ (1kselen Piyasa Ekonomileri ve Gelismekte

6 Olan Ulkeler

2010 201 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023* 2024*

(GT)
Sekil 2.2. IMF Kiiresel biiyiime tahmini

IMF, gelismis ilkelerin biiylime tahminlerini 2022 yili igin bir Onceki
yayimladigi rapora gore %0,3 puan artirtp yukar: yonlii revize edip %2,7, 2023 yili igin
ise yine bir 6nceki yayimladigi rapora gore %0,1 puan artirip yukar: yonli revize edip
%1,2 olarak gilincellemistir. Gelismekte olan iilkeler ve yiikselen piyasa ekonomileri
grubunda ise biiylimenin 2022 yili igin bir dnceki rapora gore %0,2 oraninda yukari

yonlii revize ile %3,9 olarak gerceklestigini tahmin etmektedir (TIM, 2022).
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Tablo 2. 6. Uluslararasi kuruluslarin makroekonomik biiyiime tahminleri

Dinya Bankasl (Ocak 23) IMF WEO (Ocak 23) OECD (Kasim 22)
2022 2023 2024 2022 2023 2024 2022 2023 2024
BlyUme 29 1.7 2.7 3.4 29 3.1 3.1 2.2 2.7
Fiyat(**) 76 5.2 3.2 8.8 6.6 43 94 6.5 5.1
Dis — Tiearet) 16 3.4 5.4 24 34 54 29 38
Hacmi(*)
Issizlik - - - - - 5.0 5.3 5.5
Kaynak: TiM

Tablo 2.6’da yer alan verilere gére Diinya Bankasi, IMF ve OECD farkli oranlar
vermekle birlikte, kiiresel ekonomide biiylimenin 2022 yilina goére 2023 yilinda
gerileyip daha sonra 2024 yilinda yiikselecegi, fiyatlarin 2022 yilina gore 2023’te
diisecegi ve 2024 yilinda diismeye devam edecegi, dis ticaret hacimlerinin ise 2022
yilina gore 2023 yilinda azalacagi 2024 yilinda ise tekrardan artacagi tahmin

edilmektedir.

Tablo 2. 7. Diinya mal ihracati1 ve biiyiime gostergeleri (Y1llik)

2017 2018 2019 2020 2021
Diinya Mal Ihracati (Milyar Dolar) 17.747 19.559 19.019 17619 22.000
Miktar Olarak Buyume (%) 48 3] 0] -53 10,8
Deger (ABD Dolan) Olarak Buyume (%) 10,6 10,2 -28 -T4 250
Ortalama ihra(; Birim Fiyati Degisimi (%) 515 6,9 30 -20 12,8

Kaynak: WTO, UNCTAD

2021 yilinda, kiiresel ticaret COVID-19 salgimi sonrasinda ortaya ¢ikan yeni
normallesme doneminin kosullariyla birlikte biiylimeye baglamistir. Bu donemde ortaya
cikan yeni normal kosullari, giderek sekillenmis ve diinya ticaretini etkilemeye
baslamistir. 2021 yili diinya mal ticaretinde bu gelismeler cercevesinde, beklentilerin
otesinde bir biliylime yaganmustir. 2021 yilinda, diinya ekonomisinde hizli bir bitylime
yasanirken, diinya mal ticareti de yeni kosullarla birlikte kademeli bir sekilde gelisme
gostermistir. 2021 yilinin ¢eyrek donemlerinde diinya mal ticareti, farkli faktorlerin

etkisiyle sekillenmistir. 2020 yili son ¢eyreginde diinya mal ticareti tekrardan biiyiime
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egilimine girmistir. 2021 yilinin ilk ¢eyreginde biiyiime hizlanmig, ancak daha sonra
bir¢ok iilkede devam eden kapanmalar ve kisitlamalar sebebiyle smirli kalmigtir. 2021
yilinin ilk ¢eyreginde diinya mal ihracat1 2020 yilinin ayn1 ¢eyregine gore miktar olarak
%8,7 oraninda artmis ve deger olarak ise %16,0 oraninda artis gostererek ilk defa 5
trilyon dolar seviyesine yiikselmistir. Asilamanin etkileriyle birlikte, yilin ikinci
ceyreginde kapanmalarin ve kisitlamalarin agamali olarak giderek azalmaya baslamasi
sonucunda ekonomik ve sosyal faaliyetlerde geri doniis siirecinin biiyiikk bir oranda
basladig1 goriilmiistiir. Bu stireg, kiiresel mal ithracatini olumlu yonde etkilemis ve ikinci
ceyrekte ihracat miktar olarak %22 oraninda biiyiirken, deger olarak ise %46 biiyiiyerek
5,53 trilyon dolarlik bir seviyeye ulasmistir (DTO, 2022).

2021 yilinda yiiksek oranli gergeklesen bu biiytimelerde, 2020’nin ikinci
ceyreginde meydana gelen sert diisiislerin etkisi de rol oynamustir. 2021’in tg¢iincii
ceyreginde, yasanan biiylik canlanmanin etkileri ve enerji ile mal fiyatlarinda meydana
gelen artislar ticarette ivmeyi giiclendirmistir. Uciincii ¢eyrekte kiiresel mal ihracati
miktar olarak %11,9 oraninda, deger olarak ise %24 oraninda genisle gostermistir.
Uciincii ¢eyrekte diinya mal ihracat1 5,57 trilyon dolar seviyesine ulasirken, dordiincii
ceyrekte, hem 2021 yilinin en yogun sezonuna girilmesi hem de ozellikle enerji
fiyatlarindaki artislarin sanayi mali fiyatlarina yansimasi, diinya mal ihracatinda
genislemenin devam etmesine neden olmustur. Son ¢eyrekte, kiiresel mal ihracati
miktar olarak %7,0, deger olarak ise %18,0 oraninda biiyiime gostermistir. 2021°de
kiiresel mal ihracati miktar olarak %10,8 artis gosterirken, deger olarak ise %25,0
biliyiimiistiir. Boylece, 2021 nin toplam diinya mal ihracat1 22,0 trilyon dolara ulasirken,
2021 yilinda yillik olarak en yiiksek seviyeyi goérmiistiir. Hem miktar hem de deger
olarak biiyiik 6l¢ekli biiylimeler gergeklesmistir. 2020 yilinda diinya mal ihracati
yasanan %5,3'liik daralmanin ardindan, 2021°de %10,8'lik bir genisleme kaydetmistir.
Miktar bazinda gergeklesen biiylime, gegen yilin daralmasinin iki katindan fazla

olmustur (DTO, 2022).
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Tablo 2. 8. Donemsel olarak diinya mal ticareti ve iiriin gruplarindaki biiyiimeler (%)

Tarim, Hayvancilik, . - imalat
Ormancilik, Gida Petrol,._qualgaz, s d.?nc'l.' L ELEN Toplam

N, . Enerji Urlinler Uridnleri P :

Uranleri Uranleri
2021 Birinci Ceyrek 12 9 6 16 16
2021-ikinci Ceyrek 24 93 24 40 46
2021-Uclncl Ceyrek 20 71 8 18 24
2021-Dorduncu Ceyrek 12 97 10 16 18
2021 Yillk 16 67 n 23 25

Kaynak: WTO, UNCTAD

Diinya mal ihracati igerisinde ana iiriin grubu dort baslik altinda toplanmaktadir.
En yiiksek oranda ihracat, imalat sanayiinde yer alan iiriinlerde gergeklesmektedir.
Ikinci grupta tarim, hayvancilik, ormancilik ve gida iiriinleri yer alirken, iigiincii grupta
enerji triinleri olarak petrol ve dogalgaz gibi kaynaklar bulunmaktadir. Son olarak
dordiinct grup madencilik sektoriinden elde edilen mineral ve cevherleri kapsamaktadir.
Ana {irin gruplarinin tamamina bakildiginda ihracat 6nemli Gl¢iide artis gostermistir.
Ancak, ana triin gruplarinda 2021 yilinda farkli biiylime oranlar1 gortilmiistiir. Mesela
imalat sanayii mallar1 ihracat1 %23 oraninda artarken, petrol ve dogalgaz enerji iirlinleri

thracatt %67 oraninda biiytimistiir.

Tablo 2. 9. Diinya mal ticaretinde tiriin gruplari itibariyle ihracat (Milyar Dolar)

2017 2018 2019 2020 2021
Tanm, Hayvancilik, Orman ve Gida Uriinleri 3.066 3279 3181 3162 3670
Petrol, Dogalgaz, Enerji UrGnleri 1.949 2.530 2.365 1573 2625
Madencilik Urtnleri, Mineraller ve Cevherler 666 740 723 753 835
imalat Sanayi Urunleri 12.066 13.010 12.750 12,131 14.870
Toplam Mal ihracati 17.747 19.559 19.019 17619 22.000

Kaynak: WTO, UNCTAD

Tablo 2.9’a bakildiginda, dort ana {iriin grubu icerisinde en yiiksek payin ticarete
ait oldugu, imalat sanayii trtinleri ihracatinin 12,13 trilyon dolar seviyesinden 14,87
trilyon dolar seviyesine yiikseldigi goriilmektedir. Bu da 2021°de imalat sanayii tiriinleri
ihracatinda 2,74 trilyon dolarlik artis oldugu anlamina gelmektedir. Petrol, dogalgaz,
enerji Uriinleri ihracati, 2020°de 1,57 trilyon dolara diiserken, 2021’de 1,6 trilyon dolar
artis gostererek 2,63 trilyon dolar olarak gergeklesmistir.
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Tablo 2. 10. Diinya ihracatinda iilke siralamalar1 (2021)

Sira ihracatgi Ulkeler 2020 2021 Desigim Degisim
(Milyar Dolar) (Milyar Dolar) (Milyar Dolar) (%)
1 cin 2391 3.367 776 299
2 ABD 1432 1762 330 230
3 Almanya 1.380 1633 253 18,3
& Hollanda 674 837 63 2432
5 Japonya 641 756 15 179
6 Hong Kong 549 870 121 220
verel ihracat 25 45 10 286
Re-Export 513 625 nz2 218
7 Cuney Kore 512 Bas 132 258
8 Italya 496 Bl [1E] 232
9 Fransa 488 586 98 209
10 | Belcika 419 544 125 298
n Meksika 418 494 76 18,2
12 Rusya 332 490 158 476
13 Kanada 391 &77 86 22,0
14 | Singapur 363 459 96 28,4
Yerel ihracat 158 214 56 54
Re-Export 204 245 - 200
15 | Tayvan 347 447 100 288
16 | Ingiltere 403 428 25 6,2
17 | Birlesik Arap Emirlikler 306 411 105 343
18 Hindistan 276 402 126 457
12 Ispanya 307 385 78 254
20 | Isvigre 319 380 &l 19,1
2] Polonya 27 338 687 247
22 | Vietnam 283 336 53 187
23 | Avustralya 250 314 B4 2586
24 | Malezya 234 302 68 29,0
25 | Brezilya 210 281 71 338
26 | Tayland 231 271 40 17,3
27 | Suudi Arabistan 173 264 9 52,6
28 | Cek Cumhuriyeti 192 227 35 18,2
29 | Turkiye 169 2254 56 329
30 | lIrlanda 179 120 1 6,1
iLK 30 TOPLAM 14.839 18.531 3.692 24,9
DUNYA 17.612 22.000 4.381 25,0

Kaynak: WTO, Eurostat
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Tablo 2.10° da yer alan verilere gore, 2021 yil1 kiiresel ihracat siralamasinda ilk
sirada Cin yer almistir. Cin, ihracatini, 2021 yilinda %29,9 orani ile 776 milyar dolar
artirarak toplam 3,37 trilyon dolara yiikseltmistir. Ikinci sirada yer alan ABD’nin
ihracat1, %23 oran1 ile 330 milyar dolarlik bir artis gdstermistir. Ugiincii sirada bulunan
Almanya’dan 2021 yili itibariyle yapilan ihracat %18,3 oraninda artis gostererek 1,6
trilyon dolar seviyesine ulasmistir. 2021 yilinda Fransa, Italya ve Belgika ihracatlarinda
gerceklesen yiiksek artislar sonucunda Fransa ihracatim1 98 milyar dolar, Italya 115
milyar dolar ve Belgika 125 milyar dolar artirmistir. Singapur ihracatinda %26.,4,
Tayvan ihracatinda %28,8 oranlarinda artislarin yasanmasi sonucunda bu iilkeler diinya
ortalamasimin iizerine ¢ikmuslardir. Hindistan, Brezilya, Malezya ve Polonya
ihracatlarinda diinya ortalamasinin iizerinde artislar gerceklesmistir. Tirkiye yirmi

dokuzuncu sirada yer almig ve ihracatini %32,9 artirmistir.

Tablo 2. 11. Diinya ithalatinda iilke siralamalar1 (2021)

5"’23:)271113 ithalatgi Olkeler (Milyz;:zgolar) (Milyl;(r)zlgolar) (MilI)ye:rl?Z;g;ar) De(g°/3wn
1 ABD 2408 2.853 445 18,5
2 Cin 2.066 2691 625 30,3
3 Almanya 117 1421 250 213
4 Japonya 635 769 134 211
5 Hollanda 597 759 162 27]
6 Fransa 582 75 133 229
7 Hong Kong 570 712 142 249
8 ingiltere 635 638 3 0,5
9 Guney Kore 468 615 147 34
10 Hindistan 272 592 220 59
|l italya 423 551 128 30,3
12 Belcika 395 510 15 29]
13 Meksika 393 506 n3 32]
14 Kanada 414 465 51 123
15 ispanya 225 419 94 289
16 Singapur 330 406 76 230
17 Tayvan 288 381 93 323
18 Rusya 240 370 130 542
19 Polonya 257 339 82 294
20 Vietnam 263 332 69 26,2
21 isvicre 291 323 32 10,6
22 Birlesik Arap Emirlikleri 226 302 76 335
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Tablo 2.11. Diinya ithalatinda iilke siralamalar1 (2021) (Devami)

23 Turkiye 219 274 52 236
24 Tayland 207 268 61 295
25 Malezya 190 240 50 26,1
26 Avustralya 208 235 27 123
27 Brezilya 166 229 63 38,0
28 Avusturya 172 219 47 273
29 Cek Cumhuriyeti 170 21 4] 241
30 isvec 149 187 38 255

iLK 30 TOPLAM 14.819 18.529 3.710 25,0

DUNYA TOPLAM 17.812 22.210 4.398 25,0

Kaynak: WTO, Eurostat

Tablo 2.11°de yer alan verilere gore, 2021 yili kiiresel ithalatta birinci sirada
bulunan ABD ithalatt %18,5 oraninda artmistir. Bu artisla birlikte toplam ABD’nin
ithalat1 2,85 trilyon dolar seviyesine ¢ikmistir. Ikinci sirada bulunan Cin’in ithalat:
%30,3 orantyla ¢ok biiyiik bir artisa ulasmistir. 2021 yilinda Cin’in toplam ithalati 625
milyar dolar artarak 2,69 trilyon dolara ¢ikmistir. Ugiincii sirada bulunan Almanya’nin
ithalat1 %21,3, dordiincii sirada bulunan Japonya’nin ithalati ise %?21,1 oraninda artig

gostermistir.

40

Sekil 2.3. Kiiresel ticaret hacmi ve mal ve hizmet ticareti artisi

2022 yilinda kiiresel ticaret hacmi rekor seviyelerde gergekleserek 32 trilyon
dolar1 agsmistir. Bu olumlu gériinlimiin arkasinda, emtia fiyatlarinda meydana gelen
arttg, yeni ticaret anlasmalarinin imzalanmasi ve 1ojistik sorunlarinin ¢éziilmesi gibi
etkenler vardir. Ancak, Rusya-Ukrayna savasi, ekonomik biiyiimedeki yavaslamalar,
kiiresel enflasyon artisi endiseleri, kiiresel tedarik zincirlerinde devam eden sikintilar
gibi gelismeler ve artan belirsizlikler, 2022 yilinin dordiincii ¢eyreginde kiiresel ticareti

negatif yonde etkilemistir. UNCTAD verilerine goére, 2022 yilinda mal ticareti %10
19



oraninda artigla 25 trilyon dolar, hizmet ticareti ise %15 oraninda artigla 7 trilyon dolar
olarak gerceklesmistir. Kiiresel ticaret hacmindeki rekor seviyeler, onemli Olciide
2022'nin ilk yarisinda goriilen giiclii biiyiime oranlarindan kaynaklanmistir. Ancak,
ticarette yasanan biiylimenin 2022 yilinin ikinci yarisinda, ozellikle de dordiinci
ceyreginde tarihi ortalamalarin altinda kaldigi goriilmiistiir. Netherlands Bureau for
Economic Policy Analysis (CPB) verileri dogrultusunda, mevsim etkilerinden
arindirilan kiiresel ticaret hacim endeksi 2022 yilinin dérdiincli doneminde yavaslama
gostermis ve %133,5 seviyesinde gerceklesmistir. Diinya Ticaret Orgiitii verilerine gore,
2022 yilinin ilk g¢eyreginde, kiiresel ticaret salgin oncesindeki seviyeleri asarak 2021
yilinin ayni g¢eyregine gore %20,4, ikinci ¢eyreginde %17,0 ve lclincii ceyreginde
%13,3 oraninda artis gdstermistir. Orgiit'iin tahminlerine gore, 2022°de kiiresel mal
ticareti hacmi 2021’e gore %3,5 artis gostermistir. Ancak, 2023 yili i¢in yapilan
tahminler, keskin bir sekilde asagi yonlii giincellenmis ve kiiresel ticaret hacminde %3,4
yerine %1 oraninda artis Ongoriilmiistiir. IMF verilerine gore, 2021 yilinda kiiresel mal
ve hizmet ticaretinde %10,4 oraninda bir artis gergeklesmistir. Ancak, tedarik
zincirlerinde yasanan sorunlar, ABD dolarinin diger iilke paralari Karsisinda deger
kazanmast ve kiiresel enflasyon artist gibi faktérler nedeniyle yavaslama
beklenmektedir. IMF'nin 2021 yili1 Ocak ayinda yayimladigi Diinya Ekonomik Gériintim
Raporu'na gore, kiiresel mal ve hizmet ticaretinde, 2022 yil1 i¢in %5,4 ve 2023 yili i¢in
%2,4 oraninda artiglar beklenmektedir (Strateji ve Biitge Baskanligi, 2022).

2.1.2. Diinya ticaretinde riskler ve egilimler

Diinya ekonomisini etkileyen bircok faktor bulunmaktadir. Bu faktorler,
ekonomik biiylime, ticaret hacmi, istihdam, enflasyon ve diger makroekonomik
gostergeler lizerinde etkili olabilir. Asagida, diinya ekonomisini etkileyen bazi temel
faktorler yer almaktadir:

Makroekonomik Politikalar: Hiikiimetler ve merkez bankalar1 tarafindan
uygulanan para politikalari, mali politikalar ve diger ekonomik politikalar, ekonomik
aktiviteyi etkileyebilir. Faiz oranlari, vergi politikalar1 ve kamu harcamalar1 gibi

faktorler, ekonominin genel sagligini sekillendirebilir.
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Kiiresel Ticaret ve Ticaret Anlasmalari: Ulkeler arasi ticaret hacmi ve ticaret
politikalari, diinya ekonomisini etkileyen Onemli bir faktordir. Serbest ticaret
anlagmalar1, giimriik vergileri ve ticaret engelleri, ticaret akisini sekillendirebilir.

Tedarik Zinciri ve Kiiresel Uretim: Uriinlerin iiretim siireci, artik sinirlar1 asan
bir sekilde gerceklesmektedir. Tedarik zinciri kesintileri, bir iilkede yasanan sorunlarin
diger tilkeleri de etkilemesine neden olabilir.

Teknolojik  Geligmeler:  Teknolojik ilerlemeler, ekonomik biyiimeyi
destekleyebilir ve yeni is alanlar1 yaratabilir. Dijital doniisiim, otomasyon ve yapay zeka
gibi faktorler, is yapis sekillerini degistirebilir.

Siyasi Istikrar ve Jeopolitik Faktorler: Siyasi istikrarsizlik, yatirnm ve ticaret
akisini olumsuz etkileyebilir. Ulkeler aras iliskiler, savaslar veya anlasmazliklar, diinya
ekonomisine etki edebilir.

Dogal Afetler ve Cevresel Faktorler. Dogal afetler, ¢cevre felaketleri ve iklim
degisikligi gibi faktorler, ekonomik aktiviteyi ciddi sekilde etkileyebilir. Tarim, enerji
iiretimi ve altyapi gibi alanlar bu tiir olaylara duyarlidir.

Demografik Degisimler. Niifus yapisindaki degisiklikler, tiiketici talebini ve
isgiicii dinamiklerini etkileyebilir. Yaslanan niifus, saglik hizmetleri ve emeklilik
sistemlerine yansirken, geng niifus is giictinii sekillendirebilir.

Bu faktorler, diinya ekonomisinin karmasik yapisini etkileyen Onemli
unsurlardir. Ekonomik analistler ve politika yapicilar, bu faktorleri degerlendirerek
ekonomik goriiniimii anlamaya calisir.

Ekonomik faaliyetler, kiiresel ¢apta Onemli zorluklara maruz kalmaktadir.
Kiiresel olcekte enflasyonla miicadele, finansal sikilasma onlemlerinin kesintisiz bir
sekilde uygulanmasi, Cin'de COVID-19 salgminin tekrar ortaya ¢ikmasiyla ekonomik
aktivitede yavaslama belirtileri ve uzun siiren salginin ardindan Rusya-Ukrayna savasi
gibi etkenler, kiiresel ekonomik goriiniim iizerinde etkili olmaktadir. IMF tarafindan
Ocak 2023'te yayimlanan Diinya Ekonomik Goriiniim Raporu’na gore, ekonomik
biiyiime rakamlarindaki olumlu seyir, resesyon endiselerinin azalmasi, diisen nakliye
maliyetleri, gida fiyatlarindaki diistisler ve tedarik zincirindeki olumlu gelismeler gibi
faktorlerle birlikte mal fiyatlarinda istikrar, daha iyimser bir tabloya isaret etmektedir.
Bu nedenle, kiiresel ekonomik beklentiler biraz daha olumlu bir sekilde giincellenmistir

(Strateji ve Biitce Baskanligi, 2022).
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2022 yilinda kiiresel ticareti sekillendirecek dnemli faktorler bulunmaktadir. Bu
faktorler arasinda kiiresel tedarik zincirlerinde meydana gelen degisme, yakin
tilkelerden iiriin tedarik etme ve tedariklerin giivenligi 6ne ¢ikmaktadir. Bu trend, ticaret
kanallarinda daimi kalacak degisikliklere yol agmakta olup, degisim asamalar1 ve
etkilerinin 2022 yilinda da siirmesi beklenmektedir. 2022’in ilk yarisinda navlun, emtia
ve enerji fiyatlarinin yiiksek seviyelerde seyredecegi ongériilmektedir (DTO, 2022).

2020 yillar biitiin diinya tlkelerini derinden sarsan bir COVID-19 kriziyle
baslamis ve ardindan ¢esitli risk unsurlarinin goriildiigii asamalarla ile devam etmistir.
COVID-19 pandemisi sonrasi iktisadi ve sosyal krizlere, 2022'de Avrupa'daki savas da
eklenmistir. Ayni1 zamanda, kiiresel iklim degisiklikleri, teknoloji yonetimi ve
sosyoekonomik esitsizlikler gibi uzun donemli kalkinma zorluklarinin da pandemi
oncesinde oldugu gibi artarak devam ettigi goriilmiistiir. Su anda, i¢ ige gecmis, birbirini
tetikleyen bir dizi kiiresel risk unsuru mevcuttur. Kiiresel risk unsurlari agisindan
degerlendirildiginde, 2022 yilinda jeopolitik risklerin 6n planda oldugu goriilmedir. Bu
durumun en biiyiik sebebi, Rusya-Ukrayna Savasi olmustur. Bu savas, catismalar1 ve
beraberinde getirdigi ekonomik ve sosyal etkileriyle 2022 yil1 boyunca giindemin odak
noktasinda yer almistir. Yaklasik yirmi yildr WEF (Diinya Ekonomi Forumu)
tarafindan yayimlanan Kiiresel Risk Raporu, Kiiresel Risk Algi Arastirmas: (Global Risk
Perception Survey-GRPS) temelinde olusturulmaktadir. GRPS, kiiresel risk algisini
degerlendirmek i¢in 6nemli bir veri kaynagi 6zelligindedir. GRPS 2023, WEF Kiiresel
Risk Raporu'nun bir pargasi olarak, 1.200'den fazla akademi, hiikiimet, is diinyasi, sivil
toplum ve uluslararas1 topluluktan olusan uzmanlarin kiiresel risk ortamiyla ilgili
algilamalarimi birlestirmektedir. Bu Raporda, "kiiresel risk,"” kiiresel GSYH, niifus veya
dogal kaynaklarin 6nemli bir kismini olumsuz yonde etkileyebilecek olaylarin veya

durumlarin gergeklesme ihtimalini ifade etmektedir (DTO, 2023).

Tablo 2. 12. 2023 Yilinda agiga ¢ikan risk unsulari

SIRA | RISKLER RiSK KATEGORILERI

1 Enerji tedarik krizi Sosyal
2 Gecim Krizi Sosyal
3 Yiksek Enflasyon Ekonomik
4 Gida tedarik krizi Sosyal
5 Kritik altyapilara siber saldinlar | Teknolojik

Kaynak: DEF, Kiiresel Risk Raporu 2023.
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DEF tarafindan belirlenen 32 risk unsuru, ekonomik, jeopolitik, teknolojik,
sosyal ve gevresel olmak iizere bes gruba ayrilarak, iki yil ve on yil iginde hangi sekilde
gerceklesecegi beklentisine gore sunulmustur. Bu risk faktorleri arasinda sosyal alanda
dokuz, gevresel, ekonomik ve jeopolitik alanda alti, teknolojik alanda ise bes risk
faktori bulunmaktadir. Orta ve uzun vadeli risk unsurlari algilamalarindan once,
halihazirda bulunan durumun ifade edilmesi yararli olacaktir. Katilimer kisilere, 2023
yili itibariyle ortaya ¢ikan ilk bes risk unsurunu sormak i¢in bir anket yapilmustir.
Katilimeilar, kiiresel diizeyde etkilerinin siddetine gore su anda ortaya ¢ikan ilk bes risk
unsurunu su sekilde siralamistir: enerji tedarik krizi (sosyal), gecim krizi (sosyal),
yliksek enflasyon (ekonomik), gida tedarik krizi (sosyal) ve kritik altyapilara yonelik
siber saldirilar (teknoloji) (DEF, 2023).

Tablo 2. 13. Onem derecesine gore siralanmus kiiresel riskler

2 YIL ICINDE - KISA VADE (EKONOMIK) 10 YIL ICINDE - UZUN VADE (EKONOMIK)
1 |Gegim Krizleri (Sosyal) 1 |iklim degisikligini hafifletmekte basarisizlik (Cevre)
2 |Dogal afetler ve olagandis1 hava olaylar1 (Cevre) 2 |iklim degisikligine uyumun basarisizhigt (Gevre)
3 |Jeoekonomik ¢atigma (Jeopolitik) 3 |Dogal afetler ve olagandis1 hava olaylart (Cevre)
4 |iklim degisikligini hafifletmekte basarisizlik (Cevre) 4 |Biyogesitlilik kayb1 ve ekosistem ¢okiisi (Cevre)
5 |Sosyal uyumda erozyon ve toplumsal kutuplagma (Sosyal) 5 |Genis dlgekli zorunlu gog (Sosyal)
6 |Genis 6lcekli gevresel hasar olaylari (Cevre) 6 |Dogal kaynak krizleri (Cevre)
7 |Iklim degisikligine uyumun basarisizlig1 (Gevre) 7 |Sosyal uyumda erozyon ve toplumsal kutuplagma (Sosyal)
8 |Yaygun siber suglar ve siber giivenlik (Teknolojik) 8 |Yaygn siber suglar ve siber givenlik (Teknolojik)
9 |Dogal kaynak krizleri (Cevre) 9 |Jeoekonomik ¢atigma (Jeopolitik)
10 |Genis 6lgekli zorunlu gog (Sosyal) 10 |Genis 6lcekli gevresel hasar olaylari (Cevre)

Kaynak: DEF, Kiiresel Risk Raporu 2023

Tablo 2.13’te yer alan ve iki yil iginde gerceklesmesi beklenen risk
algilamalarina gore, bu risk faktorlerinin siddetine gore yapilmis olan siralamanin ilk ii¢
sirasinda gegim krizleri (sosyal), dogal afetler ve olagandisi hava olaylar1 (¢evre) ile
jeoekonomik (jeopolitik) sorunlar gelmektedir. En basta gelen on risk unsurunun
besinin ¢evresel risklerden, tigiiniin ise sosyal risklerden meydana gelmesi dikkat
cekmektedir. 2022 yilinda karsilasilan yiiksek enflasyonun etkisiyle kisa vadede
gerceklesmesi Ongoriilen risk unsurlarindan ge¢im krizi oncelikli bir yer tutmustur.

Devam eden Rusya-Ukrayna savasi, finansal krizler ve bunlarin yol actigi sosyal risk
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unsurlarinin da giiglii algilara sahip oldugu dngoriilebilirken, ¢evresel risk unsurlarinin
listenin en basinda bulunmasi dikkat ¢ekici bir sonu¢ olmustur. Uzun dénemli kiiresel
risk unsurlar1 icerisinde de benzer durumda g¢evresel risk unsurlar1 6ne ¢ikmustir.
Ekonomik riskler ise kisa ve uzun donemde ilk ona girmemistir. Kuskusuz, tiim bu risk
unsurlarmin sebepleri veya sonuglart itibariyle ekonomik risk unsurlar1 barindirdigini

belirtmek gerekmektedir (Diinya Ekonomik Forumu, 2023).

Tablo 2. 14. Secki analizlere gore kiiresel riskler

TIME Atlantic Council Council on Foreign Relations Les Affaires
1 Rusya (Jeopolitik) L Eyle?g::; sl Gtda Tedarik Krizi (Sosyal) Rusva (Jeopolitik)
Cin - Tayvan ve Giney Cin . :
2 Cin (Jeopolitik) fran (Jeopolitik) Denizinde Agresyon el sty
: (Ekonomik)
(Jeopolitik)
Oncii Teknolofilerin Yikict | . y . .. | Hindistan ve Rusya Arasindaki | _. ’ i ?
3 Etlleri (Teknolojk) ABD Latin Amerika (Jeopolitik) Depisen Thkier (Teopdbii) Finansal Kriz (Ekonomik)
’ Enflasyonun Sok Dalgalar Internetin Par¢alanmas Nijerva'dan Beyin Gégii ’ s
* (Ekonomik) (Teknolojik) (Sosyal) i Jengtik)
’ ABD'de Siyasi Bolinmesi
5 Iran (Jeopolitik) Rusya (Jeopolitik) (Sosyal)
6 Enerji Krizi (Jeopolitik) Terdr (Jeopolitik)
Kiiresel Kalkinmanm Durmast | _, T — -
7 (Ekonomik) Cin - Tayvan Krizi (Jeopolitik)
ABD'de Eyaletler Arast W .
8 Uymswhik (SosyaD De-Dolarizasyon (Ekonomik)
9 Sosyal Uyumsuziugun Artmast | ABD - Ortadogu Hliskileri
(Sosyal) (Jeopolitik)
: ] Kalkinmann Durmast
10 | Dogal Kaynaklar - Su (Cevre) (Ekonomik)
11 Demokrasilerde Tstikrarsizhk
(Jeopolitik)
12 Teknolojik Rekabet (Teknolojik)

Kaynak: DEF, Kiiresel Risk Raporu 2023

AXA Gelecek Risk Raporu 2023, elli farkli iilkeden 4.500 kisilik uzman ve
20.000 kisilik katilimecidan olusan halkla yapilan kapsamli bir ankete dayanmaktadir.
Katilimcilara, oniimiizde bulunan bes ila on yil i¢cinde hangi risk unsurlarinin ortaya
cikmasint bekledikleri sorulmustur. Rapor sonuglarinda, kiiresel iklimde yasanan
degisiklikler, jeopolitik gerilimler, siber alandaki gilivenlik riskleri ve enerji alanindaki
riskler gelecekteki bes-on yil i¢inde en onemli riskler arasinda yer almustir. Iklim

degisikliginin, rapor sonuglarina goére cografi alanlarin tamaminda bir numarali risk
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olarak one ciktig1 goriilmistiir. TIME dergisinde yayimlanmis bir analize gore, 2023
yilinda yasanacak kiiresel risklerin basinda Rusya ve Cin, jeopolitik riskler olarak ilk
ikide yer almaktadir (Tablo 2.14.). Analizde, yapay zeka ve biiyiik veri gibi oncii
teknolojilerin siyasi etkileri "kitle pargalama silahlar1" olarak tanimlanarak ii¢lincli en
onemli risk faktorii olarak gosterilmektedir. Bu durum, teknolojilerin insanlart manipiile
etme ve toplumu bozma potansiyellerinin gelismesi ve bu potansiyellerin siyasi amaglar
icin kullanilmasiyla ilgilidir. Fransiz Les Affairs dergisinin 2023 yilindaki
degerlendirmesinde Rusya ve Cin (jeopolitik), Kiiresel Durgunluk (ekonomik) ve
Finansal Krizler (ekonomik) &ne ¢ikan tehditler arasindadir (TIM, 2023).

2020 yilinda baglayan Covid-19 salgini, diinya ekonomisi ve ticaretinde bir¢ok
yeni egilimin ortaya ¢ikmasina neden olmustur. Bu egilimler arasinda kiiresel tedarik
zincirlerinde kirilma ve yeniden yapilanma o©ne c¢ikmaktadir. Arz ve tedarikteki
sikismalar ve gecikmeler de diger 6nemli bir egilimdir. Dikkate deger baska bir egilim,
yliksek navlun fiyatlaridir. Savas oncesi kosullarda, bu egilimlerin 2022 yilinin biiytik
bir kisminda devam edecegi 6ngoriilmiistiir. Ancak Rusya-Ukrayna arasindaki savas, bu
egilimleri biiyiik bir oranda etkilemistir (TIM, 2022).

Tablo 2. 15. Savasin pandemi sonrasi olusan egilimlere etkisi

EGILIMLER SAVAS ONCESi GELISMELER SAVAS SONRASI BEKLENTILER
KURESELTEDARIK | /o) \A VE VENIDEN YAPILANMA YENIDEN KIRILMA VE BOZULMA
ZINCIRLERI
o : . FIYATLARDA ILAVE ARTISLAR
ENERJi FIYATLARI YUKSEK FIYATLAR DAHA YUKSEK
o . . FIYATLARDA ILAVE ARTISLAR
EMTIA FIYATLARI YUKSEK FIYATLAR DAHA YOKSEK
ARZ VE TEDARIK GECIKMELER VE SIKISIKLIK GECIKMELER VE ARTAN SIKISIKLIK
NAVLUN FIYATLARI YUKSEK FIYATLAR SINIRLI GERI CEKILME VE YUKSEK FIYATLAR
Kaynak: TIM

Tablo 2.15’te yer alan bilgilere bakildiginda kiiresel tedarik zincirleri ile ilgili
egilim, savas Oncesi gelismelerde kirilma ve yeniden yapilanma siirecinde devam
ederken, savas sonrast bu egilimin yeniden kirilma ve bozulma siirecine girilecegi
yoniindedir. Enerji ve emtia fiyatlar1 ile ilgili egilim, savas oncesi gelismelerde yiiksek
diizeylerde seyrederken, savas sonrasinda fiyatlarda ilave artiglarin yasanacagi
yoniindedir. Arz ve tedarik egiliminde, savas Oncesinde gecikmeler ve sikisikliklar

yasanirken, savas sonrasi beklentilerde gecikmelerin ve sikigikliklarin daha da artacagi
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yoniindedir. Navlun fiyatlar1 egiliminde savas Oncesi gelismelerde yiiksek fiyatlar
goriiliirken, savas sonrasinda sinirli geri ¢ekilmelerin ve yiiksek fiyatlarin goriilmesi

beklenmektedir.

2.1.3. Kiiresel rekabet ve ekonomik bolgeler

Kiiresel rekabet, iilke ekonomilerinin ve firmalarinin uluslararasi diizeyde diger
iilke ekonomileri ve firmalarla yarigsmasini ifade eden bir kavramdir. Farkli tilkelerdeki
firmalar, piyasa payr kazanmak, iriin ve hizmetlerini yaygimnlastirmak ve rekabet
avantaji elde etmek amaciyla birbiriyle miicadele etmektedirler. Kiiresel rekabet,
teknolojik gelismeler, tiretim verimliligi, kalite, fiyatlandirma ve pazarlama stratejileri
gibi bircok faktorii icermektedir. Ekonomik bolgeler ise cografi olarak belirlenmis
alanlarda iilkeler arasinda ticaret, yatirim ve is birligini tesvik eden yapilar olarak
tanimlanabilmektedir. Bu bolgeler, genellikle benzer ekonomik hedeflere sahip tilkeleri
bir araya getirerck ve ticaret engellerini azaltarak ekonomik biiyiimeyi tesvik
etmektedirler. Ornek olarak Avrupa Birligi gibi ekonomik bélgeler, iiye iilkeler
arasindaki ticareti kolaylastirir ve ortak projelere destek verirler. Kiiresel rekabet ve
ckonomik bolgeler arasinda siki bir iliski bulunmaktadir. Ekonomik bolgeler, iiye
iilkelerin firmalarinin uluslararasi rekabette daha gii¢lii olmalarin1 saglayabilirler. Ortak
pazarlar ve serbest ticaret anlagsmalari, firmalarin {iriin ve hizmetlerini daha genis bir
cografyada sunmalarma imkan tamimaktadir. Bu da kiiresel rekabeti etkileyerek
firmalarin rekabet giiclinii artirabilmektedir.

Rekabet edebilirlik, serbest ticaret ve uluslararasi piyasa kosullarinda bir
ekonominin, yerel ve uluslararasi yabanci pazarlarin taleplerini Kkarsilayan mal ve
hizmetleri uygun maliyet ve fiyatla iiretebilme ve arz edebilme yetenegini ifade eden bir
kavramdir. Bir iilkenin rekabet edebilme giicii, iiretimi ve reel geliri etkin bir sekilde
artirma kapasitesiyle, hayat standardini yiikseltme ve siirdiirme yetenegiyle dogrudan
baglantilidir. Rekabet edebilirlik, verimlilik temeline dayanmaktadir, ¢iinkii {ilkelerin
yasam standartlar1 biiyliik Ol¢iide verimliliklerine baghdir. Rekabet edebilirligin
belirlenmesinde, tiretim faktorlerinin etkin ve verimli bir sekilde kullanilmas1 6nemlidir.
Ayrica, ilgili ve destekleyici sektorlerin varligi da rekabet edebilirligi olumlu etkiler
(Gtimriik ve Ticaret Bakanligi, 2014).
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1979 yilindan beri Diinya Ekonomik Forumu (WEF), Kiiresel Rekabet
Raporu'nu yayimlayarak iilkeleri rekabet giiglerine gore siralamaktadir. WEF na gore,
"rekabet giicii,” bir ilkenin imal ettigi mal ve hizmetlerin diinya piyasalarindaki
payindan ziyade siirdiiriilebilir bliylimeyi saglayacak kurumlar, politikalar ve {iretim
faktorlerinin verimlilik diizeyi ile iliskilidir. Kiiresel Rekabet Endeksi (GCI)
kullanilarak {lkelerin rekabet diizeyi nicel olarak Olgiiliip siralanabilmektedir. Bu
endeks, mikro ekonomik ve makroekonomik durumlar analiz eden kapsamli bir yapiya
sahip olmasi yaninda, esas amaci iilkelerin verimlilik diizeylerini etkileyen faktorleri
ortaya c¢ikarmak, iilkelerin giiclii ve zayif oldugu yonlerini belirlemek ve politika
yapicilar1 yonlendirmektir (Demir, 2014).

Diinya Ekonomik Forumu, politika yapicilarm, is diinyasinin ve halkin
ekonomik verimliligi artirma ve biiyiimenin de 6tesine bakma konularina odaklanmalari
icin farkindaliklarin1 genisletmeyi hedeflemektedir. 2020 yilina ait 6zel bir raporunda,
kiiresel ekonomideki belirsizlikler doneminde, iilkelerin karsilastirmali siralamalarinin
yerine, ekonomilerin iyilestirilmesi ve doniisiim saglanarak insani gelisme ve gevresel
uyumun artirilmasiyla ilgili bir perspektif sunulmustur. Diinya Ekonomik Forumu, 2020
Kiiresel Rekabet Edebilirlik Raporu'nu, sadece biiyiimeye odaklanmak yerine,
pandeminin olumsuz etkilerini géz 6niinde bulundurarak, insanlar ve gezegen i¢in daha
1yi sonuglar doguran daha iyi ekonomilerin nasil insa edilecegi konusunda farkli bir 6zel
baski olarak yayimlamistir. Bu nedenle, iilkeler arasinda siralama yapilmamis ve
kiiresel rekabet edebilirlik endeksi raporu yayimlanmamustir (DEF, 2020).

DEF 2020 Kiiresel Rekabet Edebilirlik Raporu'nda amacin, liderlere sosyal ve
ekonomik toparlanmaya proaktif bir sekilde katkida bulunabilmeleri i¢in doniistiiriicii
politikalar, cesur yatirimlar ve yeni girisimler konusunda yontemler saglama oldugu
belirtilmektedir. Bu yaklasimin, cesur bir vizyon, kisa vadeli ve uzun vadeli hedefler
arasinda dengeli bir yaklasim gerektirdigi hususu vurgulanmigtir. Diinya Ekonomik
Forumu'nun Yeni Ekonomi ve Toplum Platformu, Kiiresel Rekabet Edebilirlik
Raporu'nun ana sayfasi olarak, bu tiir aktorlere bir ekosistem sunmaktadir. Hiikiimet, is
diinyas1 ve sivil toplumdan iki yiizden fazla lider, derin baglantilar i¢inde bir araya
gelerek "Ekonomik bilyiime, canlanma ve doniisiim," "Is, iicretler ve is yaratma,"
"Egitim, beceriler ve 6grenme" ve "Cesitlilik, kapsayicilik, esitlik ve sosyal adalet"
olmak tiizere dort alanda yeni bir vizyon olusturmayi, yeni standartlar tasarlamay1 ve
olgeklenebilir, is birligine dayali eylemleri yonlendirmeyi hedeflemektedir. Platformun,
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iggoriileri, standart durumlar1 ve eylemleri birlestirmesiyle ortaya ¢ikan ¢oziimlerinin,
rehberleri ve ortakliklar1 destekleyen liderler igin hizlandirict bir rol oynadigi
vurgulanmaktadir (TOBB, 2020).

Kiiresel ekonomi, su anda oldukga zorlu bir dénemle karsi karsiyadir. Temel
senaryoya gore, 2023 yilinda diinya ekonomisi Onemli Olgiide yavaslama egilimi
gosterecek ve bircok iilkede yiiksek enflasyon devam edecektir. Riskler halen goz
oniinde bulundurulmaktadir. Bu zorlu ve belirsiz zamanlarda, politika yapicilar biiyiik
bir rol oynamaktadir. Para politikasi, enflasyonla miicadele i¢in daha sikilastirilacak ve
maliye politikasi destekleri hedef odakli ve gecici olarak uygulanacaktir. Enerji arzinin
cesitlendirilmesi, enerji giivenliginin saglanmas1t ve temiz enerji kaynaklarinin
benimsenmesi ve gelistirilmesine yonelik yatirimlarin hizlandirilmast hayati 6nem
tastyacaktir. Ayni zamanda, istihdam ve verimlilik diizeylerinin artirilmasina imkan
saglayacak yapisal politikalara odaklanmak da gerekecektir. (OECD, 2022).

DEF’in 2019 Kiiresel Rekabet Edebilirlik Raporu'nda (KRR), iilkelerin rekabet
giicii siralamalarini belirlemek i¢in 2018 yilinda ilk kez yayinlanan yeni bir endeks olan
Kiiresel Rekabet Edebilirlik Endeksi 4.0’1 (Global Competitiveness Index 4.0) temel
almistir. Bu endeks, 2008 krizi ve Dordiincii Endiistri Devrimi doneminin verimlilik ve
uzun vadeli biiylime ve gelismenin itici giicleri ve dinamiklerini rekabet giicli
kavramina dahil etmeyi ve boylece politika yapicilarin ve diger paydaslarin ekonomik
stratejilere sekil vermesine ve izlemesine yardim etmeyi amaglamaktadir. Raporda,
2000 yilinda gelismis ve gelismekte olan iilke ekonomilerinin verimlilik artiglarinda
azalma basladig1 ve kriz sonrasinda bu azalmanin artarak devam ettigi belirtilmektedir.
Gelismis ekonomilerde, 2011 ile 2016 arasinda "toplam faktér verimliligi artisi"nin
%0,3, gelismekte olan ekonomilerde ise %1,3 seviyesinde gerceklestigi ifade
edilmektedir. Bu yavaslama, finansal krizin uzun siireli gecikmeli etkileriyle birlikte,
piyasalardaki belirsizlik, diisiik talep ve siki kredi kosullarinin yatirimlari zayiflatmasi
yoluyla ortaya ¢ikan "verimlilik histerezisi" ile iligkilendirilmektedir. Raporda ayrica,
iretkenligi canlandirmay1 hedefleyen yapisal reformlarin ¢ogunun hayata gecirilmedigi

ve finansal sistemi giiclendirmedigi vurgulanmaktadir (TOBB, 2020).
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Tablo 2. 16. Kiiresel rekabet edebilirlik endeksi 4.0 (KREE 4.0)

KREE 2019 4.0 KREE 2018 4.0 KREE 2017 4.0
Ulkeler Siralama Skor Dedisim Siralama Skor Degisim Siralama Skor
Singapur 1 84,8 1 2 83,5 0 2 83,0
ABD 2 83,7 -1 1 85,6 0 1 82,7
Hong Kong SAR 3 831 4 7 82,3 0 7 82,0
Hollanda 4 824 2 6 82,4 -1 5 82,2
isvigre 5 82,3 -1 4 82,6 0 4 82,4
Japonya 6 82,3 -1 5 82,5 3 8 81,6
Almanya T 81,8 -4 3 82,8 0 3 82,6
isvec 8 81,2 1 9 81,7 4] 9 81,6
Birlesik Krallik 9 81,2 -1 8 82,0 2 10 821
Danimarka 10 81,2 0 10 80,6 1 11 79,9
Finlandiya 1 80,2 0 1 80,3 1 12 79,8
Tayvan, Cin 12 80,2 1 13 79,3 0 13 79,2
Kore Cumhuriyeti 13 79,6 2 15 78,8 2 17 78,0
Kanada 14 79,6 -2 12 79,9 -2 10 80,0
Fransa 15 78,8 2 17 78,0 1 18 774
Avusturalya 16 78,7 -2 14 78,9 1 15 78,2
MNorveg 17 781 -1 16 78,2 -2 14 79,0
Liksemburg 18 77,0 1 19 76,6 3 22 76,0
Yeni Zellanda 19 76,7 -1 18 75,5 -2 16 76,1
israil 20 76,7 0 20 76,6 0 20 76,2
Turkiye 61 62,1 0 61 61,6 -3 58 61,4

Kaynak: World Economic Forum.

Tablo 2.16°daki verilere gore, Diinya Ekonomik Forumu'nun 2019 Kiiresel
Rekabet Edebilirlik Raporu 4.0’da rekabet giicii siralamasinda ilk on iilke Singapur,
ABD, Hong Kong SAR, Hollanda, Isvicre, Japonya, Almanya, Isvec, Birlesik Krallik ve
Danimarka’dir. Bu rapora gore, bu iilkeler, rekabet giicii agisindan en st siralarda yer

almaktadir.

Tablo 2. 17. Bolgelere gore kiiresel ihracat hacmi 2023 biiylime 6ngoriileri (%)

2022 2023 2024
Kuzey Amerika 4,2 23 31
Latin Amerika ve Karayipler 1.9 0,3 0,6
Avrupa 2.7 1.8 2,0
Bagimsiz Devletler Toplulugu -4.9 2,8 22
Afrika 0.7 -1.4 1.4
Orta Dogu 9,9 0,9 4.7
Asya 0,6 2,5 4.7

Kaynak: WTO, Global Trade Outlook and Statistics, April 2023

2022 yilinda Rusya-Ukrayna savasi gibi kiiresel krizlerin etkisiyle emtia
fiyatlarinda yasanan yiikseligin, 2023 yilinda beklenen durgunluk endiseleri sebebiyle
onemli bir dl¢lide talep daralmasina yol agmasi tahmin edilmektedir. Bu durum, kiiresel
mal ticaretinde belirgin bir daralmaya isaret etmektedir. Yapilan projeksiyonlara gore,

2023 yilinda kiiresel mal ticaretinin %1,7, 2024 yilinda ise %3,2 oraninda biiyiiyecegi
29



tahmin edilmektedir. Tablo 2.17°de yer alan bolgesel ihracat hacmi biiylime
tahminlerine bakildiginda, 2023 yilinda Kuzey Amerika'da %3,3, Bagimsiz Devletler
Toplulugu'nda %2,8, Asya'da %2,5, Ortadogu'da %0,9 ve Latin Amerika'da %0,3
seviyelerinde biliylime Ongoriilmektedir. En yiiksek biiylimenin Kuzey Amerika'da
(%3,3) gergeklesmesi beklenmektedir. Ote yandan, Afrika'nin ihracat hacminin 2023’te
%1,4 daralacagi ongoriilmektedir. 2024°te ise ihracat hacmindeki en yiiksek biiytimenin
Orta Dogu ve Asya bolgelerinde gergeklesecegi ve bu bolgelerin liderlik konumuna
yiikselecegi ongoriilmektedir (DTO, 2023).

Uluslararast Ticaret Merkezi’nin (ITC) giincel verilerine bakildiginda, kiiresel
ticaret 2022°nin Aralik ayinda 2021’in Aralik ayina kiyasla %2.5 oraninda diigsmiistiir.
Bu donemde, gelismis tlkelerden gergeklestirilen ihracatta %0.2'lik bir azalig
gozlenirken, gelismekte olan iilkelerden gergeklestirilen ihracatta %5.5 oraninda azalma
olmustur. Ayn1 dénemde en az gelismis iilkelerin ihracati ise %4.4 oraninda artmistir

(IMMIB, 2023).
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Sekil 2.4. Kiiresel ticaret aylik degisim oranlar1 (Bir 6nceki yila gore)

Kiiresel ticaret bolgeler agisindan degerlendirildiginde, 2022°nin Aralik ayinda
2021’in Aralik ayina gore en yiiksek ihracat artis oran1 %5.4 ile Pasifik bolgesinde
yasanmustir. Kuzey-Orta-Gliney Amerika bolgesindeki ihracat artis oran1 %4.3 olarak
gerceklesmistir. Avrupa bolgesi ihracati1 %2.0 oraninda artis gosterirken, Afrika bolgesi
ihracat1 %0.4 oraninda artig gostermistir. Aralik ay1 Asya bolgesi ihracatinda ise %8.1
oraninda diislis yasandigi gorilmiistiir. 2022°nin Aralik ayinda 2021’in ayni1 donemine
kiyasla ithalat artisinin en fazla yasandigi bolge %7.0 oran ile Pasifik bolgesi olmustur.
Afrika bolgesi ithalatinda %3.4 oraninda, Avrupa bdlgesi ithalatinda bu donemde %3.2

oraninda artislar olmustur. Asya bolgesi tilkelerinin ithalatlarinda %5.2 oraninda azalma
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olmustur. Amerika bolgesi iilkelerin ithalatinda ise %1.9 oraninda diisme oldugu

goriilmiistiir IMMIB, 2023).

2.1.3.1. AB iilkeleri

Avrupa Birligi (AB) tilkeleri ekonomik c¢esitlilikleriyle dikkat ¢cekmektedirler.
AB, 27 iye iilkenin ekonomilerini icermekte olup bu iilkeler farkli biiyiiklik, gelir
diizeyi ve sektorlerdeki uzmanliklarla 6ne ¢ikmaktadirlar. AB'nin en biiyiik ekonomileri
arasinda Almanya, Fransa ve Italya bulunmaktadir. Bu iilkeler, yiiksek teknolojili
triinlerden  otomotiv  endistrisine kadar bir¢ok endistride giiglii  konumda
bulunmaktadirlar. Almanya, ihracat lideri olarak 6zellikle makine ve arag tretiminde
onemli bir rol oynarken, irlanda ve Liiksemburg gibi iilkeler ise diisiik vergi politikalar:
ve finansal hizmetlerdeki uzmanliklariyla 6ne c¢ikmaktadirlar. Irlanda, teknoloji
sektoriinde onemli bir oyuncu olarak taninirken, Liikksemburg finansal hizmetlerdeki
merkezi konumuyla bilinmektedir. Dogu Avrupa iilkeleri ise hizli ekonomik biiyiime
potansiyeli sunmaktadirlar. Polonya, Cek Cumhuriyeti ve Macaristan gibi {ilkeler,
iretim ve dis yatirimlarla ekonomilerini biiyiitmekte ve Avrupa'nin iiretim iissii olma
yolunda ilerlemektedir. Tarim ve turizm, AB'nin birgok iilkesi i¢in 6nemli ekonomik
sektorler arasinda yer almaktadir. Ozellikle Giiney Avrupa iilkeleri, turizm endiistrisi
sayesinde dnemli gelir elde ederken, Kuzey Avrupa'da tarim sektorii onemli olmaktadir.
AB iilkeleri, ekonomik politikalarin1 ve is birligini koordine ederek tek bir piyasa ve
para birimi olan Euro ile entegre bir ekonomi olusturmaktadirlar. AB'nin amaci, iiye
tilkelerin ekonomik kalkinmasini desteklemek ve ig ticareti kolaylastirmaktir.

Euro Boélgesi, 2022 yili tiglincii ¢eyreginde %0,4 oraninda bilylime kaydetmistir.
Ancak, Eurostat'in tahmine gore, 2022 yilinin dordiincii ¢eyreginde bir 6nceki geyrege
gore biiylime kaydedememistir. Yillik olarak ise, 2022 yilinin Gi¢ilincii ¢eyreginde %2,5
biiyiidiikkten sonra, 2022 yilinin dordiincii ¢eyreginde %1,96 biiylime gostermistir.
Ekonomik faaliyet, 2022 yilinin ikinci yarisinda yiikselen enerji fiyatlarni ve arz
belirsizligiyle birlikte artan bor¢lanma maliyetleri nedeniyle Onemli o6lgiide
zayiflamistir. Ayrica, Rusya'nin Ukrayna'y1 iggalinin dogal gaz arzinda kesintilere ve
enerji fiyatlarinda artisa yol agmasi, enflasyonun rekor seviyelere yiikselmesine neden
olmustur. 2022 yilinin dordiincii ¢eyreginde hizmet ve imalat sanayi PMI endeksleri
esik degerin altinda gercekleserek diisiis egilimini korurken, kapasite kullanim orani ise
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son li¢ aydir diisiislinii stirdlirerek %81,4 seviyesine gerilemistir. Ayni donemde Avro
Bolgesi sanayi iiretim endeksi dalgali bir goriiniim sergileyerek Aralik ayinda %107,2
degerine ulasmistir. Avrupa'daki enerji piyasasindaki sorunlar nedeniyle, 2023 yilinda
keskin bir sekilde yavaslayarak %0,5 biliylime beklenmektedir. Ancak, politikalardaki
olumlu yo6nde degisiklikler ve enerji piyasalarindaki istikrarin artmasiyla birlikte,
biiylimenin 2024 yilinda iliml1 bir sekilde toparlanmasi 6ngoriilmektedir. Siirekli olarak
yiiksek seyreden enflasyon ise agresif bir para politikasi tepkisi gerektirebilmekte ve
uzun siireli enerji tedarik Kkesintileri gibi ciddi bir asagi yonlii risk olusturmaktadir.

(DEF, 2022).

Sekil 2.5. AB Ekonomisine iliskin gostergeler

2022 yilinda Euro Bolgesi'nde %3,5 biliylime goriiliirken, AB {yesi diger
ilkelerde biiylime %3,7 oraninda kaydedilmistir. Avrupa Birligi liyesi iilkeler arasinda
Almanya’nin %1,8, Fransa’nin %2,6, 1talya’n1n 93,7, ve ispanya’mn %35,5 oraninda
biiyiime kaydettigi goriilmiistiir. Ingiltere ve Almanya'da yasanan gerilemenin 2024 ve
2025 yillarinda yeniden genislemeye déniisecegi tahmin edilmektedir (TiM, 2023).
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Sekil 2.6. Almanya’nin dis ticaret gostergeleri

2003 ile 2009 yillar1 arasinda diinya ihracatinda Almanya birinci siray1 elinde
bulundurmaktadir. 2020 yilinda Cin ve ABD ile birlikte diinya ihracat ve ithalat
siralamasinda ilk {ligte yer alirken, dis ticaret dengesi bakimindan da Cin'in ardindan
gelerek ikinci siraya yiikselmistir. Almanya yiiksek katma degeri bulunan mallara
odaklanarak, diisiik iicret politikasin1 benimseyen {ilkelerle rekabet konusunda diger
Avrupa tilkelerine gore daha iyi konumdadir. Almanya'nin ihracatinin yarisindan ¢ogu
sermaye mallarindan olusmaktadir. Sermaye mallar1 i¢inde en biiyiik paya sahip olanlar
ulasim araglar1 ve bunlarin pargalari ile ilaglardir. Yapmis oldugu ithalat kalemlerinde
ise makineler, ulasim araglar1 ve pargalari, petrol-dogalgaz ve tirtinleri ile ilaglar 6nemli

tirtin gruplarini olusturmaktadir (T.C. Ticaret Bakanhgi, 2023).
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Sekil 2.7. Fransa’nin dis ticaret gostergeleri
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Fransa, 2022 yilinda 606 milyar dolarlik ihracat gergeklestirerek diinyada 9.
sirada yer almis ve Avrupa'da 4. siradaki ihracat¢i konumuna yiikselmistir. Ayn1 y1l 810
milyar dolarlik ithalat yaparak diinya genelinde 6. siray1 elde etmis ve Avrupa tlkeleri
arasinda 2. en biiyiik ithalatg1 {ilke olmustur. Fransanmin diinya ihracatinda 6ne ¢ikan
iriin gruplar1 arasinda motorlu kara tasitlari, hava tasitlarr, makinalar, eczacilik trtinleri,
ucucu yaglar ve kozmetik, elektrikli makine ve cihazlar, plastikler ve mamulleri, alkolli
ve alkolsiiz i¢ecekler, demir ¢elik ve mineral yakitlar bulunmaktadir. Diinyadan yapilan
ithalatta ise en 6nemli tirtin gruplar1 arasinda makinalar, motorlu kara tasitlari, mineral
yakitlar ve yaglar, elektrikli makina ve cihazlar, eczacilik iirlinleri, plastikler ve
mamulleri, tibbi alet ve cihazlari, organik kimyasallar, demir-gelik ve demir ve ¢elikten
esyalar yer almaktadir. Ayrica, yiliksek teknoloji ithracatinda 2021 yilinda 98 milyar
dolar ile diinya genelinde 11. sirada yer almistir (T.C. Ticaret Bakanligi, 2023).

1600
1443

1400

1184
1200

800

934
1000 SeE 925
501
373 38

758
61656‘ 7007
44748 45741 4992 L
25p4g
uull. W NN NN NN
o Ll - et e (- A=

2002 2005 -12 2010 40 2015 2020 2021 2022 43

milyar dolar

60

o]

40

o]

20

]

-200

sl ihracat mdithalat s Hacim w1 Denge

Sekil 2.8. Italya’nin dis ticaret gdstergeleri

Italya, Avrupa Birligi'nin kurucu iiyesi olmasmin yani sira Avrupa'nin 4. ve
diinyanin 8. biiyiik ekonomisine sahiptir. 2022 yilinda 700 milyar dolarlik ihracat, 743
milyar dolarlik ithalat gerceklestirmistir. Imalat sektorii Italya ekonomisinde énemli bir
role sahiptir. Imalat sektdriinde Avrupa’da ikinci, diinyada altinc1 biiyiik imalater iilke
olarak 6ne ¢ikmaktadir. Imalat sektdrii gruplarinda yapmis oldugu ihracatinda diinyada
dig ticaret fazlasi veren besinci iilke konumundadir. Ana sanayi kollari arasinda
otomotiv, parcalar ve makineler, gemi yapimi, kimyasallar, mobilya, ayakkabi, giyim ve
tekstil vs. yer almaktadir. italya'nin ekonomik giicii, birbirine sik1 ekonomik iligkilerle
bagl bircok firmanin bulundugu "sanayi bolgeleri" olarak adlandirilan alanlardaki

gelismigliginden ileri gelmektedir (T.C. Ticaret Bakanligi, 2023).
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Sekil 2.9. Ispanya’nin dis ticaret gostergeleri

Ispanya ekonomisinde 2008 yilmin ikinci yarisindan itibaren baslayan
durgunluk, 2013 yilmin igilincii ¢eyreginde sona ermistir. 2011-2013 yillar1 arasi
doneminde Ispanya hiikiimeti tarafindan alinan onlemler, biitge a¢igmin azaltilmasina
yonelik islemler, isgiicii yasasinda yapilan degisiklik, kamu hizmetleri alaninda ve
finansal sektor alanlarinda yapilan reformlar sayesinde diger AB iilkelerine oranla daha
rekabet¢i bir hale biirinmiistiir. 2022 yilinda iilkenin ihracatinda 424 milyar dolarlik
artig, ithalatinda ise 499 milyar dolarlik artis olmustur. Dis ticaretine bakildiginda 2022
yilinda 75 milyar dolarlik bir agik oldugu goriilmektedir. 2022 yili Diinya ihracatinda
Ispanya, %1,8 pay ile 18. sirada, diinya ithalatinda ise %2 pay ile 14. sirada yer
almaktadir (T.C. Ticaret Bakanligi, 2023).
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Sekil 2.10. Birlesik Krallik dis ticaret gostergeleri
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Birlesik Krallik (Ingiltere, Galler, Kuzey irlanda ve iskogya) 2022 yilinda diinya
genelinde 526 milyar dolar degerinde ihracat gerceklestirmistir. Ayn1 donemde, lilkenin
ithalat1 815 milyar dolar olarak kaydedilmistir. 2022 yilinda Birlesik Krallik'in ihracati
bir dnceki yila gore %11,8 artarken, ithalat1 ise %18,4 oraninda artis gostermistir. Ulke,
cogunlukla dig ticaret agig1 vermektedir ve dis ticaret acigi 2022°de 2021 yilina gore
%32,6 artarak 289 milyar dolar olmustur. Ekonomik serbestlik endeksine bakildiginda
diinya genelindeki 176 iilke igerisinde 28. sirada yer almaktadir. Kiiresel rekabet
bakimimdan 2019 verilerine gore diinya genelindeki 141 iilke arasinda 9. siray1 elde
etmistir (T.C. Ticaret Bakanligi, 2023).

2.1.3.2. Kuzey Amerika iilkeleri

Kuzey Amerika kitasi, ekonomik c¢esitliligi ve giicli ekonomilere sahip
iilkeleriyle dikkat cekmektedir. Ozellikle ABD ve Kanada, kitanin ekonomik liderleri
olarak One ¢ikmaktadir. Amerika Birlesik Devletleri (ABD), diinyanin en biiyiik
ekonomilerinden birine sahip olmakla birlikte yiiksek teknoloji tiretimi, finansal
hizmetler, otomotiv, saglik sektorii ve tarim gibi cesitli sektorlerde etkili bir oyuncu
olarak yer almaktadir. Ayn1 zamanda kiiresel ticaretin ve inovasyonun merkezlerinin
basinda gelmektedir. Kanada da gelismis bir ekonomiye sahip iilke konumunda olup,
dogal kaynaklar, enerji tiretimi ve madencilik gibi sektorler iilke ekonomisine 6nemli
katki saglamaktadir. Ayrica finansal hizmetler, teknoloji ve imalat da ekonominin
onemli bilesenleri arasinda bulunmaktadir. Meksika, Kuzey Amerika'nin énemli bir
ekonomisine sahip olmakla birlikte, imalat, otomotiv endiistrisi, gida {iretimi ve turizm
gibi sektorlerde etkili olmaktadir. Meksika'nin cografi konumu, ABD ile ticaret ve
tiretim entegrasyonunu desteklemektedir. Kuzey Amerika kitasi ayni zamanda serbest
ticaret anlagmalarinin ve ticaret akigsinin yogun yasandigi bir bolgedir. Kuzey Amerika
Serbest Ticaret Anlagsmasi (NAFTA), 2020'de Amerika Birlesik Devletleri, Meksika ve
Kanada arasinda ABD-Meksika-Kanada Anlagsmasi (USMCA) olarak revize edilmistir.
Bu anlagma, ticaret, yatirim ve iiretim akisini sekillendirmektedir.

ABD, 2022 yilinda gergeklestirdigi 3,3 trilyon dolarlik ithalat ile diinya tilkeleri
icerisinde en biiyiik mal ithalatgist olarak birinci sirada yer alirken, yapmis oldugu 2,0
trilyon dolarlik ihracatla Cin’den sonra ikinci en biiyilk mal ihracatgisi {ilke
konumundadir. Gergeklestirmis oldugu dis ticaret hacminde de lider olan ABD,
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hizmetler ticaretinde de diinyanin en biiylik ihracatgisi ve ithalatgist konumunda
bulunmaktadir (T.C. Ticaret Bakanligi, 2023).
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Sekil 2.11. ABD'nin dis ticaret gostergeleri

2022 yilinda ABD'nin ihracat1 %17,6 oraninda artarak 2 trilyon dolar seviyesine
yiikselmistir. Bu donemde ihrag triinleri arasinda otomobiller, karayolu tasitlar1 i¢in
aksam ve pargalar, petrol gazlari, elektronik entegre devreler, serum ve asilar,
dozlandirilmis 1ilaglar, petrol yaglari, altin, ve soya fasulyesi yer almaktadir. 2022
yilinda ABD'nin ithalat1 da %15 oraninda artarak 3,3 trilyon dolar seviyesine ulagsmistir.
ABD'nin bu dénemde ithal ettigi baslica triinler arasinda, petrol yaglari, ham petrol,
karayolu tasitlar1 i¢in aksam ve pargalar, otomobiller, bilgisayarlar, telefon cihazlari,
serum ve asilar, dozlandirilmus ilaglar, diger mobilyalar ile bunlarin aksam ve pargalari
ve elektronik entegre devreler yer almaktadir (T.C. Ticaret Bakanligi, 2023).

ABD ckonomisi, Ekonomik Analiz Biirosu tarafindan yayinlanan ikinci Gayri
Safi Yurti¢i Hasilas1 tahminine goére, 2022 yilinin iigiincii ¢eyreginde %3,2 oraninda
biliytimiistiir. 2022 y1li dordiincii ¢eyrekte ise %2,74 oraninda biiylime kaydedilmistir.
Yillik olarak, ABD ekonomisi 2022 yili iigiincii doneminde 2021 yili ayni dénemine
gore %2,1 artig gosterirken, 2022 yil1 dordiincii ¢eyrekte %1,15 oraninda biiylime elde
etmistir (Strateji ve Biit¢e Bagkanligi, 2022)
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Sekil 2.12. ABD Ekonomisine iliskin gostergeler

2022 yilinda Amerika Birlesik Devletleri ekonomisinde artan gida ve enerji
fiyatlar1 nedeniyle, enflasyon, son on yilin en yiiksek seviyesine ¢ikmistir. Ancak,
yilsonuna dogru fiyat baskilari hafiflemeye baslamistir. Bu yiiksek enflasyon orani, 40
yili askin bir siiredir en hizli para politikasi sikilagtirmasina neden olmustur. Ayrica,
Rusya-Ukrayna savagi ve ilgili olaylarin enflasyon tizerinde yukar: yonlii baskiya neden
oldugu ve kiiresel ekonomik faaliyet {izerinde de bir baski olusturdugu ifade edilmistir.
FED, para politikasinin enflasyonu zaman ic¢inde % 2'ye ¢ekecek kadar kisitlayici bir
durus sergilemesi icin federal fon orani hedef araliginda devam eden artiglarin uygun
olacag1 ongoriisiinti tekrarlamigtir. 2022'nin ilk yarisinda ekonomik faaliyet azalirken,
ikinci yarida i¢ talep Ozellikle konut yatirimlarindaki gevseklik nedeniyle zayif
kalmistir. Sanayi tiretim endeksi ve kapasite kullanim orani, 2022 yili Ekim aymdan
itibaren diislis egilimine girmistir. Ayrica, Ekim ayindan itibaren imalat ve hizmet PMI
endeksleri de diisiis egilimine girmis; imalat PMI endeksi yilin son iki ayinda 50 esik
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degerinin altinda seyretmistir. Isgiicii piyasas1 2022 yilinin son ceyreginde olumlu bir
manzara arz etmistir. Ekim aymda %3,7 seviyesinde gerceklesen issizlik orani, Kasim
ayinda %3,6 seviyesine gerilemis ve Aralik ayinda ise diislis egilimini devam ettirerek

%3,5 seviyesinde gerceklesmistir (Strateji ve Biitce Baskanligi, 2022).

1400

994
1000

831

1200 1165
800
597 56.

504 a9
387 3928 a1z 2 290 20
[T “ II II II

2002 2005 2010 -5 2015 -2 2020 -14 2021 2022

600

milyar dolar

40!

0

20

[}

o

-200

sl ihracat mdithalat wd Hacim wi Denge

Sekil 2.13. Kanada'nin dis ticaret gostergeleri

2022 yilinda ihracatt %18,5 artarak 597 milyar dolara ulasan Kanada, diinya
ihracatindan %2,5 oraninda pay alarak ile 11. siraya yerlesmistir. Ayni donemde
iilkenin ithalat1 %16 artigla 568 milyar dolar olmus ve diinya ithalatinda %2,3 oraninda
pay ile 13. siraya ulagilmistir. 2022 yi1linda Kanada'nin dis ticaretinde 29 milyar dolarlik
fazla bulunmaktadir. Kanada’nin ihracatinda yer alan onemli {irtin gruplari; elektrikli
makina ve cihazlar, yaglar, makinalar, motorlu kara araclari, mineral yakitlar, odun
komiirii, agac ve ahsap esya, miicevherci esyasi, plastikler ve mamulleri, giibreler, metal
cevherleri, ciiruf ve kiil iiriinleridir. Ulke, kiiresel rekabetcilik agisindan diinya
genelindeki 141 iilke arasinda 14. sirada yer almaktadir (T.C. Ticaret Bakanligi, 2023).

2.1.3.3. Uzakdogu iilkeleri

Uzakdogu, ekonomik biiylime, sanayilesme ve ticaret a¢isindan dinamik iilkeleri
iceren onemli bir bolgedir. Bu iilkeler, genellikle yiiksek teknoloji tiretimi, ihracat ve

endiistriyel tiretimdeki uzmanliklariyla 6ne ¢ikmaktadirlar.
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Dogu Asya ekonomileri, 2020 yilindaki %1'lik yavas biiylimenin ardindan 2021
yilinda pandeminin en kotii doneminden sonra toparlanarak %6,7 oraninda biiylime
ongorilmiistiir. Uzak Dogu tilkelerinde toparlanma siireci heniiz erken asamalarinda
bulunmaktadir ve COVID-19 vakalarinin yeniden artigi, normalde giiglii politika
tesviklerinin ve dig talep desteklerinin olumsuz etkilendigi ekonomik goriiniimii
beraberinde getirmistir. Asir1 yoksulluk durumundaki insan sayisinin artmasi, ig giicli
piyasasinin yavag toparlanmasi ve iklim risklerinin yiikselmesi, 2030 Siirdiirtilebilir
Kalkinma Giindemi'nde ilerlemenin engellendigi bir tabloyu siirdiirecektir. Gelecekte,
baz etkisinin ortadan kalkmasiyla birlikte, bolge ekonomisinin biiyiimesinin daha
yavaglayabilecegi ve 2022'de %4,9 seviyesine ulasabilecegi tahmin edilmektedir
(OECD, 2022). Bu yasanan durumlar sonucu Dogu Asya ekonomilerinde 2022 yilinda

%05, 1 oraninda biiylime gerceklesmistir.
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Sekil 2.14. Japonya’nin dis ticaret gostergeleri

Japonya, 2022 yili itibariyle 196 iilke igerisinde cari fiyatlara gére diinyanin en
biiyiik tiglincii ekonomisidir. Kisi basina milli gelir agisindan ise 39.243 dolarlik bir
degerle diinya siralamasinda 28. olarak yer almaktadir (T.C. Ticaret Bakanligi, 2022).

Japonya, yiiksek teknoloji, otomotiv endiistrisi ve elektronik sektoriinde 6nemli
bir oyuncu olarak yer almaktadir. Teknolojik cihazlar ve aletleri iceren kiiresel markalar
Japonya'dan ¢ikmistir. Japonya ayni zamanda inovasyon ve AR-GE faaliyetleriyle de
one c¢ikmaktadir. Japonya’nin 2021 yilinda toplam dis ticaret hacmi 1.531 milyar dolar,
2022 yilinda ise 1.645 milyar dolar seviyesine ¢ikmistir (T.C. Ticaret Bakanligi, 2023).
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Sekil 2.15. Japonya ekonomisine iligkin gostergeler

Japonya’da 2022 yilinin doérdiincii ¢eyreginde, ortalama imalat PMI endeksi
diisiis egilimini siirdiirtirken, ortalama hizmet PMI endeksi ise artis kaydetmistir.
Ortalama Imalat PMI endeksi 49,5 seviyesine gerileyerek esik degerin altina diismiistiir,
buna karsilik ortalama hizmet PMI endeksi 51,5 seviyesinde ger¢eklesmistir. Sanayi
iretim endeksi Ekim ayinda yiikselmis, ancak yilin son iki ayinda diisiis egilimine
girmistir. Kapasite kullanim orani ise Ekim ayinda diigsmiis, Kasim ve Aralik aylarinda
ise kismi artis gostermistir. Aralik ayinda Sanayi tretim endeksi 94,8 iken, kapasite
kullanim orani da 95,8 seviyesinde gergeklesmistir (Strateji ve Biitge Baskanligi, 2022).

Gliney Kore, teknoloji ve elektronik sektoriindeki basarilariyla dikkat
cekmektedir. Giiney Kore'nin diinya ¢apinda taninmis markalara sahip olmasi yaninda
ayrica yiksek hizli internet altyapisi ve dijitallesme konusundaki ilerlemeleri de

ekonomisini etkilemektedir.
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Sekil 2.16. Giiney Kore’nin dis ticareti
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Sekil 2.16’ya bakildiginda Giiney Kore’nin 2002-2021 yillar1 arasinda
gerceklestirdigi ticaret rakamlarinda ihracatinin ithalatindan fazla oldugu ve dis ticaret
fazlas1 verdigi goriiliirken, 2022 yilinda ise ihracatinin bir 6nceki yila gore artmasina
ragmen ithalatinin da artmasi sonucu dis ticaret agig1 verdigi goriilmektedir.

Giliney Kore ekonomisi, COVID-19'un beraberinde getirdigi ekonomik
zorluklara diger bir¢ok iilkeden daha etkili bir sekilde karsilik vermistir. Bu dénemde,
Giiney Kore'nin kisi basina diisen GSYH’si (Gayri Safi Yurtici Hasilasi) OECD
ortalamasinin tdstiine ¢ikmustir. 2021 yilinda ve 2022'nin baslarinda, ihracata dayali
giiclii bir toparlanma ile Giiney Kore ekonomisinin genel istihdam seviyeleri kriz 6ncesi
donemi agmistir. Uzun siireli kiiresel ekonomik zorluklara ve yaslanan niifusun yarattigi
demografik baskilara kars1 miicadele eden Giiney Kore, ihracata dayali dinamik tiretim
yapist sayesinde giiclii istihdam ve ekonomik konumunu siirdiirmektedir. Bununla
birlikte, Rusya - Ukrayna krizinin sonuglarina diger bazi iilkelerden daha az maruz kalsa
da, Kore hala kiiresel enflasyon baskilarindan etkilenmektedir. Ayrica, iilkenin
hammaddelere olan bagimliligin1 azaltma, daha fazla esneklik ve tedarik zinciri
cesitliligi olusturma ihtiyaci da 6nemli bir konudur. (OECD, 2022).

Hong Kong, Asya'nin onde gelen ekonomilerinden biri olarak bilinmektedir.
Ozel Idari Bolge statiisiine sahip olan bu sehir, serbest piyasa ekonomisi ve giiclii
finansal altyapisiyla dikkat ¢ekmektedir. Hong Kong, uzun yillardir diinya ticaretinde
ve finansal hizmetlerde 6nemli bir merkez olarak kabul edilmektedir. Sehir, diisiik vergi
oranlari, hizli i yapma imkanlar1 ve serbest ticaret politikalar1 ile taninmaktadir.
Ozellikle finans, lojistik, deniz tasimaciligi, turizm ve teknoloji gibi sektdrlerdeki
dinamizmi ile 6ne ¢ikarken, diinya capinda uluslararasi sirketlerin merkezi veya
bolgesel ofisleri igin bir cazibe merkezi olarak kabul edilmektedir. Hong Kong'un
ekonomik yapisi, ticaretin biiyilkk bir parcasini olusturmaktadir. Bolge, diinya
ticaretindeki mallarin ve hizmetlerin akisini kolaylastiran bir koprii gorevi gérmektedir.
Ayrica, gliglii finansal altyapis1 sayesinde uluslararasi yatirim ve finansal hizmetlerde de

etkili bir rol oynamaktadir.
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Sekil 2.17. Hong Kong’un dis ticareti

Sekil 2.17°ye bakildiginda Hong Kong 2022 yilinda 611 milyar dolarlik ihracat
gerceklestirmis olmasina ragmen bir onceki yila gore ihracati %9 azalmistir. Hong
Kong, diinya toplam ihracatindan %2,5 pay alarak 9. biiylik ihracatgi iilke
konumundadir. 2023 yili itibariyle cari fiyatlara gore diinyanin 196 iilkesi arasinda 41.
biiyiik ekonomisidir. 2023 yilinda GSYHin 383 milyar dolar, 2024°te ise 404 milyar
dolar olarak gergeklesmesi beklenmektedir. GSYH'nin 2023 yilinda sabit fiyatlara gore
%3,5 oraninda artmasi ve 2024 yilinda %3,1 oraninda artmasi tahmin edilmektedir. Kisi
bast milli gelir, 2023 yilinda cari fiyatlara gore 52,429 dolarla diinyada 19. sirada
bulunmaktadir (T.C. Ticaret Bakanligi, 2023).
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Sekil 2.18. Singapur'un dis ticaret gostergeleri
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Singapur, finansal hizmetler, liman faaliyetleri ve lojistik alaninda 6nemli bir
merkez olarak yer alirken, ayni zamanda yiiksek teknoloji yatirimlar1 ve inovasyon
odakl1 bir ekonomiye sahip oldugu bilinmektedir.

2022 yilinda Singapur'un ihracati %12,5 oraninda artis gostererek 515,1 milyar
dolar seviyesine yiikselmistir. Ulkenin ithalat1 ise ayn1 dénemde %16,9 oraninda artarak
475,5 milyar dolar olmustur. Boylece iilkenin dis ticaret hacmi %14,6 oraninda artig
gostererek 990,6 milyar dolara yiikselmistir. Ancak dis ticaret fazlasi1 %22,2 oraninda
azalarak 39,6 milyar dolara gerilemistir (Sekil 2.18.). 2022 yili itibariyle Singapur'un
ihracatinda, islenmis petrol triinleri, elektronik entegre devreler, turbo propellerler ve
diger gaz tiirbinleri, turbo jetler, yar1 islenmis altin, telefon cihazlari, transistorler,
diyodlar vb. yar1 iletken tertibat, manyetik veya optik okuyucular, otomatik bilgi islem
cihazlar1 ve bunlara ait birimler gibi tirlinler bulunmaktadir (T.C. Ticaret Bakanlhgi,
2023).

2.1.3.4. BRIC iilkeleri

BRIC iilkeleri (Brezilya, Rusya, Hindistan ve Cin) yiiksek biiyiime potansiyeli,
genis niifuslar1 ve ekonomik agidan 6nemli rolleri nedeniyle uluslararasi ekonomide
dikkat ¢ekmektedirler. BRIC iilkeleri, kiiresel ekonominin dinamiklerini etkileyen giiclii
ekonomilere sahip bulunmaktadirlar. Ancak siyasi istikrarsizlik, altyap1 eksiklikleri ve

gelir esitsizligi  gibi  zorluklar da bu iilkelerin karsilagtigi  konular arasinda

bulunmaktadir.
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Sekil 2.19. BRIC Ulkelerinde biiyiime
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Sekil 2.19.’a bakildiginda BRIC iilkeleri ekonomilerinde 2021 yilinda
bliytimeler gergeklestigi goriilmektedir. Brezilya ekonomisi giiglii bir toparlanma
yasamis, ardindan yavaslamaya baslamistir. Hindistan ekonomisinde biiylime daha
iliml bir diizeyde seyretmektedir. Rusya ekonomisi savasin ve uygulanan ambargolarin
etkisinde degisimler gostermektedir. Cin’in biiyiimesinde goriilen yavasglama, diinya
ekonomisini ve gelismekte olan iilke ekonomilerini etkilemektedir.

Brezilya, dogal kaynaklar1 ve tarim iirlinleri ile 6ne ¢ikmaktadir. Madencilik,
tarim, enerji ve otomotiv sektorleri ekonomisinin temel direkleri arasinda yer

almaktadir. Ayrica Brezilya'nin genis i¢ pazari da dikkat gekmektedir.
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Sekil 2.20. Brezilya'nin dis ticaret géstergeleri

Sekil 2.20.’ye bakildiginda Brezilya’nin ihracati bir dnceki yila gore 2022
yilinda %19,1 oraninda artarak 334 milyar dolar olurken, ithalati %24,3 oraninda
artarak 273 milyar dolar seviyesine ¢ikmustir.

2021 yilindaki %4,6 oranindaki gii¢lii toparlanmayla birlikte, Brezilya'da GSYH
biiytimesinin 2022'de énemli 6l¢iide yavaslayarak %2,8 oraninda, 2023 yilinda ise %1,0
oraninda gerceklesmesi beklenmektedir. 2022 yilinin ilk yarisinda yiikselen enflasyon,
Rusya — Ukrayna savasi ve daha sikilagan finansal kosullar sebebiyle, i¢ talepte sert bir
sekilde gerilemeler olmustur (OECD, 2022).

2022 yilinda diinya ¢apinda ihracatta %1,4 payla 24. sirada bulunan Brezilya,
ithalatta ise %1,1 payla 25. siray1 igsgal etmektedir. Geleneksel olarak Avrupa Birligi ve
Amerika kitas1 gibi piyasalara odaklanan Brezilya, son yillarda Orta Dogu ve Korfez,

Afrika, Asya ve Dogu Avrupa gibi bolgelere yonelik ihracatini biiyiik dl¢lide artirmistir.

45



Kiiresel ticarette giderek daha fazla 6nem kazanan Giiney-Giiney ticareti olarak
adlandirilan bu egilim, Brezilya'nin paymi 6nemli 6l¢iide artirmistir. Bu basariyi, ihracat
tirtinlerini g¢esitlendirerek ve geleneksel pazarlarin Gtesindeki piyasalara yonelerek elde
etmistir. Tarim driinlerinin yan1 sira demir, ugak, makine, otomotiv, kimyasallar, kagit,
elektrik-elektronik ve ayakkabi gibi endiistriyel iriinler de Brezilya'nin 6ne ¢ikan
ihracat kalemleri arasinda yer almaktadir (T.C. Ticaret Bakanligi, 2023).

2022 yili Subat ayinda Ukrayna'y1 igsgal eden Rusya'nin baslattigi savas, Rusya
ekonomisini derinden etkilemektedir. Rusya'ya uygulanan kapsamli ambargo ve
finansal yaptirimlar, enflasyonun yiikselmesine ve ekonomik aktivitenin keskin bir
sekilde yavaslamasina neden olmustur. 2021 yilinda %4,7 biiyliyen Rusya
ekonomisinin, 2022 ve 2023 yillarinda sirasiyla %3,4 ve %?2,3 daralacag:
ongoriilmektedir (OECD, 2022).

Rusya, enerji kaynaklar1 ve dogal gaz rezervleri ile bilmektedir. Enerji ihracati
ve madencilik sektorii ekonomisini sekillendirmektedir. Rusya ayni zamanda savunma

sanayisi, uzay teknolojileri ve diger sektorlerde de faaliyet gostermektedir.
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Sekil 2.21. Rusya'nin dis ticaret gostergeleri

Rusya 2021 yilinda ihracatim1 bir 6nceki yila goére %46 oraninda artirmis ve
yapmus oldugu 492 milyar dolarlik ihracatla diinyada 13. sirada yer almistir. Ithalat: ise
yine ayni dénemde %27 oraninda artis gostererek 294 milyar dolarlik ithalatla diinyada
21. sirada yer almistir. 2021 yilinda iilke ihracatinda ham petrol ve petrol tiriinleri

%36,8 orani ile en dnemli ihrag {iriinii olmustur (T.C. Ticaret Bakanligi, 2022).
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Sekil 2.22. Rusya sanayi iiretim endeksi ve issizlik orant

Rusya'nin ekonomisi, 2022'nin Kasim ayinda yillik bazda %4

oraninda

kiiciilmiistiir. Bu durum, Ukrayna'y1 isgal etmesi iizerine Bati'nin uyguladigi kapsamli

yaptirimlarin ve i¢ talebin zayiflamasinin etkisiyle, Rusya ekonomisinin art arda yedi ay

boyunca daralmasina neden olmustur. Rusya Merkez Bankasi almis oldugu son

kararlarinda, Rus ekonomisinin biiylimesinin Oniindeki engellerin askeri seferberligin

sonucu olan isgiicti eksikliklerinden meydana geldigini isaret etmistir. 2022 yilinin

Aralik ayinda Rusya'da sanayi iiretimi yillik bazda %4,3 oraninda gerilemistir. Bu

gerileme, endiistriyel iiretimde iist liste dokuzuncu kez gerceklesen ve Ekim 2020'den

bu yana yasanan en keskin gerileme olmustur (Strateji ve Biitce Baskanligi, 2022).

Hindistan, geng¢ niifusu ve hizli biiylime potansiyeli ile dikkat ¢ekmektedir.

Bilgi teknolojileri, hizmet sektorii ve tekstil gibi alanlarda etkili bir ekonomiye sahip

olmakla birlikte inovasyon ve dijitallesme konularina da odaklanmaktadir.
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Sekil 2.23. Hindistan'in Di1s Ticaret Gostergeleri
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Sekil 2.23’e bakildiginda Hindistan ihracatt 2021 yilinda bir 6nceki yil ihracat
verilerine gore %43 oraninda artarak 395 milyar dolar oldugu goriilmustir. Aym
donemde {ilke ithalati %55 artis oranityla 570 milyar dolara ulasmistir. 2021 yili
itibariyle dis ticaret hacmi %50,1 oraninda artmis ve 965 milyar dolar seviyesine
cikmistir. Dis ticaret agig1 %93,1 oraninda artig gostererek 176 milyar dolar olmustur.

2021 yilinda iilkenin baglica ihracat friinleri binek araglar, islenmemis
aliminyum, islenmis petrol {irlinleri, telefon cihazlari, otomotiv aksam ve parcalari,
ilaglar, miicevherat, elmaslar, piring, kabuklu hayvanlar, pamuk ipligi ve demir-celik
yassl tiriinler olmustur. Hindistan’in son 3 yildaki reel biiyiime oranlarinin 2019 yilinda
%3,7, 2020 yilinda %6,6 ve 2021 yili itibariyle ise %8,7 oldugu goriilmektedir.
IMF’nin yaptig1 tahminlere gére, Hindistan ekonomisinin 2022 yilinda %6,8 oraninda,
2023 yilinda %6,1 oraninda ve 2024 yilinda ise %06,8 oraninda biiyiime gdstermesi
beklenmektedir (T.C. Ticaret Bakanligi, 2022). 2022 yilinda Hindistan ekonomisinde
%6,8 oraninda biiyiime gergeklesmistir (T.C. Ticaret Bakanligi, 2023).

Cin, Uzakdogu'nun en biiyiikk ekonomisine sahiptir ve diinyanin en biiyiik
ithracatcilarindan biri konumundadir. Cin, imalat sektoriinde biiyiik bir rol oynar ve
diisiik maliyetli tiretimiyle taninmaktadir. Ayn1 zamanda yiiksek teknoloji triinleri ve

elektronik esyalar gibi sektorlerde de biiylimeye odaklanmaktadir.
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Sekil 2.24. Cin'in dis ticaret gostergeleri
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Cin 2022 yilinda diinyada ihracatta 3.594 milyar dolar ile birinci, ithalatta 2.716
milyar dolar ile ikinci sirada yer alarak en yiiksek dis ticaret fazlasi ve en biiyiik dis
ticaret hacmine sahip iilke konumundadir. Cin yine ayn1 donemde imalatta ve otomobil

{iretiminde diinyada ilk sirada yer almaktadir. Ulkenin en énemli ihrag iiriinleri arasinda
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motorlu kara tasitlar1 ve aksamlari, makinalar, mineral yag ve yakitlar, mekanik alet ve
cihazlar, elektrikli cihaz ve makinalar, plastik ve plastikten {iretilen iiriinler ve ecza yer
almaktadir (T.C. Ticaret Bakanligi, 2022).

I3

[

3

n

-

] v

m

3

Q

" ui
M
N
AT/ LA
o ©° )

_o o N N N N N NN N o

NN NN NN~~~ NN N

Sekil 2.25. Cin PMI Ve‘sanayi iiretim endeksi

2022 yilinda Cin ekonomisi, Covid-19 politikasinda yaptig1 degisiklikler
sebebiyle dalgalanmalar yasamistir. Ulke ekonomisi, 2022 yili dérdiincii geyreginde
%2,9 biiylimiis, ancak yil genelinde %3 biiyiime ile genel beklenti olan %5,5’in altinda
kalmistir. Son ¢eyrekteki biiylimenin, tgiincii ¢eyrekteki %3,9 bilylimeye oranla
belirgin  bir sekilde diismiis olmasi, ekonominin Aralik ayinda “sifir-Covid”
politikasindan hizli bir sekilde c¢ikisindan ve yaygin ulusal salgindan olumsuz
etkilendigini gostermektedir. 2021 yilimin dordiincii ¢eyreginde gergeklesen %4,0
bliyime orani ile 2022 yilmin dordiincii ¢eyreginde gergeklesen biliylime orani
karsilagtirildiginda, 2022°de biiyiime daha diisiik olmus ve istikrarli bir ilerleme
saglanamamustir. Cin ekonomisi 2023 yili i¢in belirsiz bir durum gosterirken, olumlu
kosullar altinda 2023 yili biiyiime oraninin %6,0’y1 agsmas1 beklenmektedir.

Cin’in 2022 yilinin Aralik ayinda 2021 yilinin Aralik ayma gore revize edilen
dis ticaret fazlasi, 93,21 milyar dolardan (ABD dolar1) 78,01 milyar dolara diismiistiir.
Ihracatin %9,9 oraninda diismesiyle son {ic yilin en biiyiik diisiisiiniin yasanmasi
gozlemlenirken, ithalatin %7,5 oraninda daha hafif bir diisiis gostermesiyle ii¢ ay {ist
iste distiigii goriilmiistiir. 2022 yilimin tamaminda, Cin’in dis ticaret fazlasi yillik
%31,0 oraninda artis gostererek 876,91 milyar ABD dolarina ytikselmistir. Bu, ihracatin
%7,0 ve ithalatin ise yalmizca %]1,0 oraninda artmasiyla, 1950 yilindan bu yana
kaydedilen en yiiksek fazla degeri olmustur (OECD, 2022).

49



2.1.3.5. Afrika Kitas: iilkeleri

Afrika katasi, biiyiik bir cesitlilige sahip olan ekonomileriyle dikkat cekmektedir.
Zengin dogal kaynaklara sahip olmasina ragmen, lilkeler arasinda biiyiik ekonomik
farkliliklar bulunmaktadir. Tarim, madencilik, hizmet sektorii ve turizm, kitanin
ekonomik faaliyetlerinin temelini olusturmaktadir. Bir¢ok Afrika tilkesi, tarim ve
hayvancilik gibi geleneksel sektorlerde faaliyet gosterirken, bu sektorler, genellikle tilke
icindeki istthdamin biiyiik bir kismini olusturmaktadir. Tarim iirtinleri hem i¢ piyasa
hem de dis ticaret igin onemli bir kaynak olmaktadir. Madencilik, Afrika kitasinin
ekonomik potansiyelinin énemli bir pargasini olusturmaktadir. Altin, elmas, petrol,
komiir gibi dogal kaynaklar, bazi iilkelerin ihracat gelirlerinin biiylik bir kismini
olusturmaktadir. Ancak bu kaynaklarin siirdiiriilebilir yonetimi ve gelir esitsizligi
konularinda bazi zorluklar bulunmaktadir. Turizm, bir¢cok Afrika iilkesi i¢in 6nemli bir
gelir kaynagi konumunda bulunmaktadir.

Afrika, 2020 yilinda COVID-19 salgini sebebiyle 50 yildan fazla stiredir en kot
resesyonunu yasayarak GSYH'sinde %2,1 oraninda bir gerileme yasamistir. Pandeminin
Afrika {ilkelerindeki etkisi beklenen seviyelerden daha diisiik oldugu igin, 2020
yilindaki ekonomik durgunluk diinya genelindeki diger kitalardaki iilkelere kiyasla daha
hafif seyretmistir. Afrika, 2017 ve 2018 yillarinda petrol ve emtia fiyatlarindaki
yiikselisle birlikte dis ticaretinde bir toparlanma egilimi gostermistir. Ancak, 2020
yilinda yasanan COVID-19 salgminin etkisiyle, dis ticaret hacmi tekrar 2016 yilindaki
seviyelerine gerilemistir. Afrikamin dis ticaret hacminde Salginin etkilerinin azalmasi
sonucunda, oniimiizdeki donemde tekrar yiikselis egilimi goriilmesi beklenmektedir.
Afrika kitasi tlkelerinin toplam GSYH biiytikliigii 2020 yili sonunda 2,3 trilyon ABD
dolarina ulasmistir. Kitanin en ¢ok niifusa sahip olan iilkesi olmasi ve diinyanin ilk 10
en biiylik petrol ihracatgisi arasinda bulunmasi sebebiyle, Nijerya, GSYH biiyiikliigi
bakimindan 429 milyar ABD dolar ile Kita’da ilk sirada bulunmaktadir. Nijerya’yi
GSYH biiyiikliiklerine gore ikinci sirada Mistr, liglincii sirada Giiney Afrika, dordiinci
sirada Cezayir ve besinci sirada Fas takip etmektedir (DEIK, 2021).
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Sekil 2.26. Nijerya'nin dis ticaret gostergeleri

Sekil 2.26’da Nijerya’nin dis ticaret gostergelerine bakildiginda, ihracati
2022’de 2021 yilina gore %31,2 artarak 63 milyar dolar olmus, ayn1 dénemde ithalati
%15,3 artig gostererek 60 milyar dolar seviyesine ¢ikmistir. 2022 yilinda toplam ticaret
hacmi 124 milyar dolar olarak gergeklesmistir.
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Sekil 2.27. Misir'in dis ticaret gostergeleri

Sekil 2.27°ye bakildiginda, Misir’in siirekli dig ticaret agig1 verdigi
goriilmektedir. 2002-2022 yillar1 arasi en fazla dis ticaret agigi 2015 yilinda olup 52
milyar dolar olarak gergeklesmistir. 2020 yilindan itibaren son ii¢ yillik siirecte
thracatini artirirken ayni sekilde ithalati da artmistir. 2021°de ihracat1 2020 yilina gore
%51,8 artarak 41 milyar dolar seviyesinde gergeklesmis, ithalati ise %23,3 oraninda
artarak 74 milyar dolara ulasmistir. 2022 yilinda bir onceki yila gore ihracatinda ve
ithalatinda artislar oldugu goriiliirken, ihracati 48 milyar dolar ile %17 artis gostermis,

ithalat1 ise 80 milyar dolar ile %8,1 artis gostermistir. 2022 yili itibariyle dig ticaret
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hacmi 2021 yilina gore %12,2 oraninda artigla 128 milyar dolara ulasirken, dis

ticaretinde meydana gelen agik 2021 yilina goére %3 azaligla 32 milyar dolar olmustur.
Misir’in bolge iilkeleri icinde sanayilesme oraninin daha yiiksek olmasi altin ve

ham petrol iiretiminin ekonomiye olan katkisindandir. Afrika iilkelerinde en c¢ok dis

ticaret ac1g1 veren Misir’dir (DEIK, 2021).
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Sekil 2.28. Giiney Afrika'nin dis ticaret gostergeleri

Sekil 2.28’¢ bakildiginda Giiney Afrika Cumhuriyeti (GAC) dis ticareti 2020
yilina kadar agik verirken 2020 yilindan itibaren fazla vermeye baslamistir. 2021°de bir
onceki yila gore ihracatim1 %44,1 seviyesinde artirarak 124 milyar dolara ¢ikarirken,
ithalat1 ise %36,2 oraninda artirarak 94 milyar dolara yilikselmistir. 2022 yilinda bir
onceki yila gore ihracatinda %0,8 oraninda diisiis gerceklesmis ve 123 milyar dolar
olmustur. Ithalati ise artmaya devam ederek %18 oraninda artis gdstermis ve 111 milyar
dolar seviyesine ¢ikmugtir. 2022 yilinda 235 milyar dolarlik dis ticaret hacmine ulasan
GAC 12 milyar dolarlik dis ticaret fazlast vermistir.

Sahra-alti Afrika iilkelerine yonelik bir agilim noktasi olarak degerlendirilen
GAC, son yillarda bolge iilkeleriyle gelisen ticari iliskileriyle dikkat ¢ekmektedir.
Kitada siyasi ve ekonomik alanda 6nemli uluslararasi rgiitlenmelerin artmasi, GAC'in
da bu alandaki roliinii énemli hale getirmistir. Ithalat politikas1 uzun yillar boyunca
ikameci ve siki tarife korumacilig1 odakl olsa da, GAC ekonomisi 1990'lardan itibaren
liberallesme siireciyle degisim gostermistir. Ayn1 zamanda, Sahra-alt1 Afrika'daki transit
ticaretin ana gecis noktalarindan biri olmasi sebebiyle bolgeye agilan bir kapi olarak
degerlendirilmektedir (T.C. Ticaret Bakanligi, 2023).
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Sekil 2.29. Cezayir'in dis ticaret gostergeleri

Sekil 2.29°daki verilere bakildiginda, Cezayir’in 2001-2010 yillar1 arasi dis
ticaret fazlasi verirken, 2015 yilindan itibaren dis ticaret a¢ig1 vermeye basladigi, 2021
yilinda ise dis ticaretinde toparlanma ile dis ticaret fazlas1 verdigi goriilmektedir. En
fazla acig1 17 milyar dolarla 2015 yilinda vermistir. 2021 yilinda 2020 yilina gore
thracatini %68,1 oraninda artirmis ve 37 milyar dolarlik ihracat gergeklestirmistir.
Ithalatinda ise %2.,8 azalisla 34 milyar dolarhik ithalat gergeklestirmistir. 2021 yili
itibariyle 72 milyar dolarlik dis ticaret hacmine sahip olmus ve 3 milyar dolar dis ticaret
fazlas1 vermistir.

Cezayir'de, hidrokarbon sektorii ihracatinin toplam ihracatin yaklasik %95'ini
olusturdugu bilinmektedir. Ancak, son yillarda petrol fiyatlarinda yasanan diisiisler
nedeniyle ihracatin azaldig1 gézlemlenmektedir. Cezayir, tarimsal iiretimin ve sanayi alt
yapisinin yetersizligi nedeniyle bir¢ok tiikketim malin1 disaridan temin etmek zorunda
kalmaktadir ve bu ihtiyaglarii Karsilamak i¢in yillar iginde ithalatini siirekli artan
oranlarda gergeklestirmektedir. Avrupa Birligi, Cezayir i¢in en onemli ticaret ortagidir

(T.C. Ticaret Bakanligi, 2023).
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Sekil 2.30. FAS'in dis ticaret gostergeleri

Sekil 2.30.’a bakildiginda Fas’in 2022-2022 yillar1 arasinda ihracatinda artig
olmasina ragmen aymi zamanda ithalatinin da artmasi1 sonucu siirekli dis ticaret agigi
verdigi ve bu agigin 2015°de gerileyip sonraki yillarda tekrar arttigi goriilmektedir.
2021°’de ihracatindaki en biiylik artis1 gergeklestirmis, bir oOnceki yila gore %32
oraninda artirarak ve 37 milyar dolara ¢ikarmustir. 2021 yilinda ithalati bir 2020 yilina
gore %31 oraninda artarak 59 milyar dolar olmustur. 2022 yilinda hem ihracatinda hem
ithalatinda artiglar yasanmakla birlikte ihracati 2021 yilina gore %13,5 artisla 42 milyar
dolar olurken, ithalati ise yine ayn1 donemde %23,7 oraninda artarak 73 milyar dolara
yiikselmistir. En fazla dis ticaret hacmine 2022 yilinda ulagsmasina ragmen yine en fazla
dis ticaret agigini 30 milyar dolarlik agik ile yine bu yilda vermistir.

Fas, diinyanin en biiyiik fosfat rezervlerine sahip olmasinin avantajini kullanarak
ekonomisini siirdiirmekte ve gelirini tarim, imalat, balik¢ilik ve turizm sektorleri ile dig
iilkelerde calisan Fas vatandaslarinin getirdigi dovizlerden elde etmektedir. 1980'lerden
itibaren IMF ve Diinya Bankasi ile is birligi yapan Fas, basarili bir ekonomik reform
sirecine girmistir. Bu silire¢ kapsaminda, dis ticaret sistemi serbestlestirilmis, yeni
yatirim yasalar1 olusturulmus, 6zellestirme faaliyetleri baslatilmis ve bankacilik sektorii
iyilestirilmistir. Son on yilda Fas ekonomisi, tarim ve fosfat {iretimine dayali bagimliligi
azaltarak, imalat ve hizmet sektorlerinin Gayri Safi Yurtigi Hasila (GSYH) igindeki
paymi artirmistir. Ancak tarim sektorii hala Fas ekonomisinin 6nemli bir pargasini
olusturmakta olup, GSYH rakamlari, tarim sektoriiniin performansina bagh olarak yillar

icinde dalgalanmaktadir (T.C. Ticaret Bakanligi, 2023).
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Sekil 2.31. Etiyopya'nin dis ticaret gostergeleri

Sekil 2.31.’e bakildiginda Etiyopya’nin 2021 ve 2022 yili ihracat rakami 3
milyar dolar olurken, 2022°de ithalat rakami 2021’e gore %13,3 oraninda artarak 17
milyar dolara ulagmistir. 2022 yilinda dis ticaret hacmi 20 milyar dolar olarak
gerceklesirken dis ticaret agi1g1 13 milyar dolar seviyesine yiikselmistir.

Etiyopya, diinya genelinde en az gelismis tilkelerden biri olarak kabul edilir.
Diger az gelismis tilkeler gibi, Etiyopya'da da tarim sektorii 6nde gelen ve ekonominin
genel performansimi sekillendiren bir sektordiir. Sanayi sektorii ise heniiz gelisim
asamasindadir. Etiyopya'nin tarim dig1 liretim kapasitesi sinirlidir ve bu nedenle sanayi
iirlinlerinin 6nemli bir boliimiinii ithal etmek durumundadir. Tarimsal iiriinlerden elde
ettigi ihracat gelirinin, sanayi iirlinleri ithalatin1 karsilamaya yeterli olmamasi sebebiyle
Etiyopya siirekli bir dis ticaret a¢ig1 veren iilke konumundadir. 2014 yilindan bu yana
10 milyar dolarin iizerinde olan dis ticaret agiginin gelecekte de devam etmesi
ongoriilmektedir (T.C. Ticaret Bakanligi, 2023).

Afrika’da, Pandemiye ragmen 2020 yilinda en yiiksek biiylime gerceklestiren
ilke %6,1 ile Etiyopya olmustur. Tarimsal iiretimde meydana gelen verimlilik artist,
iilkenin tamaminda artan altyapi yatirimlart ve Cin'in yatirimlar1 sayesinde son 10 yil
icinde Etiyopya ekonomisi ortalama %10'a yakin bir biiyiime kaydetmis ve boylece
Afrika'min ekonomisi en hizli biiyiiyen iilkesi olmustur. Ulkede gelisen demiryolu ve
karayolu altyapisi, uygun isgiicii maliyetleri ve yogun niifus etkisiyle oniimiizdeki
yillarda Etiyopya'nin Afrikanin Cin'i olabilecegi beklentisi yaratmaktadir. Bu durum,
tilkenin ekonomik agidan Onemli bir gelisme kaydettigini ve gelecekteki biiylime

potansiyeline isaret etmektedir (DEIK, 2021).
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2.2. Kiiresel Rekabet ve Tiirkiye Ekonomisi

Kiiresel rekabet, giiniimiizde uluslararasit diizeyde biiylik bir dneme sahiptir.
Ulkeler arasi ticaretin ve iletisimin artmastyla birlikte firmalar, kiiresel arenada rekabet
etmek zorunda kalmaktadirlar. Tiirkiye, cografi konumu ve gesitli sektorlerdeki iiretim
yetenekleriyle uluslararas1 rekabette yer almaktadir. Ozellikle tekstil, otomotiv, insaat,
gida ve tarim gibi sektdrlerde Tirk firmalar1 diinya pazarlarinda yer bulmaktadir.
Tiirkiye, kiiresel rekabetin 6nemli bir yonii olan AR-GE harcamalarini artirarak ve
teknolojiye yatirim yaparak rekabet avantaji elde etmeye calismaktadir. Ayrica, dis
ticaret politikalari sekillendirerek uluslararasi pazarlarda daha etkin olmaya
calismaktadir. Ekonomik reformlar, yatirim ¢ekme politikalar1 ve egitim alanindaki
gelismeler, Tirkiye'nin kiiresel rekabetgilik diizeyini artirmayi amaglayan stratejiler

arasinda yer almaktadir.

2.2.1. Tiirkiye ekonomisindeki gelismeler

Tiirkiye ekonomisi, son yillarda énemli doniisiimler ve gelismeler yasamaktadir.
Sanayi, tarim, hizmet sektorleri ve dis ticaretteki atilimlar, ekonominin sekillenmesine
katki saglamaktadir. Bir¢ok sektérde yapilan reformlar ve yatirimlar, Tirkiye'nin
ekonomik biiyiimesini desteklemektedir. Insaat, otomotiv, tekstil, teknoloji ve savunma
sanayisi gibi sektorlerdeki basarilar, iilkenin uluslararasi arenada rekabet edebilir hale
gelmesini saglamistir. Tirkiye, enerji sektoriinde de Onemli adimlar atmaktadir.
Yenilenebilir enerji yatirimlari, enerji bagimsizligint artirmak igin yapilan cabalari
yansitmaktadir. Ayn1 zamanda altyapr projeleri ve lojistik yatirimlar, iilkenin ticaret
potansiyelini artirmaktadir. Thracatin cesitlenmesi ve ticaretin genislemesi, Tiirkiye'nin
dis ticaret dengesini olumlu yonde etkilemistir. Tarim tirlinleri, hazir giyim, otomotiv ve
savunma sanayisi gibi sektorler, Tiirkiye'nin ihracat portfoyiinii zenginlestirmektedir.
Ancak Tirkiye ekonomisi, baz1 zorluklarla da karsilasmaktadir. Enflasyon, cari agik,
issizlik ve doviz kuru dalgalanmalari gibi ekonomik gostergeler, hiikiimet ve ekonomi
giindeminin oncelikli konular1 arasinda yer almaktadir.

Tiirkiye ekonomisi, kiiresel diizeyde etkili olan ve 2008 yilinin ikinci yarisindan
itibaren iilke ekonomilerini etkileyen finansal krizden, alinan tedbirler ve sahip oldugu
giiclii temeller sayesinde diger iilkelere gore kismen daha az etkilenmistir. Bu durum
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2010 y1l1 itibariyle Tiirkiye ekonomisinin hizli bir toparlanma evresine girmesine imkan
vermigtir. 2014-2018 yillar1 aras1 donemde, Tiirkiye ekonomisinde sanayi ve hizmet
sektorlerinin GSYH igindeki paylarinda artiglar olurken, tarim sektoriiniin payinda
azalma olmustur. 2018 yilinda tarim sektoriiniin GSYH igerisindeki pay1 %5,8 oraninda
sanayi sektorliniin paytr %22,2 oraninda ve hizmetler sektoriiniin payr ise %61,5
oraninda olarak gergeklesmistir. Ozellikle, sanayi sektoriiniin verimlilik artislarindaki
rolii, gelecek donemlerde GSYH igerisindeki paymin artig egilimini siirdiirmesinin

biiyiik 6nem tasidig1 vurgulanmistir (Strateji ve Biitge Baskanligi, 2019).
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Sekil 2.32. Tiirkiye’nin donemler itibariyle GSYH biiylime oranlari

2017 yilindan itibaren Tiirkiye ekonomisindeki yavaslama ve olumsuz egilimler,
2019 yilinda kiiresel ekonomideki yavaslama, yerel secimler ve jeopolitik gelismelerin
piyasalardaki belirsizlikle birleserek daha da belirgin hale gelmistir. 2019'un tigiinci
doneminde Tirkiye'nin biiyiime hizi sadece %0,9 diizeyinde ger¢eklesmistir. 2020
yilinda Tiirkiye ekonomisi son iki yilda giderek artan ekonomik durgunlukla birlikte
zorlu bir doneme girmistir.

Mart ayindan itibaren Cin'in Wuhan kentinde baglayan ve diinya genelinde
etkisini gosteren COVID-19 salgimi, Tirkiye'yi de derinden etkilemistir. Salginin
yayitlimint engellemek i¢in alinan tedbirler, sinir kapatmalari, uluslararasi uguslarin
durdurulmasi, seyahat kisitlamalar1 ve karantina 6nlemleri gibi faktorler, i¢ ve dis talebi
olumsuz etkileyerek ekonomik aktivitede yavaglamaya neden olmustur. 2020 yilinin ilk
ceyreginde %4,5 biiyiime kaydeden Tiirkiye ekonomisi, ikinci c¢eyrekte yasanan

ekonomik yavaglama sonucunda %10,3 oraninda kiiglilmiistiir (TOBB, 2021).
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Sekil 2.33 Tiirkiye nin donemler itibartyla GSYH biiytiime hizlart

(1): Bir 6nceki y1lin aym ¢eyregine gore degisim.
(2): Bir onceki ¢eyrege gore degisim.

Tiirkiye ekonomisi, 2021 yilinda COVID-19 salgininin ekonomi tizerindeki
olumsuz etkilerini azaltmaya yonelik tedbir ve desteklerin yani sira, asilamada hizli bir
sekilde yiiksek oranlara ulagiimasinin etkisiyle %11,4 oraninda biiyiime gostererek son
elli yilda gergeklesen en yiiksek biliylime hizina erigsmistir. Bu basari, Tiirkiye
ekonomisinin kiiresel kriz sonrasi kesintisiz biiylime siirecini devam ettirerek 6nemli bir
basar1 elde etmesini saglamistir (Strateji ve Biitce Bagkanligi, 2022).

2021°de yasanan gii¢lii ekonomik biiytime, 2022'nin ilk ¢eyreginde de devam
etmistir. Subat ayinda baglayan Rusya-Ukrayna savasi, bolgesel tedarik zincirlerinde
aksamalara ve enerji maliyetlerinde onemli artiglara yol agmustir. Ancak bu risklerin
Tirkiye ekonomisine olan olumsuz etkileri smirli diizeyde kalmistir. Yilin ilk
ceyreginde, artan yerli ve yabanci talebin etkisiyle Tiirkiye ekonomisi %7,6 oraninda
biiylimiistiir. Ikinci ceyrekte, 6zel tiiketim ve ihracatin biiyiimeye gii¢lii katkilari
sayesinde biliylime hizi %7,8 oraninda yiikselmistir. Dis talepteki azalma, ihracat
tarafinda ivme kaybina yol agcmistir ve i¢ talepteki yavaslama da ekonomik biiylime
iizerinde baski yaratmistir. Tiirkiye ekonomisinin biiylime hizi gerileyerek iicilincii

ceyrekte %4, son geyrekte ise %3,5 diizeyinde kalmistir (TOBB, 2022).
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Sekil 2.34 Tiirkiye’nin GSYH’n1 olusturan faaliyetlerin biiylime hizlar

Sekil 2.34’e bakildiginda, 2022 yilinda tarim sektoriinde %0,6 oraninda biiyiime
gerceklesmistir. Insaat sektorii ise 2022 yilinda %8,4 daralarak kiigiilmiistiir. Imalat
sektorii %3,3'lik bir biiylime sergilerken, hizmetler sektoriinde ise %211,7'lik bir

biiylime gerceklesmistir.

420 %100

Milyar $

360
%80

300
240 %60

%40
%20
0 %0

201 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022
I iHRACAT N iTHALAT s IHRACATIN ITHALATI KARSILAMA ORANI (SAG EKSEN)

18

o

12

o

6

o

Sekil 2.35 Tiirkiye’nin yillara gore ihracati ve ithalati

Sekil 2.35.°e bakildiginda, Tiirkiye’nin ihracatinda ve ithalatinda 2011-2014
yillar1 arasinda artislar olurken, 2015-2016 yillarinda gerileme yasanmig, 2017’den
itibaren artiglar olurken 2020’de ihracatinda diisiis, ithalatinda artis olmus ve 2021’den
itibaren tekrar artislar baglamistir. Tiirkiye ekonomisi 2011-2022 yillar1 arasinda her yil

dis ticaret ag1g1 vermistir.
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Tablo 2. 18. Tiirkiye’nin yillara gore dis ticaret rakamlar1 (Milyon Dolar)

iHRACAT iTHALAT DIS TICARET
ihr./ith.
Deger . |Deger . Hacim Denge/Acik Karsilama
Orani (%)
2018 177169 |77 231.152 |-3,2 408.321 -53.984 76,6
2019 180.833 |[2,1 210.345 |-S,0 391.178 -29.512 86,0
2020 169.638 |-6,2 219.517 (4,4 389.155 -49.879 773
2021 225.214 |32,8 271.426 |23,6 496.640 -46.211 83,0
2022 254.210 12,9 364.395 |34,3 618.605 -110.186 69,8

Kaynak: TB ve TUIK

Tablo 2.18’¢ bakildiginda 2022 yilinda Tiirkiye'nin ihracati, 2021°e gore %12,9
oraninda artarak 254,2 milyar dolar olurken, ithalat1 ise %34,3 oraninda artarak 364,4
milyar dolar olmustur. 2022'de dis ticaret hacmi 2021 yilina gore %24,6 oraninda artis
gostererek 618,6 milyar dolar olurken, dis ticaret agig1 %138,4 oraninda artarak 110,1
milyar dolar (ABD dolar1) seviyesine ulasmistir. 2022 yilinda ihracatinin ithalatini

karsilama orani %69,8 oraninda gergeklesmistir.

Tablo 2. 19. Tiirkiye’nin iilke gruplarina gore dis ticareti (Milyon Dolar)

iHRACAT iITHALAT

2021 % PAY % DEG. 2021 % PAY % DEG.
GENEL TOPLAM | 225.214 | 254.210 | 100 12,9 271.426 |364.395 |100,0 |34,3
A- AB-27* 93.053 |103.104 | 40,6 10,8 85.383 |93.294 |256 9,3
B- DIGER ULKELER |132.162 | 151.105 | 59,4 14,3 186.042 |271.101 |74,4 45,7
(IAB'?'Z(;E:aQ;RUPA 31.465 |36.828 |14,5 17,0 44.758 |88.316 |24,2 97,3
2- AFRIKA 21.212 |24.047 |95 13,4 8233 |9515 |2,6 15,6
Kuzey Afrika 13336 |14.161 |5,6 6,2 5418 |6.100 |1,7 12,6
Diger Afrika 7.876 |9.887 |3,9 25,5 2.815 |3.414 |09 21,3
3- AMERIKA 22.444 |24.934 |98 T 23.098 |27.888 |7,7 20,7
Kuzey Amerika 16.408 |18.800 |7,4 14,6 14.227 |16.547 |45 16,3
Orta: Ametika: Ve o0 [ogmy (14 13,7 1.099 [1.421 |04 29,3
Karayip Ulkeleri
Giney Amerika _ |3.593 |3.357 |1,3 6.6 7772 |9.921 |2,7 27,7
4- ASYA 55.588 |63.640 |25,0 14,5 84.368 |109.628 |30,1 29,9
Yakin ve Ortadogu |38.355 |45.231 | 17,8 17,9 16.126 |21.689 |6,0 34,5
Diger Asya 17.234 |18.410 |7,2 6,8 68.242 |87.939 |241 28,9
3&‘;‘;:1::32\ V€l1128 [1.08 |04 34 1158 |1.690 |0,5 46,0
& DNGER, DERE Ve 30 566 0,2 73,9 24.428 |34.064 |9,3 39,4
BOLGELER

Kaynak: TB ve TUIK
*1 Subat 2020 tarihi itibariyla Birlesik Krallik (ingiltere), AB iiyeliginden ayrildig1 i¢in AB-27
olarak hesaplanmuistir.
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Tablo 2.19’a bakildiginda, 2022 yilinda 2021 yilina gore Tiirkiye’nin AB-27’ye
ihracatt %10,8 oraninda artarak 103,1 milyar dolar, Diger Avrupa iilkelerine %17
oraninda artarak 36,8 milyar dolar, Afrika’ya %13,4 oraninda artarak 24 milyar dolar,
Amerika’ya %11,1 oraninda artarak 24,9 milyar dolar, Asya iilkelerine %14,5 oraninda
artarak 63,6 milyar dolar, diger iilke ve bolgelere %73,9 oraninda artarak 566 milyon
dolar olurken, Avustralya ve Yeni Zelanda’ya %3,4 oraninda azalarak 1 milyar dolar

olmustur.

Tablo 2. 20. Tirkiye’nin segilmis iilke gruplarina gore dis ticareti (Milyon Dolar)

IHRACAT ITHALAT

2021 % PAY %DEG. 2021 % PAY %DEG.
OECD Ulkeleri 125.880 [135.645 (53,4 |7,8 120.883 (147.332 (40,5 |21,9
EFTA Ulkeleri 2225 |2.134 |08 |-41 [3.955 |16.434 (4,5 315,5

Karadeniz Ekonomik isbirligi |27.699 |35.900 |14,1 |29,6 |43.741 |74.180 |20,4 |69,6
Ekonomik isbirligi Teskilati 11.267 |12.646 |5,0 12,2, 8.311 11.109. |3,1. 33,7
Bagimsiz Devletler Toplulugu | 13.625 |18.473 |7,3 35,6 34.042 |65.772 |18,1 (93,2
Tiirk Cumhuriyetleri 7.206 |8.048 |3,2 11,7 (4943 |7.120 |20 44,0
islam Konferansi Tegkilati 56.662 |65.009 |25,6 |14,7 30.548 (40.292 |11,1 (31,9
Kaynak: TB ve TUIK

Tablo 2.20°deki verilere bakildiginda 2022 yilinda Tiirkiye en ¢ok ihracatini
135,6 milyar dolar ile OECD iilkelerine yapmustir. Daha sonra en fazla ihracatini ise 65
milyar dolar ile Islam Konferans1 Teskilat1 iilkelerine yapmustir. Ayn1 yil verilerine gore

en fazla ithalat1 120,8 milyar dolar ile OECD iilkelerinden yapmustir.

Tablo 2. 21. Tirkiye’nin 2022 yilinda en fazla ihracat gergeklestirdigi tilkeler (Milyon

dolar)
iIHRACAT
SIRA NO* ULKE 2021 % PAY 2022 % PAY %DEG.
1 Almanya 19.311 8,6 21.145 8,3 9,5
2 ABD 14.720 6,5 16.882 6,6 14,7
3 Irak 11.126 4,9 13.753 5,4 23,6
i | ingiltere 13.704 6,1 13.010 534 -5,1
5 italya 11.473 51 12.352 4,9 7,7
6 ispanya 9.620 4,3 9.651 3,8 0,3
7 Fransa 9.111 4,0 9.534 3,8 4,6
8 Rusya Federasyonu 5.774 2,6 9.346 3,7 61,8
9 Hollanda 6.765 3,0 8.029 3.2 18,7
10 israil 6.356 2,8 7.033 2,8 10,7
LISTE TOPLAMI 107.959 47,9 120.734 47,5 11,8
GENEL TOPLAM 225.214 100,0 254.210 100,0 12,9

Kaynak: TB ve TUIK
*Siralama, 2022 yili deger biiyiikliigline goredir.
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Tablo 2.21°de ki verilere bakildiginda, 2022 yilinda Tiirkiye’nin ihracat yaptigi
iilkeler icinde ilk sirada 21,1 milyar dolar ile Almanya yer almustir. Ikinci sirada 16,8
milyar dolar ile ABD olmustur. 2021 yilina gore ihracat oraninda en fazla artisin oldugu
iilke %61,8 orani ile Rusya Federasyonu olmustur. Tiirkiye 2022 yilinda 2021 yilina

gore toplam ihracatin1 %12,9 oraninda artirarak 254,2 milyar dolara ¢gikarmustir.

Tablo 2. 22. Tiirkiye’nin 2022 yilinda en fazla ithalat gergeklestirdigi tilkeler (Milyon

dolar)
ITHALAT
SIRA NO* ULKE 2021 % PAY 2022 % PAY %DEG.
1 Rusya Federasyonu 28.959 10,7 59.606 16,4 105,8
2 Cin 32.238 11,9 41.354 11,3 28,3
3 Almanya 21.726 8,0 24.034 6,6 10,6
4 isvigre 3.055 1,4 15.393 4,2 403,9
5 ABD 13.148 4,8 15.230 4,2 15,8
6 italya 11.563 4,3 14.083 3,9 21,8
7 Hindistan 7.936 2,9 10.698 2,9 34,8
8 Fransa 7:932 2:9 9.429 2,6 18,9
9 Guney Kore 7.597 2,8 9.005 2,5 18,5
10 ispanya 6.312 2,3 7.005 1,9 11,0
LISTE TOPLAMI 140.465 51,8 205.837 |56,5 46,5
GENEL TOPLAM 271.426 100 364.395 |100 34,3

Kaynak: TB ve TUIK
*Siralama 2022 yili deger biiyiiliigiine goredir.

Tablo 2.22’ye bakildiginda 2022°de Tiirkiye en fazla ithalat1 59,6 milyar dolar
ile Rusya’dan gergeklestirirken, daha sonra en fazla ithalati 41,3 milyar dolar ile
Cin’den yapmistir. 2022°de Tiirkiye’nin toplam ithalatinda Rusya’nin payr %16,4

oraninda gerceklesmistir.

Tablo 2. 23. Tiirkiye’nin genis ekonomik siniflamaya (BEC) gore ihracati (Milyon

dolar)
IHRACAT
% DEG.

Sermaye (Yatirim) Mallari 24.841 11,0 29.100 11,4 17:4
Ara (Ham madde) Mallari 115.184 (51,1 133.360 52,5 15,8
Tiiketim Mallari 83.844 37,2 89.770 35,3 71
Digerleri 1.346 0,6 1.906 0,7 41,6
TOPLAM 225.214 100,0 |254.210 100,0 12,9

Kaynak: TB ve TUIK
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Tablo 2.23’te Tirkiye'nin BEC’e (Genis Ekonomik Siniflama) gore ihracat
rakamlarina bakildiginda, 2022 yilinda sermaye mallarinda 29,1 milyar dolarlik, ara
mallarda 133,4 milyar dolarlik, tiiketim mallarinda ise 89,8 milyar dolarlik ihracat

gerceklesmistir.

Tablo 2. 24. Tiirkiye’nin genis ekonomik siniflamaya (BEC) gore ithalati (Milyon

dolar)
iITHALAT
2021 % PAY 2022 % PAY % DEG.

Sermaye (Yatirim) Mallar 35.948 13,2 40.538 111 12,8
Ara (Ham madde) Mallari 210.142 77,4 293.117 80,4 39,5
Tuketim Mallari 24.947 9,2 30.483 8,4 22,2
Digerleri 388 0,1 256 0,1 -33,9
TOPLAM 271.426 100,0 364.395 100,0 34,3

Kaynak: TB ve TUIK

Tablo 2.24°te 2022 yilinda Tiirkiye'nin BEC’e (Genis Ekonomik Siniflama) gore
ithalat rakamlarina bakildiginda, sermaye mallarinda 40,5 milyar dolarlik, ara
mallarinda 293,1 milyar dolarlik, tiikketim mallarinda ise 30,4 milyar dolarlik ithalat

gerceklestirmis oldugu goriilmektedir.

2.2.2. Tiirkiye ekonomisinin uluslararasi rekabet giicii

Tirkiye, uluslararast ekonomik sahnede rekabet edebilme yetenegine sahip bir
ekonomi olarak dikkat ¢ekmektedir. Tirkiye'nin uluslararasi rekabet giicii, ¢esitli
faktorlere dayanmaktadir. Iyi gelismis sanayi altyapisi, tarim potansiyeli, gen¢ ve
nitelikli i giicii, stratejik cografi konumu ve dogal kaynak zenginlikleri, iilkenin rekabet
giiclinli artiran unsurlar arasinda yer almaktadir. Tiirkiye'nin tekstil, otomotiv, insaat,
tarim trtinleri ve hizmet sektorii gibi alanlarda gosterdigi tiretim kabiliyeti, uluslararasi
arenada rekabet edebilirlik konusunda etkili olmaktadir. Ayni zamanda bilgi
teknolojileri, yazilim ve savunma sanayii gibi yliksek katma degerli endiistrilere yapilan
yatirimlar, inovasyon ve teknolojik ilerlemenin desteklenmesine yardimci olmustur. Dig
ticaretteki ¢esitlenme ve ticaret ortaklarinin genislemesi, Tirkiye'nin uluslararasi
rekabet giiclinii artirmigtir. Serbest ticaret anlagmalar1 ve ticaret engellerinin azaltilmasi,
Tiirk {irlinlerinin diinya pazarlarinda daha rekabetci hale gelmesini saglamistir. Ancak
Tiirkiye'nin uluslararasi rekabet giiciinii smirlayan zorluklar da bulunmaktadir. Is giicii
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verimliliginin diisik olmasi, bazi endiistrilerde teknolojik altyapinin eksikligi ve
biirokratik engeller, rekabet gliciiniin artirilmasi i¢in ¢6ziilmesi gereken sorunlar
arasinda yer almaktadir.

Tiirkiye’nin On Birinci Kalkinma Plani ¢ercevesinde, temel hedefler arasinda
giicli ve istikrarli ekonomik biiytime ile birlikte siirdiiriilebilir bir sekilde cari islemler
dengesi, artis gosteren istihdam imkanlari, bireylerden firmalara, sektorlerden devlete
tim alanlarda rekabetin gelistirilmesi ve verimliliklerin artirllmasi bulunmaktadir. Plan
donemindeki hedefler arasinda bireyler, devlet, firmalar ve sektérler olmak tizere tiim
seviyelerde rekabetin ve verimliligin artirilmasi ve ayrica teknolojik alanda disa
bagimliligin azaltilmasi, iiretim mekanizmalarinin doniistiiriilmesi ve verim artiglarina
bagli biliylime icin imalat sanayiine odaklanan daha aktif sanayi politikalarinin
uygulanmasi bulunmaktadir. Bu politikalar ¢ergevesinde biiyiik 6lgekte olan yatirimlara
ve teknolojinin yogun sekilde oldugu sektorlere dncelik verilmesi hedeflenmekte ve
deger unsurlarinin tim asamalarina yonelik kalifiye isgiici ihtiyacinin giderilmesi
hedeflenmektedir. Tiirkiye, gelismis iilkelere kiyasla teknoloji gelistirme hususunda ve
bu teknolojilerin tiretken olarak kullanimi konusunda sinirli yeteneklere sahiptir.
Tiirkiye, teknoloji alaninda doniisiimlere uyum saglayabilmek igin Oncelikli alanlarda
kalifiye isgliciinii zenginlestirmeli, teknolojinin firmalara yayilimini artirmali, firmalarin
yenilik ve organizasyon yeteneklerini gelistirmeli, ayrica yeniligin ve Ar-Ge
faaliyetlerinin finansmanlarina yonelik etkin sistemleri devreye almalidir. On Birinci
Kalkinma Planm1 ¢ergevesinde bu hususlar, Tiirkiye’nin rekabet giicii elde etmesi

acisindan oncelikli konular olarak goriilmektedir (Strateji ve Biitge Bagkanligi, 2019).
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Sekil 2.36. Tirkiye’nin 2019 yili kiiresel rekabetgilik siralamasindaki yeri
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Sekil 2.36’ya bakildiginda, Diinya Ekonomik Forumu’nun 2019 yilinda 141 iilke
arasinda yapmis oldugu kiiresel rekabetcilik siralamasinda birinci sirada Singapur,

ikinci sirada ABD, iiclincii sirada Hong Kong yer alirken Tiirkiye 61. sirada yer

almistir.
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Sekil 2.37. Tirkiye’nin 2019 yil1 kiiresel rekabetcilik alanlar1 siralamasindaki yeri

Sekil 2.37°de, Tirkiye’nin 2019 Yili Kiiresel Rekabet¢ilik Alanlari
Siralamasinda piyasa biiyiikliigii bakimindan 79 puanla 13. sirada, saglik alaninda 87
puanla 42. sirada, inovasyon yetenegi alaninda 45 puanla 49. sirada, finans sistemleri
alaninda 61 puanla 68. sirada, bilisim teknolojisi alaninda 58 puanla 69. sirada, iirlin
piyasasi siralamasinda 54 puanla 78. sirada, beceriler alaninda 61 puanla 78. sirada,

makro-ekonomik istikrar alaninda 61 puanla 129. sirada yer almaktadir.

2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019

Sekil 2.38. Yillara gore Tiirkiye rekabetcilik siralamasi
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Sekil 2.38’de Tiirkiye’nin 2010-2019 yillar1 arasi rekabetgilik siralamasina
bakildiginda, 2012 yilinda 43. siraya kadar yiikseldigi, daha sonra bu yiikselme 2016
yilina kadar diisiis seklinde ilerledigi, 2017 de tekrar 53. siraya yiikselirken 2018 yilinda
61. siraya geriledigi ve 2019°da yine 61. sirada yer aldig1 goriilmektedir.

3.1

21

Tirkiye
[spanya
Endonezya
Arjantin
Italya
AB-27
Kanada
Diinya
Meksika
G20

Fransa
Gliney Kore
ABD
Almanya
Japonya

Birlesik Krallik
Euro Bolgesi

Sekil 2.39. 2022 Yilinda iilkelerin yillik biiyiime oranlar1 ve Tiirkiye (%)

Sekil 2.39’a bakildiginda Tirkiye 2022 yilinda %5,6 oraninda bir biiylime
orantyla 6nemli bir basar1 elde etmistir. Bu rakam, Tiirkiye’nin diinya ekonomisinin
%3,4 oraninda, Euro Bolgesi'nin %3,5 oraninda ve G20 iilkelerinin %2,7 oraninda
gerceklestirdigi biiyiimeler goz oniine alindiginda bu oranlarin tizerinde bir performans
sergiledigini gostermektedir. Tiirkiye’den sonra en yiiksek bilyiime %5,5 ile Ispanya,

%S5,3 biiylime ile Endonezya’da gerceklesmistir.
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Sekil 2.40. Tirkiye’nin kiiresel ticaretteki pay1
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Tiirkiye 2022 yilinda gostermis oldugu dis ticaret performansi ile kiiresel

ticaretteki payin1 %1,01 seviyesinden %1,02 seviyesine ¢ikarmistir. 2021 yilinda ilk kez

%1 seviyesi lizerine ¢ikan Tiirkiye, durgunluk kaygisi ve kiiresel taleplerde yasanan

diisiislere kars1 bu basarisini siirdiirmiistiir (TIM, 2023).
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Sekil 2.41. Yillara gore kiiresel ticaret ve Tiirkiye’nin ihracat artig oran1 (Yillik, %)

Sekil 2.41°e bakildiginda, yillar itibariyle, kiiresel ihracat ile Tiirkiye'nin ihracati

arasinda artis oranlarmin paralellik gosterdigi gézlemlenmektedir. Ozellikle son 20 yilin

biiyiik kisminda, Tirkiye'nin yillik ihracat artis oraninin kiiresel ihracat artis oraninin

tizerinde seyrettigi goriilmektedir. Pandemi oncesinde bu karsilastirma Tiirkiye'nin

aleyhine gelisirken, pandemi sonrasinda tekrar Tiirkiye'nin lehine donmiistiir. 2022

yilinda kiiresel ticaret degeri %11,5 oraninda artarken, Tirkiye'nin ihracat degeri ise

%12,8 oraninda bilyiime gdstermistir (TIM, 2023).

Tablo 2. 25 2023 Yilinda Tiirkiye ihracatini etkileyebilecek faktorler

Kategori ihracati Etkileyebilecek Faktorler

1. Kiresel Ekonomik Buyume Orani
Ekonomik 2. Doviz Kurunda Dalgalanma

3. Kuresel Enerji ve Emtia Fiyatlarindaki Yukselis
Jeopolitik 1. Rusya-Ukrayna Savasi

1. 2023 Genel Secimileri
Toplumsal

2. Dogal Afetler

Kaynak: TIM
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2023 yilinda ekonomik faktorler icerisinde Tiirkiye’nin ihracat performansini
onemli Olciide etkileyebilecek olan faktdr kiiresel ekonomik biiylime oranidir. Diger
unsurlar ise doviz kurlarinda yasanan dalgalanmalar ile kiiresel enerji ve iriin
fiyatlarinda goriilen yiikselislerdir.

Tiirkiye'nin 2022'nin ilk yarisindaki Reel GSYH biiyiime orani yillik %7,5
olarak gergekleserek OECD iilkeleri iginde en hizli biiyiliyen tilkelerden biri olmustur.
Isgiiciine katilim, pandemi dncesindeki seviyelere tekrar donerken, isgiicii piyasasinda
yasanan olumlu gelismeler 6zel tiiketimde hareketliligi desteklemistir. Ihracatcilar,
Asya tedarik zincirlerinde meydana gelen aksamalardan kaynaklanan firsatlari
degerlendirerek basar1 elde etmislerdir. Ayni sekilde, turizm sektorii de 2022 yilinda
tamamen toparlanmistir. 2023-2024 doneminde ekonomik biiyiimenin yillik ortalama
%3'e diismesi tahmin edilmektedir. Ayn1 zamanda, siirekli yiiksek enflasyon da hane
halkinin satin alma giiclinii azaltarak tiiketimi 6nemli Olg¢lide yavaslatacaktir. Bu
faktorlerin bir araya gelmesiyle ekonomideki biiylime hizinin diisiis goOsterecegi
ongoriilmektedir. Rusya-Ukrayna savasinin, fiyatlar ve ekonomik etkinlikler {izerinde
olumsuz etkilere neden olacagi diisiiniilmektedir. Rusya'dan Avrupa'ya yapilan enerji
thracatinin tamamen durdurulmasi, Tirkiye'nin ana ticaret ortaklarmi ciddi sekilde
etkileyecek ve bu da ihracat iizerinde baski yaratabilecektir. Uriin fiyatlarinda
yiikselmelerin olmasi, Tirkiye'nin enerjide disa bagimli olmasi sebebiyle enflasyon
iizerinde baski olusturacaktir. Yiiksek oranda yapilan asgari iicret artisinin, ek iicret ve

fiyat baskilarin1 da beraberinde getirmesi beklenmektedir (TIM, 2023).
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UCUNCU BOLUM

3. IHRACAT PERFORMANSI, OLCULMESI VE BELIRLEYICILERIi

Bu boliimde ihracat performansinin tanimi ve Olgililmesi agiklanacaktir. Daha
sonra ise ihracat performansi ve dis ticaret teorileri agiklanacaktir. Bundan sonra ise
ihracat performansinin belirleyicileri olan firma igi faktorlerden firma ozellikleri ve
firma yonetiminin 6zellikleri ile firma dis1 etkenlerden olan endiistri 6zellikleri ve dig
ticaret politikalar1 ile ihracat performansini belirleyen makroekonomik faktorlerden
gayri safi yurti¢i hasila, déviz kuru ve AR-GE faaliyetleri agiklanacaktir. En son

kisimda ise COVID-19’un ihracat performansina etkisi agiklanacaktir.

3.1. Thracat Performansi ve Olciilmesi

3.1.1. Thracat performansinin tanimm

Ihracat performansi, bir iilkenin veya bir isletmenin uluslararas1 piyasada
gerceklestirdigi  ihracat faaliyetlerinin etkinligini ve basarisim degerlendiren bir
kavramdir. Bir iilkenin ihracat performansi, toplam ihracat hacmi, ihracatin milli gelire
orani, piyasa gesitliligi, biiytime hiz1 gibi faktorlerle degerlendirilir. Bu gostergeler, bir
tilkenin uluslararas: ticaretteki roliinii ve basarisin1 yansitir. Firmalar igin ihracat
performansi, genellikle ihracat gelirleri, ihracatin toplam satislar i¢indeki payi, yeni
piyasalara giris gibi dlgiilerle ifade edilir. Bu dlgiiler, firmalarin uluslararasi piyasada ne
kadar etkili olduklarini ve rekabet¢i bir sekilde nasil performans gosterdiklerini gosterir.
Ihracat performansi degerlendirmesi, stratejik kararlar almak, pazarlama stratejilerini
belirlemek ve iyilestirmeler yapmak i¢in onemlidir. Ayrica, uluslararasi pazarlarda
rekabet avantaj1 elde etmek ve bliylimek isteyen firmalar ve iilkeler i¢in rehberlik saglar.

Ihracat performansini etkileyen birgok faktér bulunmaktadir. Ulkelerin
uluslararas: ticaretteki basarisi, bu faktorlerin bilesimine bagli olarak sekillenir.
Oncelikle, iiretim kalitesi ve iiriin gesitliligi ihracat performansini belirleyen temel
unsurlardir. Kaliteli ve 0zgiin {rlnler, uluslararas1 piyasada talep goérmeye daha
yatkindir. Uretim maliyetleri ve {iriin fiyatlar1 da en 6nemli faktdrler arasindadir.
Ayrica, ekonomik istikrar ve yatirim iklimi de ihracat performansini etkiler. istikrarli bir
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ekonomi, firmalarin uzun vadeli planlar yapmalarina ve yatirim yapmalarina imkan
tanir. Bununla birlikte, ulusal ve uluslararas: ticaret politikalart da 6nemlidir. Serbest
ticaret anlagmalari, glimriik vergileri, kotalar gibi politikalar ihracati sekillendirir.
Lojistik altyapi, tasima maliyetleri ve giimriikk islemleri de ihracat performansini
etkileyen diger unsurlardir. Hizli ve diisilk maliyetli lojistik, {irtinlerin uluslararasi
piyasada rekabetgi olmasina yardimci olur. Piyasa arastirmasi ve kiiltiirel uyum da
unutulmamasi gereken faktorlerdir. Hedef pazarin ihtiyaglarina uygun {irtinler sunmak,
ihracat performansini artirabilir. Firmalarin uluslararasi piyasalara giris stratejileri ve
markalagma cabalar1 da énemlidir. Iyi bir pazarlama stratejisi ve giiclii marka kimligi,
tirtinlerin farkindaligini artirarak ihracat performansina katki saglar.

Thracat performans: ile ilgili yapilan ¢aligmalarda bircok tanimimn yer aldig
goriilmektedir. Anil (2009:1), ihracat performansini, uluslararasi piyasalara {iriin veya
hizmet ihracati yapan firmanin, ihracat yapmaya yonelik gerceklestirdigi islemleri
sonucunda elde edilen ekonomik, stratejik ve davranigsal ¢iktilarin tamami olarak
tanimlamistir. Thracat performansi, firmanin ihracatta basarili olmasmnin gostergesidir.
Ihracat performans degerinin yiiksek olmasi, firmanin siirekliligine katki saglamasi
acisindan da onemli olmaktadir. Bununla birlikte ihracat performansinin degerinin
yliksek olmasi, firma yoneticilerinin kiiresellesen ve gittikge biiyliyen diinya
ekonomisinde rekabet etmeye hazir olduklarinin géstergesidir (Torlak vd., 2007:104).
Cavusgil ve Zou (1994:4), tarafindan ihracat performansi, uluslararasi piyasaya mal
veya hizmet ihrag edilmesiyle ilgili olarak yapilan planlama ve ihracat piyasasina giriste
uyguladig1 stratejilerinin iktisadi ve stratejik olarak firma hedeflerinin ne kadarini
gerceklestirilebildiginin gostergesidir. Leonidou vd. (2002: 53), ihracat performansi,
firmanin gerceklestirdigi ihracat faaliyetleri sonucunda elde etmis oldugu finansal,
davranigsal ve diger sonuglar olarak ifade etmektedir. Atabay (2007), performansi,
genel olarak amaglari belirlenmis ve programlanmis bir etkinlik neticesinde elde edilen
basariy1 nitel ya da nicel olarak tespit eden bir goriis olarak agiklamaktadir. Shoham’a
(1998: 61) gore, firmanin uluslararas1 piyasalara yapmis oldugu satiglarinin birlesik

sonucudur.
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3.1.2. Thracat performansinin él¢iilmesi

Ihracat performansinin 6lgiilmesi, bir iilkenin veya firmanin uluslararasi
piyasalarda basarisin1 degerlendirmek igin kullanilan kritik bir siiregtir. Bu 6l¢iim,
ihracatin hacmi, degeri, biiylime hizi ve piyasa pay1 gibi ¢esitli faktorlere dayanir.
Ihracatin hacmi, belirli bir donemde ihra¢ edilen mal ve hizmet miktarin ifade eder.
Deger acisindan bakildiginda, ihracat geliri veya kazanci Onemli bir gostergedir.
Biiylime hizi, ihracatin zaman igindeki artisini yansitirken, piyasa pay: ise belirli bir
piyasada elde edilen toplam satislarin piyasadaki toplam satislara oranini ifade eder.

Ihracat performansinin 8lciilmesi sadece nicel verilerle siirli degildir. Kalite,
miisteri memnuniyeti, rekabet avantaji ve sirdiiriilebilirlik gibi nitel faktorler de goz
ontinde bulundurulmalidir. Ayrica, piyasa ¢esitliligi ve hedeflenen yeni piyasalara
erisim gibi stratejik hedefler de degerlendirmeye dahil edilmelidir. Ihracat
performansinin dogru bir sekilde oOlgiilmesi, firmalarin ve iilkelerin rekabet giiciinii
anlamalarina, eksiklikleri tanimalarina ve stratejik kararlar almalarina yardimer olabilir.
Bu 06l¢tim, gelecekteki planlamalar1 sekillendirmek ve ihracatin artirilmasi igin
stratejiler gelistirmek i¢in 6nemli bir aragtir.

[hracat performansmin 6lgiilmesinde literatiirde kullanilan, iizerinde fikir
birligine varilmis tek bir olciim ve degiskenin olmadigi goriilmektedir. Ihracat
performanst Olgiitleri, literatiirde, iktisadi olan Olgtitler — iktisadi olmayan oOlgiitler,
baska bir ifadeyle mali olan Olgiitler - mali olmayan 6Slgiitler (stratejik ve davranissal ya
da algisal) 6znel Glgiitler — nesnel Sl¢iitler terimleriyle ifade edilmektedir (Katsikeas vd.,
2000). Bijmolt ve Zwart (1994), mali olan ve mali olmayan dl¢iimlerin ve degiskenlerin
birbirlerine gore cesitli avantajlar1 ve dezavantajlart bulundugunu, buna ek olarak,
ihracat performansini 6lgmek i¢in bu iki tipteki degiskenlerin de kullanilmasi
gerektigini belirtmiglerdir. Sousa (2004), nesnel olan 6lgiitleri {i¢ ana grupta toplayarak,
bu gruplarin piyasa, satis ve kar ile ilgili oldugunu belirtmektedir. Satis ile ilgili
kullanilan 6l¢iitler en ¢ok kullanilan nesnel 6l¢iit olarak literatiirdeki yerini almaktadar.
En ¢ok kullanilan temel olgiitler, ihracat yogunlugunun artmasi ve ihracat satiglarinin
artis gostererek biiylimesidir. Zou ve Stan (1998), incelemis olduklar1 ihracat
performans: literatiiriinde Olgim igin kullanilan degiskenlerin mali olan ve mali
olmayan olarak ayrildigim1 belirtmektedirler. Sousa (2004), 1998-2004 yillarim
kapsayan literatiir taramalarinda kullanilan elli farkl ihracat performansi gostergesinden
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on bir adedinin nesnel 6l¢iitler oldugunu agiklamaktadir. Calismalarda kullanilan 6znel
ihracat performansi degiskenleri firma yoneticilerinin, piyasa payi, ihracat satislar1 ve
karliliklarla ilgili goriislerini icermektedir. Bu yiizden ihracatta elde edilen basarimin
firma karliligii ve firma imajimi artiracagina yonelik yonetici disiinceleri, ihracat
performansinin gelismesine katki saglayacaktir (Zou ve Stan, 1998: 342). Yapilan
calismalarda nesnel ihracat performans 6l¢iitlerinin kullanilmasi bazi problemlere sebep
olabilmektedir. Firmalar ilk basta ihracat eylemlerini i¢ piyasaya yaptiklar1 satislarin
biiyiimesi seklinde diisiindiiklerinden, mali tablolarinda yer alan yerel piyasa ile dis
piyasa verilerinin dogrulugu konusu tartigilabilir. Diger bir ihracat performans: 6lgiitii
olan ihracat karliligi ise firmalarda kullanilan muhasebe uygulama sekillerine goére
farkliliklar gosterebilir. Benzer durumlarda firmalarin ihracat performanslarinin
kiyaslanmasinda, satiglarin hacmi, piyasa payi 6l¢iitleri veya satislarin artmasi, endiistri
ya da {irlin gamlarindaki farkliliklardan etkilenebilir. Durumun bdyle olmasi, nesnel

olgiitlerle firmalarin Karsilastirilmasini gii¢ hale getirebilir (Katsikeas vd., 1996: 9-12).

3.2. ihracat Performansi ve Dis Ticaret Teorileri

Ulkeler arasindaki ticaretin ve ticaret politikalarmm temel prensiplerini
anlamamizi saglayan teoriler dis ticaret teorileridir. Bu teoriler, tilkelerin ne tiir tirtinleri
veya hizmetleri iiretecegine ve ihra¢ edecegine dair stratejilerini sekillendirmelerine
yardimci olabilir. Eger bir tilke sahip oldugu kaynaklar veya teknoloji nedeniyle belirli
bir iirlinde veya sektorde rekabet avantajina sahipse, bu alanda yogunlasarak ve bu
iirlinleri ihra¢ ederek ihracat performansini artirabilir. Dis ticaret teorileri ayrica serbest
ticaret anlasmalari, korumacilik ve diger ticaret politikalarinin etkilerini anlamamiza da
yardimet1 olur. Bu da ihracat performansini etkileyen faktorlerden biridir.

Smith'in "Uluslarin Zenginligi" adli 1776 yilinda yayimlanan iinli eseri ile
iktisat bilimi ve Ozelde uluslararas: ticaret teorisinin temelleri atilmistir. Ricardo ise
1817'de Smith'in teorisinin gegerlilik alanin1 genisletmekle kalmamis, ayni zamanda
giintimiize kadar izlerini siirdiiren etkiler birakmistir. 15. yiizyilda baslayip 18. ylizyila
kadar siiren ekonomi politikasi siireci, Ticari Kapitalizm veya Merkantilizm olarak
adlandirilmaktadir. Bu teori, servetin temelini olusturan faktorii belirlemeyi hedefler.
Merkantilistler, bir iilkenin zenginliginin, sahip oldugu kiymetli madenlerle
olgiildiigiine inanir. Bu nedenle, hazineyi altin ve giimiisle doldurmak igin ¢esitli yollar
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aranmistir. Merkantilistler, bu amaca ulasmak i¢in uluslararas1 ticareti 6nemseyerek
ilkeye degerli maden getirilen ihracati desteklemis ve ithalati kisitlayan politikalar
uygulamiglardir. Boylece degerli maden stokunu artirmay1 amaglamiglardir. Bu teori, ilk
olarak Adam Smith tarafindan ortaya atilmistir (Tezel, 1997: 63). Ingiltere'de baslayan
Merkantilizm, Fransa'da sanayici ve devletci, Ispanya'da kiilgeci, Almanya'da devlete ait
mallar1 koruma ve verimli bir sekilde yonetme, Ingiltere'de ise ticari zenginlesme
seklinde farkli formlarda uygulanmistir (Oztiirk, 2010: 85-95). “Iktisadi insan olarak
bilinen kavram, klasik liberalizme yon veren Adam Smith tarafindan ortaya atilmistir.
Smith, "birakiniz yapsinlar, birakiniz gegsinler" ilkesini ve "goriinmez el" kavramini
kullanarak ekonomik diisiincesini sekillendirmistir. Merkantilistlerin diisiincelerinin
aksine, Smith diinyadaki toplam servetin sabit olmadigim1 ve is bolimii ile birlikte
uzmanlagmanin diinya kaynaklari1 tizerinde verimliligi artiracagini savunmustur. Ona
gore dis ticaret yalnizca tek tarafin refahini degil, bununla birlikte her iki tarafin refahim
ve ayrica diinyanin refahini artiran bir etkiye sahiptir. Adam Smith, dis ticaretin diinya
ekonomisine katki saglayarak zenginligi artirabilecegini 6ne stirmiistiir (Smith, 1937:
479).

Merkantilizme kars1 ilk ciddi elestiriyi getiren isim David Hume olmustur.
Hume'a gore, bir iilkenin altin rezervlerinin artmasi, miktar teorisi ¢ercevesinde iilke
icindeki para arzimin yilikselmesine yol agar ve bu durum iilke i¢indeki mallarin
fiyatlarini artirabilir. Artan fiyatlar sonucunda ihracat azalirken, ucuz yabanci mallarinin
ithalat1 artabilir. Bu durumda, tilkenin altin rezervleri ithalatta kullanilarak azalacaktir.
Hume, bu durumu dile getirerek Merkantilistlerin altin ve gimiis stoklariin
artirllmasinin  siirdiiriilebilir olmadigim1 ve dis ticarette serbest rekabetin Gnemini
vurgulamistir. Bu elestiriyle Hume, Merkantilistlerin goriislerine meydan okumus ve

serbest ticaretin faydalarini savunmustur (Seyidoglu, 2007: 22-23).

3.2.1. Klasik dis ticaret teorilerine gore

Klasik dis ticaret teorileri, ekonomistlerin uluslararasi ticaretin temel
prensiplerini anlamaya c¢alistigi erken donemde ortaya c¢ikmistir. Bu teoriler, temel

olarak iki 6nemli isim olan Adam Smith ile birlikte David Ricardo'nun ¢alismalarina

dayanmaktadir.
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Smith'in "mutlak ustiinliik" teorisi, iilkelerin daha diisiik maliyetle tiretebildigi
mallarda uzmanlagmasini ve bu mallari ihra¢ etmesini onerirken, daha yiiksek maliyetle
iretilen mallarin ithal edilmesini savunur. Bu sekilde her iki iilkenin de uzmanlastigi
alanlarda daha verimli olmas1 saglanir.

Ricardo’nun "karsilastirmali Gstiinlik" teorisi, bir iilkenin diger iilkeye gore belli
mal veya hizmetlerde daha fazla {istiinliige sahip oldugu durumda, bu alanlarda
uzmanlagsmasini ve bu mallar ithra¢ etmesini Onerir. Buna karsilik diger tlke, kendi
daha tistiin oldugu alanlarda uzmanlasarak karsiliginda bu mallari ithal eder. Bu sekilde
her iki tilkenin de refahi artar.

Klasik dis ticaret teorileri, bu temel prensipler etrafinda donerken, ilerleyen
yillarda ekonomik gelismelere ve farkli teorilere evrilmistir. Ancak, bu teoriler hala
uluslararasi ticaretin temel anlayisini olusturan 6nemli temel taslar1 olarak kabul edilir.

Klasik dis ticaret teorileri, Fizyokratlarin goriislerine karsi bir tiir kars1 goriis
olarak ortaya ¢ikmistir. Bu teorilerin temelinde bes énemli varsayim bulunmaktadir. ilk
varsayim, uluslararast diizeyde {iretim faktorlerinin sabit ve hareketsiz oldugunu
ongoriir. Ikinci varsayim ise, parayr notr bir ortii olarak ele alir. Ugiincii varsayim,
Klasiklerin piyasalarin tam rekabete sahip oldugunu diisiindiigii bir temeli tasir.
Dordiincii olarak, miibadele yapan iilkelerin aymi iiretim tekniklerini kullandiklar:
varsayilir. Son olarak, besinci varsayim ise miibadele i¢in gereken ulasim ve haberlesme

masraflarin1 hesaba katmaz (Unay, 1997: 421).

3.2.1.1. Mutlak iistiinliikler teorisi

Bu teori, bir iilkenin belirli bir mal veya hizmeti daha diisiik maliyetlerle
iiretebildigi durumlarda, bu iirlinii lireterek uluslararasi ticarette rekabet avantaji elde
edebilecegini savunan bir yaklasimdir. Bu teori, bir iilkenin sahip oldugu dogal
kaynaklar, beceriler veya teknolojik Ustiinliiklerin uluslararasi ticarette nasil bir rol
oynayabilecegini  agiklamayr amagclar, uluslararasi ticaretin  igbdlimiini ve
uzmanlagmay1 tesvik ettigini vurgular. Ulkeler, kendi mutlak iistiinliiklerine dayali
olarak belirli iirtinler veya sektorlerde uzmanlasarak, diinya piyasalarinda daha etkin bir
oyuncu olabilirler.

Smith, (1937), bu teoriye gore, iki iilkenin oldugu bir modelde, eger iilkelerden
bir tanesi digerine oranla belirli irtinleri daha disiik bir maliyetle imal ediyorsa, o
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tirtinlerin tiretimi konusunda uzmanlagsmalidir. Bu iilke, daha diisiik maliyetle imal ettigi
tirtinleri ihracat yaparken i¢ maliyetleri yiiksek olan tiriinleri de ithalat etmelidir. Ancak,
bu maliyet kavrami yalnizca homojen oldugu diisiiniilmekte olan emek unsurunu
icermektedir (Seyidoglu, 1999:17).

3.2.1.2. Karsilastirmalu iistiinliikler teorisi

Karsilastirmali Ustiinliikler Teorisi, uluslararasi ticaretin temelini olusturan bir
ekonomik teoridir. Bu teoriye gore, her iilkenin belirli {irinler veya hizmetler liretme
konusunda dogal veya edinilmis {istiinliikleri bulunur. Ulkenin kaynaklarini en etkin ve
verimli sekilde kullanarak bu iriinleri liretmesi, uluslararasi ticarette rekabet avantaji
saglar. Bu teorinin uluslararas1 ticaret etkisi oldukca biiyiiktiir. Ulkeler, kendi
karsilastirmali Gistiinliikleri dogrultusunda uzmanlasir ve bu triinleri diger iilkelere ihrag
eder. Bu durum, iilkelerin daha fazla ¢esitlilie ve daha genis bir tiiketici kitlesine
erisim saglayarak ekonomik biiyiimeyi destekler.

Karsilagtirmali istiinliikler, her tilkenin belirli sektorlerde uzmanlagmasini ve bu
sektorlerde diinya pazarlarinda etkin bir oyuncu olmasimi tesvik eder. Bu, kiiresel
ticaretin canli ve rekabetci bir ortamda ger¢eklesmesine imkan tanir.

Klasik ekonomistler, sermaye ve dogal kaynaklar gibi iiretim faktorleri hakkinda
bilgi sahibiydiler; dogal kaynaklar1 Allah'mn liitfu ve sermaye birikmis emegin sonucu
idi. Dis ticaret kazanglarini agiklamak igin Onceki teorisyenlerin goz ardi ettigi talep
unsuru tizerinde duran John Stuart Mill, daha sonra ise neoklasik ekonomistlerin
gelistirdigi karsilikli talep ilkesini ortaya koydu. Ayrica, karsilikli talebin teknolojik
ilerlemeyi ve dis ticareti nasil etkileyebilecegini belirtti. Mill'e gore, ihracat {irlinlerine
yeni {irinler eklemek veya ihracat {iriinlerinin tiretim maliyetlerini diisiiren teknolojik
ilerlemeler, ihracat {iriinlerinin verimliligini artirarak {ilkenin karsilikl1 taleple belirlenen
ithalat iiriinlerini daha diisiik maliyetle elde etmesine imkan tanir. Bu durum, dis ticaret
kazanci artirir. Teknolojik gelismeler sayesinde bir iilke, hem ihrag edilen iiriinleri
cesitlendirebilir hem de ithal ettigi tiriinleri daha diisiik maliyetle satin alarak dis ticaret
kazancini artirabilir (Mill, 1848/1965: 593-601). Ricardo (1817/1971: 154), uluslararasi
ticaretin sadece mutlak dstiinliiklere dayandirilmasinin kapsamini daraltic1 etkilerini
fark ettikten sonra, tiretim maliyeti farkinin yani sira farkliligin derecesine de
odaklanmaya baslamistir. Bu yaklasima gore, uluslararasi ticaret, mutlak iistlinliikler
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yerine karsilastirmali Gstiinlikklere dayandirilmalidir. Mesela, bir iilke digerine kiyasla
her alanda istiinliik saglasa bile, karsilastirmali olarak en biiyiik avantaja sahip oldugu
iriin veya hizmetlere odaklanarak uzmanlasabilir, bunlar1 ihrag edebilir ve daha az

tistiinliige sahip oldugu trtinleri ithal ederek refah seviyesini artirabilir.

3.2.1.3. Hecskscher-Ohlin (Faktor Donatimzi) teorisi

Hecskher-Ohlin  Teorisi, uluslararasi ticaretin temelini tilkelerin faktor
donatimlarina (iiretim faktorlerine) dayandiran bir ekonomik teoridir. Bu teoriye gore,
iilkeler arasindaki ticaretin ana nedeni, llkelerin sahip olduklar1 faktér donatimlarinin
farkliliklaridir. Ozellikle emek, sermaye ve toprak gibi faktorler, ticaret egilimlerini
belirleyen ana unsurlardir. Bir iilke sahip oldugu faktorlerin yogun oldugu tiriinleri daha
verimli bir sekilde iiretecektir. Bu nedenle, faktdor donatimina goére avantajli oldugu
irtinleri ihra¢ edecek ve diger iirlinleri ise ithal edecektir. Teoriye gore, iilkeler
arasindaki ticaretin amaci, farkli faktér donatimlarindan en iyi sekilde yararlanarak
iretim ve tiikketimi optimize etmektir. Hecskher-Ohlin Teorisi, Klasik ticaret teorilerine
bir alternatif olarak ortaya ¢ikmis ve faktor donatiminin ticaret {izerindeki etkilerini
aciklamada 6nemli bir rol oynamistir. Bu teorinin temel varsayimlari arasinda faktor
hareketliligi olmamasi yer almaktadir.

Heckscher (1919) ve Ohlin'in (1933) ¢alismalariyla gelistirilen Karsilastirmali
Ustiinliikler Teorisi, temel eksiklige yonelik katkilartyla ortaya ¢ikmustir. Bir iilkenin
sahip oldugu iiretim faktorlerinden hangisi daha zenginse, bu faktoriin yogun oldugu
trtinlerde karsilastirmali istiinligii elde etmis olur. Bu nedenle, iilke bu iiretim
faktoriine dayali mallarda uzmanlasarak onlar1 ihrag ederken, kit olan {iretim faktoriine
dayali mallar1 ise ithal eder. Heckscher-Ohlin teorisi, Karsilastirmali Ustiinliikler
Teorisine ek olarak tiretim faktorleri arasindaki farkliliklar1 vurgulayarak uluslararasi
ticaretin nedenini daha kapsaml bir sekilde agiklar.

Faktor donatimi kavrami, bir ilkenin biinyesinde bulundurdugu iretim
faktorlerini temel alarak emek ve sermayeyi dikkate alan bir yaklagimi ifade eder. Bu
cercevede, lilkeler “"emek-zengini" veya "sermaye-zengini" gibi siniflandirmalarla ele
alinirken, driinler de "emek-yogun" veya "sermaye-yogun" olarak ayristirilir. Bu
sekilde, iilkelerin sahip olduklari {iretim faktorleri ve iriinlerin faktdr yogunluklari
acisindan farklilastigi one siiriiliir (Ohlin, 1933: 7-8). Bunun yan1 sira, bu teori, bir
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triiniin Uretim siireci ve teknolojisi tiim {ilkelerde ayni kabul edilerek, teknolojik
ilerlemenin ve artan verimliligin dislanmasini igerir. Yani, lretimde sabit verim

sartlarinin gegerli oldugu varsayilir (Hecksher, 1919: 278-280).

3.2.2. Yeni dis ticaret teorilerine gore

Faktor donatimi teorisi, gelismis ve az gelismis tlilkeler arasindaki endiistriler
arasi ticareti agiklarken, yeni dis ticaret teorileri ise gelismis tilkelerin kendi aralarinda
endiistri i¢i ticareti anlamay1 amaglar. Yeni dig ticaret teorileri, sermaye ve teknoloji
yogun sanayi {iriinlerinin ticaretini agiklamaya odaklanirken, faktdr donatimi teorisi
tarim triinleri, hammadde ve emek yogun sanayi iiriinlerinin endiistriler arasi ticaretini

aciklamak tizerine yogunlasir (Seyidoglu, 2007: 101).

3.2.2.1. Monopolcii rekabet teorisi

Monopolcii Rekabet Teorisi, mikrockonomide 6nemli bir teoridir. Bu teori,
firmalarin farklilasmis iirtinler tireterek rekabet ettikleri bir ortami aciklar. Her firma,
benzersiz ozelliklere sahip triinleri tiiketicilere ¢esitli segenekler halinde sunar. Bu
farklilasma, firmalarin fiyat ve pazarlama stratejilerini sekillendirir. Monopolcii
Rekabet, firmalarin kismen rekabetci, kismen de monopolistik piyasalarda faaliyet
gosterdigi bir modeli ifade eder. Bu teori, iirlin farklilasmasinin tiiketici tercihleri ve
fiyatlar tizerindeki etkilerini incelemekte ve sektorler arasindaki rekabet dinamiklerini
anlamamiza yardimci olmaktadir.

Monopolcii rekabet teorisi, tirtin farklilastirmasi ve Bertrand’in fiyat rekabeti
kavrami lizerine temellenir. Bertrand fiyat rekabeti, firmalarin kendi fiyatlarini
belirlerken rakip firmalarin fiyatlarin1 géz 6niinde bulundurarak karlarii en st diizeye
cikarmaya ¢alistiklar1 bir rekabet modelidir. Ayn1 zamanda bu firmalar, mevcut
rakiplerinin veya gelecekte girecek yeni firmalarin {riinlerinin tam olarak ikame
edilememesi i¢in iiriin farklilagtirmasi yaparlar. Boylece her bir firma, farklilagtirdig:
uriin tizerinde neredeyse bir tekelci firma gibi davranabilir (Helpman ve Krugman,
1985: 35).

Uriin farklilastirmasi, monopolcii rekabetin olusmasinda hayati bir rol oynar.

Chamberlin, {iritin farklilastirmasini tanimlarken, bir saticinin ayni {iriin kategorisinde

77



farklilagtirdig1 {irlinlinii miisterinin goéziinde digerlerinden farkli bir sekilde sunmasi
gerektigine isaret etmistir. Bu farklilik, satilan triinde gergekte var olabilecek
ozelliklerden biri veya miisterinin var oldugunu diisiindiigii bir 6zellik olabilir. Ancak,
esas olan nokta, miisterinin tercihini var olduguna inandig1 6zellige sahip olan iiriinden
yana kullanmasidir. Boylece iirlin farklilastirmasi, firmalar arasindaki rekabeti artirarak
monopolcii rekabet ortamini olusturur (Davut, 1994: 44). Uriin farklilastirmasimin temel
amaci, bir malin tiiketici goziinde diger mallardan farkli oldugu izlenimini
olusturmaktir. Bu amac1 gergeklestirmek i¢in, malin 6zellikleri, marka imaj1, ambalaj
tasarimi, miisteri hizmeti gibi faktorler kullanilir. Ancak, {riin farklilastirmasi
sonucunda malin benzer ozelliklere sahip diger mallarla yakin ikame durumunda
olmasi, yani ayn1t mal grubunda kalmalar1 miimkiindiir. Bu durumda, tiiketici tercihlerini
belirlemek ve piyasa paymi artirmak i¢in farklilastirma stratejileri daha da 6nemli hale
gelir (Koutsoyiannis, 1987: 238).

Monopolcii rekabet teorisi, sanayi mallar1 sektdrleri arasindaki ticareti iiriin
farklilagtirmas1 ve Olgek ekonomileri kavramlariyla agiklar. Bu teoriye gore, firmalar
benzer ancak hafifce farklilastirilmis iiriinler iretirler ve rekabetin biiyiik bir kism1 bu
farklilagtirilmig iirtinler arasinda gergeklesir. Ayn1 zamanda, firmalarin biiyiik 6lgekte
iiretim yapmalari, iiretimde Ol¢cek ekonomilerinden yararlanmalarina neden olur ve bu
da ortalama maliyetleri diisiirerek rekabet giiclinii artirtr. Monopolcii rekabet teorisi,
farklilastirilmis trtinlerin ticareti ve firmalarin 6lgek ekonomilerinden faydalanmasi

sonucu sanayi i¢i ticareti agiklar (Helpman, 1981: 305- 340).

3.2.2.2 Tercihlerde benzerlik teorisi

Bu teori, uluslararas: ticaretin temelinde tlkeler arasindaki benzer tercihlerin
yattigint 6ne siliren bir yaklagimdir. Bu teoriye gore, iilkeler benzer tercihlere sahip
olduklar1 iiriinleri birbirleriyle daha fazla ticaret yaparak degis tokus ederler. Bu da
ozellikle kiiltiirel yakinliga sahip iilkeler arasinda ticareti artirabilir.

Tercihlerde benzerlik teorisi, Brunstam Linder tarafindan 1961 yilinda
gelistirilmis olan bir dis ticaret teorisidir. Linder'e gore, her iilke i¢ piyasada yiiksek
talep goren mallar1 {iretme egilimindedir. Zaman i¢inde bu iilkeler {iretimde
uzmanlasarak avantaj saglar ve bu mallar1 benzer zevklere ve ihtiyaglara sahip diger
ilkelere ihrag etmeye baslar. Linder, iilkelerin gelir seviyeleri yakinsa, zevklerin ve
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ihtiyaglarin da benzer oldugunu iddia eder ve bu nedenle uluslararasi ticaretin genellikle
benzer gelir seviyelerine sahip lilkeler arasinda gergeklestigini belirtir. Ancak, Linder'in
teorisi yeterince destek bulmamistir. Gelir seviyeleri benzer olmasina ragmen
tercihlerinin farkli olabilecegi iilkeler mevcuttur. Mesela, Kuveyt ile A.B.D gibi gelir
seviyeleri yiiksek iki iilkenin ikili ticareti, toplam ticaretleriyle oranlandiginda artis
gostermemektedir. Bu da Linder'in teorisinin tiim uluslararas: ticaret durumlarini
aciklamada yeterli olmadigin1 gosterir. Ticarette tercihlerin ve diger faktorlerin de rol

oynadigi diistiniilmektedir (EI-Agraa, 1983).

3.2.2.3. Uriin donemleri teorisi

Bu teori, bir iriinlin yasam dongiisii boyunca uluslararasi ticaretin nasil
sekillendigini agiklar. Bu teoriye gore, bir iirliniin baglangicta gelismis tilkelerde tiretilip
tilkketildikten sonra, zamanla tiretim maliyetlerinin diismesiyle gelismekte olan iilkelere
kayabilir. Mesela, bilgisayarlar Uriin Dénemleri Teorisi'ne drnek olarak gosterilebilir.
Bilgisayarlar ilk olarak gelismis iilkelerde gelistirilip tretildi. Ancak zamanla iiretim
teknolojileri gelistikge ve maliyetler diistiikk¢e, tiretim gelismekte olan iilkelere kaydi.
Bugiin bir¢cok gelismekte olan iilke, bilgisayar ve bilesenlerini iireterek uluslararasi
ticarette yer almaktadr.

John Cantwell (1995) tarafindan yapilan ¢alisma tirtin donemleri teorisinin ilk
uyarlamalariyla ilgili yapilan iki hipotezi incelemeye yoneliktir. i1k hipotez, yeniliklerin
her zaman ana firmanin iilkesinde gergeklestigi iddiasini igerir. Ancak, ABD Patent
Ofisi verilerine dayanan kanitlar bu hipotezi ciiriitmektedir. Ikinci hipotez ise,
teknolojik faaliyetlerin tarihsel olarak teknoloji liderleri tarafindan yiiriitildiigii
onermesine dayanir ve bu hipotez gegmiste gozlemlenen bir durumu yansitir (Cantwell,
1995: 155-174). Raymond Vernon tarafindan 19601 yillarda gelistirilen Uriin
Donemleri Teorisi, Teknoloji Acigr Teorisi'nin aksine, tirlinlerin standardizasyon
asamasmi vurgular. Teknoloji Ag¢ig1 Teorisi, yapilan taklit etme agsamalarindaki
gecikmeleri one ¢ikarirken, Uriin Donemleri Teorisi, iiriinlerin standardizasyon

asamalarin1 vurgular (Salvatore, 1998: 168).
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3.2.2.4. Teknoloji agig teorisi

Bu teoriye gore, gelismis ve gelismekte olan iilkeler arasindaki teknolojik farkin
uluslararas ticarete etkisi dnemlidir. Bu teoriye 6rnek olarak, gelismis iilkelerde yiiksek
teknoloji sektorlerindeki tstiinliikler ve gelismekte olan iilkelerde diisiik teknoloji
sektorlerindeki rekabet avantajlart gosterilebilir. Mesela, gelismis iilkeler Amerika
Birlesik Devletleri, Almanya ve Japonya yiiksek teknoloji alanlarinda iistiinliige
sahiptir. Bu tilkeler elektronik, ilag, otomotiv ve makineler gibi yiiksek teknolojili
iirlinlerde diinya ¢apinda lider konumundadir. Bu tilkelerin gelismis AR-GE altyapisi,
yiksek egitimli isglicii ve teknolojik yenilik¢ilikleri, bu {riinleri liretme ve ihra¢ etme
yeteneklerini artirir.

Gelismis iilkeler arasindaki ticaretin biiyiik bir boliimii, yeni triinler ve tretim
stirecleri temel alinarak gerceklesmektedir. Bu tiir ticaret genellikle, inovatif iiretim
tesislerinin bulundugu gelismis tilkelerde gerceklestirilir ve inovasyonlar patent ve fikri
milkiyet haklar1 yasalari ile koruma altina alinir. Yani, bir yeniligi ilk kez gelistiren kisi
veya firma, bu inovasyonun sahibi olarak rekabet avantaji elde eder. Diger tilkelerin bu
teknolojileri izinsiz olarak kullanmasi yasalara aykiridir. Bu nedenle, teknoloji a¢ig1
hipotezine gore, yeni bir {iriin gelistiren geligsmis {ilkeler bu {iriinlin ilk ihracatcilari
olurlar. Ancak daha sonra bazi iilkeler, teknolojik taklit yoluyla veya tiriin serbest
duruma geldikten sonra ucuz isgiicii veya dogal kaynak {istiinliikleri sayesinde bu iirlinii
daha diisiik maliyetle tretebilirler. Bu durumda, bu iirlin daha az gelismis iilkeler
tarafindan uluslararasi piyasaya sunulmaya baslanir. 1k icat eden gelismis iilkeler, bu
rekabetci fiyatlarla rekabet edemedikleri i¢in bu iriinleri az gelismis iilkelerden ithal
etmeye baslarlar (Aydin vd., 2004: 33).

M. V. Posner tarafindan gelistirilmis olan teknoloji acig1 teorisi, yeni piyasaya
siriilen irlinlerin liretim siire¢lerine teknoloji tarafindan saglanacak katkilara

odaklanmaktadir (Posner, 1961:323-341).

3.2.2.5. Ol¢ek ekonomileri teorisi

Bu teori, bir firmanin iiretim 6l¢egini artirdikga ortalama maliyetlerin diisecegini
savunan bir yaklagimdir. Bu teoriye gore, daha fazla iiretim yaptik¢a birim basina diisen
maliyetler azalir ve rekabetci avantaj elde edilir.
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Olgek ekonomileri, i¢sel dlgek ekonomileri ve dissal dlgek ekonomileri olmak
iizere iki ayn kategoride incelenir. I¢sel dlgek ekonomileri, firmanm kendi iiretim
Olcegini genislettiginde ortalama maliyetlerin diismesini ifade eder ve bu sonug diger
firmalarin tiretim 6lgeklerinden bagimsizdir. Bu tiir 6l¢ek ekonomilerine 6rnek olarak
otomobil endiistrisi verilebilir. Dissal 6l¢ek ekonomileri ise, bir endiistride toplam
iretim Olgeginin artmasiyla (endistrinin genislemesi) her bir firmanin ortalama
maliyetlerinde diislise neden olan avantajlardir. Bilgisayar endiistrisi ve yar iletken c¢ip
imalat1 gibi endiistriler, dissal 6lgek ekonomilerinin goriildiigii alanlara ornek olarak

verilebilir (Seyidoglu, 2007: 106-107).

3.2.2.6. Nitelikli isgiicii teorisi

Nitelikli Is Giicii Teorisi, iilkeler arasindaki nitelikli isgiicii beceri seviyelerinin
uluslararasi ticaret iizerindeki etkisini aciklayan bir yaklasimdir. Bu teoriye gore, farklh
iilkelerin sahip oldugu isgiicii yetenekleri ve nitelikleri, iiretimde uzmanlasma ve
uluslararasi ticarette rekabet avantaji yaratma konusunda onemlidir. Mesela, gelismis
ilkeler genellikle yiiksek teknoloji {irlinlerinde ve bilgi yogun sektorlerde
uzmanlasabilirler. Amerika Birlesik Devletleri, Almanya ve Japonya gibi iilkeler,
yiiksek egitim seviyesine sahip isgiicii ile elektronik, otomotiv, ilag gibi yliksek katma
degerli iirlinlerde rekabet avantaji elde edebilirler.

Nitelikli isgiliciiniin yogun oldugu mallar ile sermayenin yogun oldugu mallar
genellikle birbirine benzeyen ve ¢ogunlukla gelismis {ilkeler tarafindan iiretilen
trtinlerdir. Gelismekte olan iilkelerde ise cogunlukla nitelikli emek gerektirmeyen temel
tarim driinleri ile diisiikk katma degerli sanayi mallar1 {iretimine odaklanmaktadir (Oktay,
2005:51). Gelismis iilkeler arasinda Ingiltere'nin hem araba ihra¢ etmesi hem de ithal
etmesi olduk¢a yaygin bir durumdur. Zhang'in ¢alismasinda da uluslararasi ticaretin
sermaye ve isgiicii kadar teknolojik gelismelere de bagli oldugu belirtilmistir. Bu
durum, iilkelerin teknolojik yetenekleri, yenilik¢ilik ve rekabet avantajlar1 gibi
faktorlerin uluslararasi ticarette 6nemli bir rol oynadigini gostermektedir (Zhang, 2000).
Grubel ve Lloyd'un iddiasina gore, iilkeler, iiriin farklilastirmasi ve zevk degisiklikleri
gibi nedenlerden dolayr aym iirlinii hem ihra¢ edebilir hem de ithal edebilirler
(Gandolfo, 1998). Kenen ve Keesing, uluslararast ticareti isgiicii becerisi ile agiklamaya
caligmislardir. Bu varsayima gore, nitelikli isgiiciine sahip olan iilkeler, bu faktoriin
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agirlikli oldugu irtinleri ihrag ederken, niteliksiz isgiiciine sahip olan iilkeler de daha
kalitesiz tirlinleri retir ve ihrag ederler. Topragi bol olan az gelismis iilkeler tarimsal
uriinleri ihra¢ ederken, gelismis ve nitelikli isgiliciine sahip olan iilkeler ise endiistri
mallarini ihrag ederler. Bu teori, Heckscher ve Ohlin'in emek ve sermaye odakli ticaret

teorisine benzer ve isgliciinii daha ayrintili olarak ele almigtir (Ulbrich, 1983).

3.3. Thracat Performansinin Belirleyicileri

Literatiirde ihracat performansina etki eden belirleyiciler, Leonidou (2002)
tarafindan yonetimsel faktorler, stratejik faktorler, organizasyonel faktorler ve cevresel
giicler, Lages (2000) tarafindan i¢ faktorler ve dis faktorler, Zou ve Stan (1998)
tarafindan kontrol edilebilecek ve edilemeyecek i¢ faktorler ile kontrol edilemeyen dis
faktorler, Cavusgil ve Zou (1994) tarafindan i¢ belirleyiciler ve dis belirleyiciler gibi
kavramlarla siniflandirilmistir.

Bu calismada, ihracat performansinin belirleyicileri, ihracat performansin
belirleyen firma igi faktorler, firma disi1 faktorler, makroekonomik faktorler olarak
alimmastir. Ayrica, COVID-19 salgininin ihracat performansina etkisi de incelenmistir.

Ihracat performansini belirleyen firma i¢i faktorler, firma oOzellikleri (firma
biiyiikligii ve 6lgek ekonomileri, firma yasi ve ihracat tecriibesi, bilisim teknolojileri ve
dijitallesme) ve firma yonetiminin 6zellikleri (yoneticilerin egitim diizeyi ve yabanci dil
bilgisi ile yoneticilerin ihracat konusundaki bilgi, algi, tutum ve tecriibeleri)
basliklarindan olusmaktadir.

Ihracat performansini belirleyen firma dis1 faktorler ise endiistri 6zellikleri ve dis
ticaret politikalar1 olmak tizere iki alt boliimden olugsmaktadir.

Ihracat performansini belirleyen makroekonomik faktorler; GSYH (gayri safi

yurti¢i hasila), doviz kuru ve AR-GE faaliyetleri gibi alt boliimlerden olusmaktadir.
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3.3.1. Thracat performansim belirleyen firma ici faktorler

Ihracat performansi belirleyen firma ici faktdrler; firma 6zellikleri ve firma

yonetiminin 6zellikleri olmak tizere iki alt boliimden olusmaktadir.

3.3.1.1. Firma ozellikleri

Bu baslik altinda, firma biiyiikliigii ve dlgek ekonomileri, firma yasi ve ihracat
tecriibesi, bilisim teknolojilerinin kullanim1 ve dijitallesme incelenecektir.

Firma biiyiikliigii ve ol¢ek ekonomileri; bir firmanin ihracat performansini
etkileyen onemli faktorlerdir. Genel olarak, biiyiikk firmalarin ve dlgek ekonomilerine
sahip olan isletmelerin ihracat konusunda avantajlar1 bulunabilir. Biiylik firmalar,
genellikle daha fazla finansal kaynaga ve insan giiciine sahiptir. Bu da uluslararasi
piyasalara girisi kolaylastirabilir ve pazarlama, dagitim gibi faaliyetlerde daha etkin
olmalarini saglayabilir. Ayrica, biiylik firmalarin genellikle daha fazla AR-GE yetenegi
bulunur ve yeni iiriin ve hizmetler gelistirme konusunda daha yeteneklidirler. Olgek
ekonomileri ise biiyiik 6lgekte iiretim yapmanin maliyet avantajlarina isaret eder. Daha
fazla iiretim yapmak, birim basina maliyetleri diistirebilir ve rekabet¢i fiyatlandirmay1
miimkiin kilabilir. Bu da ihracatg1 isletmelerin uluslararasi pazarlarda daha rekabetgi bir
pozisyon elde etmelerini saglayabilir. Ancak, kii¢iik ve orta 6lgekli isletmelerin de bazi
avantajlar1 bulunabilir. Esneklikleri ve hizli karar alma yetenekleri, yeni piyasalara
girisi hizlandirabilir. Ayrica, 6zellestirilmis iriinler veya hizmetler sunma yetenekleri,
kiigiik isletmelerin belirli piyasa boliimlerinde basarili olmalarini saglayabilir.

Firma biiytikliigii, firmanin elde ettigi toplam gelir ya da istithdam ettigi is giicii
ile Olgiiliir. Bu konular tizerine yapilan ¢alismalar, ihracat performansinin firma
biiyilikliigii ile iliskili oldugu konusunda bir goriis birligi oldugunu gostermektedir.
Cavusgil ve Naor (1987) firma biiyikliikleri arttikga firmalarin ihracat yapma
potansiyelinin de buna bagli olarak arttigi goriilmektedir. Nakos vd. (1998) firma
biiylikliigii ve ihracat performansi arasinda pozitif bir iligski oldugunu belirlemistir.

Cooper ve Kleinschmidt (1985) tarafindan yapilan ¢alismada firma
biiyiikliiglinin  ihracat performansin1i olumsuz yonde etkiledigi belirtilmektedir.
Diamantopoulos ve Inglis (1988) yapmis olduklar1 ¢alismada firma biytkligi ile
ihracat performansi arasinda pozitif veya negatif herhangi bir iliskinin olmadigin1 ortaya
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koymuslardir. Kaynak ve Kuan (1993) yapilmis olan ¢aligmalarinda firmalarin sahip
oldugu is giicii sayisinin ve firma yasinin, ihracat satislar1 ve elde ettigi Karlar tizerinde
olumsuz bir etki olusturdugu belirtilmektedir. Wolf ve Pett (2000: 44), ¢alismalarinda,
kiiclik ve orta dlcege sahip firmalarin da ihracat piyasasinda biiyiik firmalar kadar iyi bir
performans ortaya koyabilecegi gostererek, bu iki degisken arasinda olumsuz yonde bir
iliskinin oldugunu belirtmislerdir.

Das (1994) yapmis oldugu calismada kiiciikk 6lgekli olan firmalarin biiyiik
Olcekli firmalara gore daha iyi ihracat performansina sahip oldugunu aciklamistir.
Cavusgil ve Kirpalani’nin (1993) Japon, Kanadali ve Amerikali ihracatgilara yonelik
olarak yapmis olduklar1 arastirmada, kiiciik Olcege sahip firmalarin, ihracat yapma
hususunda daha kararli bir yapiya sahip olduklar1 ve dolayisiyla daha biiyiik dlgekte
firmalar1 olan ihracatcilarla rekabete girmekten uzak durarak, piyasada 6zel olan ve az
bulunan mamiillere daha fazla odaklanmalarinin onlarin orta 6l¢ekli veya biiyiik 6l¢ekli
firmalardan daha g¢ok basari elde etmelerine sebebiyet verdigini ortaya koymustur.
Ihracat performans: ile firma biiyiikliigii arasmda olumlu iliski oldugunu bulan
caligmalar da yer almaktadir (Christensen vd., 1987).

Firma yast ve ihracat tecriibesi; bir firmanin ne kadar siiredir faaliyette oldugu
ve daha Onceki ihracat deneyimleri, uluslararasi pazarlarda basarili olma olasiligini
etkileyebilir. Yeni kurulan firmalar genellikle ihracat konusunda belirli zorluklarla
karsilasabilir. Kiiresel piyasalara giris yaparken Karsilasilan mevzuat, lojistik ve
pazarlama zorluklar1 gibi konular, yeni firmalarin ihracat performansini olumsuz
etkileyebilir. Ancak, bu firmalarin inovasyon ve esneklik gibi avantajlar1 da bulunabilir,
bu da rekabetgi bir konum elde etmelerini saglayabilir. Ote yandan, deneyimli ihracatgi
firmalar daha 6nceki tecriibelerinden yararlanabilirler. Daha 6nceki ihracat deneyimleri
sayesinde, uluslararas1 pazarlarin gereksinimlerini ve dinamiklerini daha 1iyi
anlayabilirler. Bu da iiriinlerini ve pazarlama stratejilerini bu gereksinimlere uygun bir
sekilde ayarlamalarini saglar.

Firma yagina baglh olarak elde edilen sonuglar tutarsizlik gostermektedir. Ursic
ve Czinkota (1984), yeni kurulan firmalarin daha iyi bir ihracat performansina sahip
oldugunu tespit etmistir. Thracat deneyimi ile ihracat performansi arasinda farkli
goriisler olsa da, genel olarak ihracat deneyimi ihracat performansiyla olumlu bir
sekilde iliskilendirilir (Dean vd., 2000). Nakos vd. (1998) tarafindan yapilan ¢alismada,
firma yas1 ile firma karlilig1 arasinda negatif bir iliski oldugu bulunmus, ancak firma
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yast ile ihracat arasinda herhangi bir iligki olmadigini gostermistir. Seifert ve Ford
(1989) firmanin yasmnin ve deneyiminin ihracat performansiyla pozitif bir iliskisi
oldugunu ifade etmistir. Bodur (1994) firmalarin yasinin ihracat performansiyla negatif
bir sekilde iligkili oldugunu tespit etmistir. Louter (1991) ¢alismasinda, firmanin ihracat
tecriibesinin ihracat ve karliligi iizerinde negatif yonde bir etkisi oldugunu belirtmistir.

Bilisim teknolojileri ve dijitallesme; Dbilisim teknolojileri, triinlerin ve
hizmetlerin dijital ortamda pazarlanmasini ve dagitilmasini miimkiin kilar. E-ticaret
platformlari, dijital pazarlama stratejileri ve c¢evrimici 6deme sistemleri gibi araclar,
firmalarin smirlar1 asan piyasalara ulasmasina yardimci olur. Dijitallesme sayesinde
kiiciik ve orta olcekli isletmeler bile uluslararasi arenada varlik gosterebilir. Bilisim
teknolojileri ayn1 zamanda veri analitigi ve yapay zeka gibi alanlariyla da biiytik bir rol
oynar. Bu teknolojiler, piyasa trendlerini tahmin etmeyi, miisteri tercihlerini anlamay1
ve iirlin gelistirme siireclerini optimize etmeyi miimkiin kilar. Bu da ihracat¢ilarin daha
hizli ve bilingli kararlar almasina imkan saglar. Dijitallesme ayni zamanda kiiresel
tedarik zincirlerini ve lojistik siireclerini daha etkin hale getirebilir. Dijital ¢oziimler,
iriin izleme, envanter yonetimi ve lojistik planlamasi gibi alanlarda maliyetleri
diisiirebilir ve teslimat siireglerini optimize edebilir.

Danigsman ve So6kmen (2007: 223), tarafindan Tiirkiye'de faaliyette bulunan
ihracat firmalar1 tizerinde yapmis olduklar1 ¢alismada, firmalarin sahip oldugu
teknolojiler ile ihracat performanslar1 arasinda pozitif yonde bir iliski bulundugunu
tespit etmislerdir. Kaynak ve Kuan (1993: 36), yiiksek ihracat performansi sergileyen
firmalarin gelismis iilkelere yaptiklari ihracatta sahip olduklari teknolojik tiriinlerin
rekabet¢i Ustiinligiini kullandiklarini belirlemigleridir. Aaby ve Slater (1989), sahip
olunan teknolojik giig ile ihracat yapma niyeti arasinda pozitif yonde bir iliski oldugunu
belirtirken, iki degisken arasinda herhangi bir iliski bulunmadig1 yoniinde neticeler de
elde edilmistir. Kaynak ve Kuan (1993: 41), firmanin yapmis oldugu ihracat ile

teknolojik gelismisligi arasinda negatif yonde bir iligkinin var oldugunu bulmustur.

3.3.1.2. Firma yénetiminin éozellikleri

Bu alt boliimde, ihracat performansini etkileyen faktorler olarak yoneticilerin
egitimi ve yabanci dil bilgileri ile ihracat konusundaki algi, tutum ve tecriibeleri
incelenecektir.
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Yoneticilerin  egitimi ve yabanct dil bilgileri, uluslararasi piyasalarin
karmasikligini anlama, strateji gelistirme ve is firsatlarin1 degerlendirme yeteneklerini
etkileyebilir. Daha yiiksek egitim seviyelerine sahip yoneticiler, uluslararasi ticaretin
gerektirdigi finansal, hukuki ve kiiltiirel faktorleri daha iyi anlayabilirler. Ayni sekilde,
yoneticilerin yabanci dil bilgisi de kritik bir rol oynar. fhracat yapilacak iilkelerin dilini
bilmek iletisimi kolaylastirabilir, kiiltiirel farkliliklara saygi gostermeyi saglayabilir ve
giivenilir iligkiler kurmaya yardim eder. Yabanci dil bilen yoneticiler, potansiyel
miisterilerle daha etkili iletisim kurabilir, piyasa arastirmalarini daha iyi yapabilir ve is
goriismelerini daha verimli hale getirebilirler.

Garnier (1982) iyi egitimli yoneticilerin uluslararas: faaliyetlerden elde edilecek
yararlar1 daha iyi degerlendirdiklerini belirtmislerdir. Zou ve Stan (1998), yoneticilerin
egitim seviyesi ve deneyiminin ihracat performansiyla iligkisini inceleyen on ig
calismada toplam otuz dort analizi incelemislerdir. Bu analizlerin incelenmesiyle,
yoOneticilerin egitim ve deneyiminin ihracat performansiyla {i¢ analizde negatif, on bir
analizde pozitif iliskili oldugu ve yirmi analizde ise herhangi bir iliski bulunmadigi
sonucuna ulagilmistir. Yoneticilerin iyi egitimli ve birden fazla yabanci dil bilen
firmalarin ihracat islemlerine daha fazla 6nem verdikleri goriilmektedir (Leonidou vd.,
2004). Koh (1991), uluslararasi deneyime sahip yoneticilerin ihracati daha karli bir
faaliyet olarak gordiigiinii ve bu nedenle ihracat basarisina daha fazla odaklandiginm
ifade etmektedir. Brouthers ve Nakos (2005) yapmis oldugu ¢alismasinda, ihracat
performansi ile egitim diizeyleri arasinda herhangi bir iliski olmadigimi gostermektedir.
Schlegelmilch ve Ross (1987) egitim seviyesi ve yabanci dil bilgisiyle ihracat
yogunlugu arasinda anlamli iliskinin olmadigini1 ortaya koymustur. Yabanci dil bilgisi,
yabanci kiiltiirler hakkinda bilgi edinmeyi kolaylastirarak kiiltiirel farkliliklarin
tistesinden gelmeyi desteklemektedir (Spence, 2003). Yabanci dil bilgisinin ihracat
performansina etkisinin, yabanci miisterilerle daha iyi iletisim kurma, yabanci is
pratiklerini anlama ve uluslararasi piyasalarda etkili planlama ve kontrol yapabilme
yeteneklerine katki sagladigi belirtilmektedir (Leonidou vd., 1998).

Yoneticilerin ihracat konusundaki algilari, tutumlari ve tecriibeleri, firmalarin
ihracat performansimi etkileyebilir. Yoneticilerin kiiresel piyasalara yonelik algilari,
uluslararasi rekabeti anlama ve stratejileri belirleme yeteneklerini yansitabilir. Pozitif
bir ihracat algisi, yoneticilerin yeni piyasalara girmek konusundaki isteklerini artirabilir.
Tutumlar da ihracat performansim sekillendirebilir. Ihracata ydnelik olumlu bir tutum,
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yoneticilerin riskleri yonetme ve yeni firsatlar1 degerlendirme konusundaki istekliligini
artirabilir. Ayrica, kiiltiirel farkliliklara saygi gosteren ve esnek bir tutum benimseyen
yoneticiler, uluslararasi pazarlarda daha basarili olma egilimindedir. Ydneticilerin
ihracat alaninda sahip oldugu tecriibeler de kritik 6neme sahiptir. Daha 6nce ihracat
yapmis yoneticiler, uluslararasi pazarlarin dinamiklerini anlama ve bu zorlugu daha
etkili bir sekilde yonetme yetenegine sahip olabilirler. Tecriibeli yoneticiler, ihracat
stireglerini daha verimli bir sekilde yonetme konusunda avantaja sahiptirler.

Firma yoneticilerinin ihracata yonelik tutumlari, dogrudan firma ihracat
performansini ve basarisizt etkiler (Louter vd., 1991). Madsen (1989) ihracat
yoOneticilerinin ihracat deneyimi ile firmanin ihracat performansi arasinda olumlu bir
iliskinin oldugu saptamistir. Shamsuddoha (2005:25) ihracat kararlarinda dogrudan
sorumluluklarinin  olmas1 sebebiyle firmanin ihracat islemlerinin baslatilmast,
gelistirilmesi, stirdiiriilebilmesi ve basari elde edilmesinin arkasinda yer alan en temel
giiciin yonetim oldugunu belirtmektedir. Holzmuller ve Stottinger (1996: 33), ihracat
yoneticilerinin risk konusundaki algilamalarmin, belirsizlik karsisinda toleranslarinin,
ekonomik yargilarinin, dig piyasa operasyonlar1 hakkindaki fikirlerinin ve degisime
kars1 gostermis olduklar1 davraniglarin ihracat performansini etkiledigini bildirmektedir.
Ihracat yéneticilerinin faaliyetleri, ihracat satislari ile ilgili planlamalarin yapilmasi ve
kontrolii, arastirilan ihracat piyasalarinin gezilmesi, potansiyel miisterilerin segilmesi ve
bu miisterilerle iletisime gegilmesi seklindedir (Katsikea ve Morgan, 2003: 471). Firma
yoneticilerinin ihracat deneyimindeki artis, uluslararasi piyasalara dair bilgi ve
baglantilarin1 artiracagi icin ihracat performansini olumlu bir sekilde etkileyecektir
(Reid, 1983). Sousa vd. (2008: 357) firma yoneticilerinin uluslararasi is deneyimlerinin
ihracat performansi iizerinde hem olumsuz hem de olumlu sonuglar dogurabilecegini
belirten iki caligsmay1 belirlemistir. Nakos ve digerleri (1998), uluslararasi is deneyimi
olmayan yoneticilere sahip firmalarin diisiik bir ihracat performansi sergileyecegini
tespit etmistir. Clinkii bu tiir yoneticilerin gevresel firsat ve tehditler konusunda daha az
bilgiye sahip olabilecegi ve maliyetli hatalar yapma olasiliginin yiiksek oldugu

gbzlemlenmistir.
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3.3.2. Thracat performansim belirleyen firma dis1 faktorler

Ihracat performansini belirleyen firma dis1 faktorler, endiistri 6zellikleri ve dis

ticaret politikalar1 olmak {izere iki alt boliimden olusmaktadir.

3.3.2.1. Endiistri ozellikleri

Bir {ilkenin ihracat performansi, sahip oldugu endistrilerin ozellikleriyle
yakindan iliskilidir. Farkli endistriler, ihracat potansiyelini ¢esitli sekillerde
etkileyebilir. Yiiksek teknolojiye dayali endiistriler, genellikle katma degeri yiiksek
drilinler tiretir ve bu da ihracat gelirlerini artirabilir. Bu tiir endiistrilerdeki inovasyon ve
Ar-Ge faaliyetleri, uluslararas1 piyasada rekabet avantaji saglayabilir. Ayn1 zamanda,
geleneksel ve emek yogun endiistriler de ihracat performansini etkiler. Bu endiistriler,
diisiik maliyetli isgiicline dayali iirlinler Uretebilir ve fiyat rekabetciligi saglayabilir.
Ancak, bu tiir endiistrilerdeki hizli fiyat degisimleri ve diisiik kar marjlar1 da dikkate
alinmalidir. Endiistri 6zellikleri ayn1 zamanda uluslararasi talep egilimlerine de baghdir.
Mesela, enerji triinleri talebi, enerji ihracatgisi bir tilkenin performansini etkileyebilir.
Tarim triinleri veya ham madde ihracatina dayali ekonomiler ise kiiresel talep
dalgalanmalarindan etkilenebilir.

Porter’a (1980) gore, ihracat pazarlama stratejileri ve ihracat yogunlugu,
endiistriler arasinda ¢ok fazla gesitlilik géstermektedir. Bu ¢esitliligin sebebi endiistrinin
sahip oldugu ozelliklerdeki farkliliklardir. Cavusgil ve Zou (1994: 75) endiistrinin
mevcut teknolojik yogunlugunun ihracat performansini olumlu yoénde etkiledigini
gostermistir. Jain (1989) Amerikali ihracatg1 firmalar tizerine yaptiklar1 ¢alismasinda,
gelismekte olan tlkeler konumunda yer alan iilkelerdeki ihracat yapan firmalarin
ihracat performansinin, gelismis iilkeler konumunda bulunan tilkelerdeki ihracat yapan
firmalarin ihracat performansindan daha yiiksek seviyede oldugunu belirtmislerdir. Bu
fark, gelismis tilkelerdeki rekabet diizeyinin, gelismekte olan tilkelerdeki endiistrilerdeki
rekabet diizeyine gore daha yiiksek olmasindan kaynaklanmaktadir. Das (1994: 26)
yaptig1 ¢alismada endiistrideki fiyat rekabeti ile yapilan ihracat; ¢evresel dontistimliiliik
ile memnuniyet ve ihracat karlili§i arasinda olumlu bir iliski oldugunu ortaya
koymustur. Zou ve Stan (1998) tarafindan yapilan literatiir taramasinda, endiistrinin
sahip oldugu teknolojik yogunluk ile ihracat performansi arasinda yer alan iliskiyi
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inceleyen dort calismada bes analiz bulmuslardir. Bu analizlerde dort pozitif iligki ve bir

iligki bulunmamustir.

3.3.2.2. Dug ticaret politikalar:

Dig ticaret politikalar, bir {ilkenin ihracat performansini Onemli Olglide
etkileyebilir. Bu politikalar, bir iilkenin mal ve hizmetlerini uluslararasi pazarlarda
rekabet edebilir hale getirme ¢abalarini sekillendirir. IThracat performansini etkileyen
baz1 temel dis ticaret politikalar1 sunlardir:

Giimriik Tarifeleri ve Ticaret Engelleri: Disik giimrik tarifeleri ve gevsetilmis
ticaret engelleri, ihracat yapmay tesvik eder. Bu politikalar, yabanci1 piyasalara girisi
kolaylastirarak ihracatgilarin iiriinlerini daha rekabetci hale getirmelerine yardimci olur.

Serbest Ticaret Anlasmalari: Ulkeler arasinda imzalanan serbest ticaret
anlagsmalari, giimriik vergilerini azaltabilir veya ortadan kaldirabilir. Bu, {ilkelerin
birbirlerine daha avantajli kosullarda mal ve hizmet ihra¢ etmelerine imkan tanir.

Ihracat Tegvikleri: Hiikiimetler, ihracatcilart desteklemek icin cesitli tesvikler
saglayabilir. Mesela, vergi indirimleri, finansal destekler veya ihracat kredileri gibi
tesvikler ihracatcilarin uluslararasi arenada daha giiclii konuma gelmelerine yardimei
olabilir.

Ticaret Politikasi Istikrari: Ongoriilebilir ve istikrarli bir ticaret politikasi
cevresi, firmalarin uzun vadeli planlar yapmasina yardimci olur. Siirekli degisen
politikalar ise igletmelerin stratejik kararlarini zorlastirabilir.

Ticaret Engellerinin Kaldirilmasi: Biirokratik engellerin azaltilmasi ve ticaret
prosediirlerinin basitlestirilmesi, ihracat¢ilarin is yapma siireglerini hizlandirabilir.

Uygun ve destekleyici dig ticaret politikalar1 ihracat performansini artirabilir.
Ihracatcilara daha genis piyasalara erisim saglayarak, rekabetciliklerini artirarak ve
ticaret siireglerini kolaylastirarak ekonomik biiylimeyi tesvik edebilirler. Bu nedenle,
tilkeler dis ticaret politikalarin1 dikkatlice tasarlayarak ve uygulayarak ihracat
potansiyellerini maksimize edebilirler.

Altintag vd. (2007: 49) yaptiklar1 Tiirkiye odakli ¢alismada, farklilik engelleri
altinda toplanan yabanci alicilarin aligkanliklari, ihracat yapilan iiriiniin kalite
standartlarinin saglanmasi, yabanci is prosediirlerinin farkliligi, yurtdisi ddemelerin
gecikmesi ve ig¢sel zorluklar gibi faktorlerin, ihracat performansi ile iligkili oldugunu
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ortaya koymuslardir. Ayrica, satis sonrasi teknik destek saglama ve niteliksiz ¢alisanlar
gibi unsurlar da bu iliski i¢inde etkili olmaktadir. Katsikeas vd. (1996) ihracat
engellerinin, firmalarin uluslararasi piyasalara girisini ve bu pazarlarda giliglenmeyi
olumsuz etkiledigini ve bu nedenle ihracat performansini diisiirdiigiinii belirtmislerdir.
Mavrogiannis vd. (2008: 649) ihracati engelleyen faktorlerin ve sorunlarin, ihracat
performansi ile negatif yonde iligkili oldugunu tespit etmislerdir. Katsikeas vd. (1996:
20-23), ihracat sorunlarini sekiz farkli faktor baglaminda ele alarak incelemislerdir:
Ihracat pazar ile iletisim ve bilgi eksikligi ile ihracat performansi arasinda negatif bir
iliski oldugunu belirtmislerdir. Uriin adaptasyonu, ihracat fiyatlamasindaki kisitlamalar,
lojistik engeller, pazarlama organizasyonunun uyum saglamasi, milli ihracat politikalari,
yerel para biriminin devaliiasyonu ve algilanan islem karmasikligiyla ihracat

performansi arasinda herhangi bir anlamli iliski olmadigi sonucuna varmiglardir.

3.3.3. Ihracat performansimi belirleyen makroekonomik faktorler

Bu alt bashkta ihracat performansini belirleyen makroekonomik faktorler
icerisinde yer alan gayri safi yurti¢ci hasila, doviz kuru ve AR-GE faaliyetleri

incelenecektir.

3.3.3.1. Gayrisafi Yurtici Hdsila

Bir tilke ekonomisinin genel biiyiikliigiini ve tiretilen mal ve hizmetlerin toplam
degerini 6lgen GSYH'nin ihracat performansina etkisi, bir iilkenin mal ve hizmetlerinin
dis piyasalardaki talebini ve biiylimesini yansitir. Biiyiiyen bir ekonomi, ihracatgilarin
daha fazla mal ve hizmeti uluslararasi piyasalara sunabilmesine imkéan tanir. Ancak
GSYH'nin ihracat performansina etkisi tek yonlii degildir. Diinya ekonomisindeki bir
durgunluk yaninda bir iilkenin i¢ ekonomisindeki yavaslama donemleri, talep diislisiine
ve dolayisiyla ihracatin azalmasma neden olabilir. Bu, ihracatgilarin hedef pazarlarda
daha zorlu kosullarla karsilasmasina neden olabilir.

Klasik Iktisatcilar, kalkinmanin itici giicii olarak ihracat ile kalkinma arasindaki
iliskilere dikkat gekerler. 19601 yillar itibariyle, ihracata yonelik kalkinma modelini

onemseyen {ilkelerin biiyiime hizlariyla birlikte ihracattan elde ettikleri gelirlerinin de
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yiiksek oldugu gozlenmistir. Bu iilkeler, ithal ikamesi yoniinde politika benimseyen
tilkelere kiyasla daha da fazla biiytimislerdir (Yildirim ve Karaman, 2003: 478).

Oskooee ve Oyolola (2007), 44 gelismekte olan iilke incelenmis ve ihracat
performansi ile ekonomik biiylime arasinda bulunan iliskiyi anlamak amaciyla es
biitiinlesme analizi ve hata diizeltme modelini kullanilmistir. Ulasilan sonuglar,
incelenen degiskenler arasinda iki yonlii bir nedenselligin oldugunu ortaya koymustur.
Bunun yani sira, incelenen iilkelerin %60'inda ihracata bagl biiylime hipotezinin de
gegerli oldugu sonucuna ulasilmistir (Oskooee and Oyolola, 2007: 9).

Hsiao ve Hsiao (2006), 1986-2004 déneminde sekiz Dogu Asya iilkesinde DY,
ihracat ve GSYH arasindaki iliskiyi anlamak i¢in panel veri analizi ve Granger
nedensellik testi yontemlerini kullanmiglardir. Yaptiklar: ¢alismanin sonucunda, GSYH
ve ihracat satislar1 arasinda ¢ift yonlii bir nedensellik oldugunu ortaya koymuslardir.

Afxentiou ve Serletis (1991), 1950-1985 yillar1 arasinda 16 sanayilesmis iilkenin
Gayri Safi Milli Hasila, ihracat ve ithalat verileri yardimiyla ihracat ile GSYH arasinda
bulunan nedenselligi incelemislerdir. Yaptiklar1 arastirmada, ABD ve Norve¢ harig
olmak tizere, reel ihracattaki artislar ile reel GSMH artiglar1 arasinda anlamli bir
nedensellik iliskisi tespit edememislerdir.

Simsek (2003), yaptigi calismada, Tirkiye ekonomisinde ihracat ile GSYH
arasindaki iliskiyi incelemistir. Bu ¢alismada, Johansen es biitiinlesme ve hata diizeltme
modeline dayali Granger nedensellik testleri sinamalar1 kullanilmistir. Yapilan test
sonuglari, kisa donemde ve uzun dénemde biiyiimeden ihracat satislarmma dogru tek
yonlii bir nedensellik iligkisinin varligini1 gostermistir.

Ozmen ve Furtun (1997) tarafindan yapilan ¢alismada, Tiirkiye’nin 1970-1995
donemini igeren zaman serileri kullanilarak ihracata dayali biiytime hipotezi test
edilmistir. Yapilan analizler sonucunda, her iki degisken arasinda uzun dénemli
koentegrasyonun anlamli oldugu tespit edilmistir.

Guan ve Hong (2012), ABD’nin ihracat, ithalat ve GSYH’s1 arasinda bulunan
iliskiyi inceleyen 1960-2010 yillarin1 kapsayan ¢alismalarinda es biitiinlesme, VAR ve
Granger Nedensellik testlerini kullanmislardir. Calisma sonunda, ihracat ile GSYH
arasinda iki tarafli bir nedensellik iliskisinin oldugu tespit edilmistir.

Demirhan (2005) tarafindan yapilan ¢alismada, Tiirkiye i¢in ihracat ile GSYH
arasindaki iligki incelenmistir. Yapilan analizler sonucunda, bliylimeden ihracata dogru
nedensellik oldugu gorilmistiir.
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Takim (2010), Granger Nedensellik yontemi kullanarak Tiirkiye'de 1975-2008
yillart arasindaki GSYH ve ihracat arasindaki iliskiyi incelemistir. Ampirik arastirma
sonucunda, ihracat ile GSYH arasinda herhangi bir nedenselligin olmadigi goriilmiistiir.

Yigidim ve Kose (1997) tarafindan yapilan ¢alismada, 1980-1996 doneminde
Tiirkiye'nin ihracat: ile GSYH’s1 arasindaKki iliski incelenmistir. 11k olarak, degiskenlerin
yiizde degisimleri kullanildiginda, ihracat ile GSYH arasinda herhangi bir nedensellik
iliskisi bulunamamaistir. Ancak, logaritmik farklarinin alinmasi sonucunda biiylimeden

ihracata dogru tek yonde bir nedenselligin var oldugu tespit edilmistir.

3.3.3.2. Doviz kuru

Bir iilkenin ulusal para biriminin diger iilkelerin ulusal para birimleri
karsisindaki degerini ifade eden kavram doviz kurudur. Doviz kuru, ihracat
performansimi etkileyen 6nemli faktorlerden biridir. Bir tilkenin ulusal para biriminin
deger kaybetmesi, ihracatgilar i¢in avantaj saglayabilir. Ciinkii para birimi zayif
oldugunda, iilkenin mal ve hizmetleri uluslararasi piyasada daha rekabet¢i hale gelir. Bu
durum, yabanci alicilar i¢in daha uygun fiyatlar demektir ve ihracati tesvik edebilir.
Diger yandan, giiglii bir ulusal para birimi, tilkenin mal ve hizmetlerinin uluslararasi
piyasada daha pahali hale gelmesine neden olabilir. Bu da ihracatgilarin rekabet giiclinii
diistirebilir ve ihracat performansini olumsuz etkileyebilir. Doviz kurlarinin
dalgalanmasi, ihracatcilar igin belirsizlik yaratabilir. Thracat yapan sirketler genellikle
doviz kuru dalgalanmalarina karsi korunma yontemleri kullanarak risklerini minimize
etmeye calisirlar. Bu baglamda, doviz kuru istikrarinin saglanmasi veya etkin risk
yonetimi stratejilerinin kullanilmasi, bir iilkenin ihracat performansini olumlu yonde
etkileyebilir.

Gegmise kiyasla, ozellikle gelismis iilkelerde iyi isleyen vadeli islem piyasalari,
ihracat ve ithalat yapan sirketlerin doviz kuru dalgalanmalarina karsi daha korunakli
hale gelmesine neden olmustur. Son zamanlarda yapilan bazi ampirik ¢alismalar,
firmalarin doviz kuru degismeleriyle hizli bir sekilde uyum sagladigini gostermektedir.
Bu durum, beklenmedik degisikliklere karsi daha direngli hale geldiklerini
gostermektedir (Clark vd., 2004: 15).

Terzi ve Zengin (1999), tarafindan yiiriitiilen bir ¢alismada, doviz kuru ile
ihracat ve ithalat arasinda yer alan iliski incelenmistir. Bu iliski sadece toplam dis
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ticaret verileriyle sinirli kalmamis, ayn1 zamanda sektorel alt kalem diizeyinde de analiz
edilmigtir. Calisma, kur politikasinin dis ticaret dengesini diizenleme etkinligini
incelemek i¢in VAR yontemini kullanmistir. Aragtirma, 1989:1-1996:12 dénemi aylik
verilerini temel almaktadir. Arastirmacilar, analizlerinin sonuglarina dayanarak,
toplamda ve sektorel olarak doviz kuru ile yapilan ithalat arasinda herhangi bir anlaml
iliski bulunmadigini belirtmislerdir.

Dekle ve Ryoo (2007), Japonya'daki 14 farkli endiistride faaliyet gosteren ve
imalat ihracatinin %90'm1 gergeklestiren firmalar diizeyinde, doviz kurlar1 ve ihracat
hacmi arasindaki iliskiyi incelemistir. Elde edilen sonuglar, ihracat hacminin doviz
kurlarindaki degisikliklerden 6nemli 6lgiide etkilendigini gostermistir.

Akbostanci (2002), Tiirk dis ticaret yapisini 1987:1-2004:4 aras1 donemine ait
bir veri setini kullanarak aragtirmistir. Uzun donem denklem modeli ve hata diizeltme
modeli analizlerine dayanarak, reel doviz kurunun dis ticaret dengesini hem kisa vadede
hem de uzun vadede etkileyen tek degisken oldugu sonucuna ulasmistir. Bulgular, ayni
zamanda Turk Lirasi'nda meydana gelen deger kaybinin dis ticaret dengesini olumlu
yonde etkiledigini gostermektedir.

Ozbay'n (1999) arastirmasinda, 1988-1997 dénemine ait ii¢c aylik veriler
kullanilarak gerceklestirilen analiz sonucunda, Tiirkiye'de déviz kuru belirsizliginin
ihracat lizerinde istatistiksel olarak anlamli olumsuz etkilere sahip oldugu bulunmustur.

Tungsiper ve Oksiizler (2006), ¢alismalarinda, ddviz kuru riskinin Tiirkiye'nin
toplam ihracat1 ve sektorel ihracati iizerinde etkisini incelemek amaciyla 1980-2001
yillar1 aras1 donemlere ait ti¢ aylik verileri kullanmislardir. Elde edilen sonuglar, doviz
kuru riskinin toplam ihracati ve sektorel ihracati negatif olarak etkiledigini ortaya
koymustur.

Doganlar (2002) Tiirkiye, Gliney Kore, Malezya, Endonezya ve Pakistan'l iceren
bir calismada doviz kuru oynakliklarinin ihracat tizerindeki etkisini aragtirmistir.
1980:1-1996:1V donemine ait ii¢ aylik veriler kullanilarak yapilan analiz sonucunda, bu

iilkelerde doviz kuru oynakliklarinin reel ihracati azalttig1 sonucuna ulagilmistir.

3.3.3.2. AR-GE faaliyetleri

AR-GE (Arastirma ve Gelistirme) faaliyetleri, bir iilkenin ekonomik biiyiimesi
ve rekabet giicli i¢in 6nemli bir faktor olarak kabul edilir. AR-GE yatirimlari, iiriin ve
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hizmetlerin yenilikgi ve rekabetgi olmasimi saglayarak ihracat performansini
etkileyebilir. Yenilik¢i iriinler ve siirecler gelistirmek, ihracatgilarin uluslararasi
piyasada one ¢ikmasina yardimci olabilir. AR-GE faaliyetleri, iiriin kalitesini artirabilir,
yeni alt piyasalara ulasmay1 saglayabilir ve miisteri taleplerine uygun {iriinlerin imal
edilmesine imkan tanir. Bu, ihracatgilarin farkli piyasalarda daha rekabetgi olmalarina
yardimci olabilir. Ayrica, AR-GE faaliyetleri iirinlerin veya hizmetlerin katma degerini
artirabilir. Yenilikgi tirlinler genellikle daha yiiksek fiyatlarla satilabilir ve bu da ihracat
gelirlerini artirabilir. Bununla birlikte, AR-GE yatirimlarinin sonuglar1 genellikle uzun
vadede alinir, bu nedenle ihracat performansina etkisi daha uzun siireli bir perspektifte
degerlendirilmelidir.

Yapilan ¢aligmalara gore, iilkeler arasindaki gelir ve biiyiime oranlar1 arasindaki
farklarin kapatilmasi ve azaltilmasinda AR-GE harcamalarinin 6nemli bir unsur oldugu
belirlenmistir. AR-GE harcamalari ayn1 anda yiiksek teknolojili mal ihracatin1 da
artirdigindan GSYH'nin da artmasina 6nemli derecede katki saglamaktadir (Kilig vd,
2014: 115-130).

Aragtirma-Gelistirme (AR-GE) faaliyetleri, firmalarin {iretim, iletisim ve
pazarlama silireglerinde bilimsel yontemler ve teknikler kullanarak daha diisiik
maliyetlerle ve daha yiiksek verimlilikle is yapmalarmin en 6nemli ve etkili yoludur.
Baska bir deyisle, nitelikli ve nicelikli personelin bilim ve teknolojiyi verimli bir sekilde
kullanarak firmalarin yeni ve etkili bilgilere ulasmasini, mevcut bilgilerle de yeni
riinler, araglar ve geregler tiretmelerini saglar (Cankaya, 2003: 143-147).

Bir iilkenin gelismislik diizeyi, yiliksek teknoloji tiriinlerini ihra¢ ediyor olmasiyla
degerlendirilebilir. Ileri teknoloji ihracati, iilkenin teknolojik agidan ne kadar ileri
seviyede oldugunun bir gostergesidir. Ayni zamanda, bu tiir ihracat, kiiresellesme
siirecinde de 6nemli bir rol oynamaktadir. Ulkelerin rekabet giicii, teknoloji ve sanayi
odakli ihracatla dogru orantilidir (Adagay, 2007: 193).

Braunerhjelm ve Thulin (2006) tarafindan 1981-1999 doénemi i¢in 19 OECD
tilkesine ait veriler kullanilarak yapilan g¢alismada, AR-GE faaliyetlerine yapilan
harcamalarinin ileri teknolojili tirtinlerin ithracatini artirdig1 sonucuna varilmistir.

Bojnec ve Ferto (2011) tarafindan yapilan ¢alismada, 18 OECD iilkesine ait 1995-
2003 donemi verileri kullanilarak AR-GE harcamalar1 ile imalat sanayii ihracati

arasinda bir iliskinin var olup olmadigi incelenmistir. Arastirma sonucunda, AR-GE
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harcamalari ile imalat sanayii triinleri ihracati arasinda pozitif yonde bir iliski oldugu
goriilmiistiir.

Ozer ve Cift¢i (2009) tarafindan yapilan calismada, 1993-2005 dénemi verileri
kullanilarak 19 OECD iilkesine ait AR-GE harcamalarinin ihracat ile iligkisi panel veri
analizleriyle incelenmistir. Arastirma sonucunda, arastirma ve gelistirme harcamalari ile
ihracat satiglar1 arasinda pozitif yonde ve gii¢lii bir iligkinin var oldugu sonucu elde
edilmistir.

Rodriguez ve Rodriguez (2005) tarafindan yapilan calismada, Ispanya imalat
firmalar1 verileri kullanilarak AR-GE harcamalari ile ihracat satislar1 arasindaki iligkiyi
test etmek amaciyla 1998-1999 donemi i¢in analiz yapilmistir. Sonuglar, AR-GE
harcamalarinin ihracat satiglarini pozitif yonde etkiledigini ortaya koymustur.

Yildirnm ve Kesikoglu (2012) tarafindan Tirkiye'deki 25 endiistrinin 1996-2008
donemi verileri kullanilarak yapilan g¢alismada, AR-GE harcamalarindan ihracat
satiglarina dogru tek yonlii bir nedensellik iligkisinin var oldugu goriilmiistiir. Arastirma
sonucu, ayni zamanda AR-GE harcamalarinin ihracati artirmada 6nemi bir faktor
olabilecegi yoniinde bulgular igermektedir.

Kiiliink (2018) tarafindan yapilan ¢alismada, dogrusal regresyon analizi ile 1996-
2016 yillar1 arasinda GSYH, AR-GE harcamalar1 ile ihracat verileri kullanilmis ve bu
¢ degisken arasinda bulunan iligkiler incelenmistir. Arastirma sonucunda, AR-GE
harcamalarmnin ihracat satiglarini pozitif yonde etkiledigi tespit edilmistir.

Wakelin (1998), 1988-1992 yillar1 arast Ingiltere’de bulunan 320 firmanin
verilerini kullanarak yaptig1 calismada, AR-GE harcamalar ile ihracat satiglari arasinda
iliski olup olmadigimi tespit etmeyi amaglamistir. Arastirma sonucunda, AR-GE
harcamalarinin ihracat {izerinde negatif yonde ve istatistiki olarak anlamli bir etkisinin

oldugu tespit edilmistir.

3.4. COVID-19 ve ihracat Performansi

2019 yili sonlarma dogru Cin’de ortaya ¢ikan ve sonrasinda biitiin diinya
iilkelerine yayilan COVID-19 salgini, kiiresel ekonomide 6nemli etkilere yol agmis ve
tilkelerin ihracat performansini etkilemistir. Salgimin neden oldugu kisitlamalar, tedarik
zinciri kesintileri ve diisen talep, bir¢cok {ilkenin dis ticaretini olumsuz yonde

etkilemistir. Seyahat kisitlamalar1 ve sinirlarin kapanmasi, uluslararasi tasgimaciligi ve
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lojistigi olumsuz etkilemis, bu da mal ve hizmetlerin teslimatimi ve dagitimin
zorlastirmistir. Ayrica, kiiresel talepte yasanan diisiis, ihracat¢ilarin tiriinlerini satma
konusunda karsilastiklar1 zorluklar1 artirmistir. Ozellikle turizm, otomotiv ve perakende
endiistrileri salgin nedeniyle biiyiik darbeler almistir. Bu da iilkelerin toplam ihracat
gelirlerini diisirmiistiir. Ancak e-ticaret, dijital trtinler ve saglik malzemeleri gibi bazi
sektorlerde ise artan talep goriilmistiir. Bazi iilkeler, salgin sonrasi donemde dis
ticaretlerini desteklemek i¢in tesvikler ve stratejiler gelistirmistir. Dijital ticaretin 6nemi
artarken, tedarik zincirlerini giiclendirme ve ¢esitlendirme c¢alismalar1 da hiz
kazanmistir. COVID-19 salgmiin iilkelerin ihracat performansina etkisi sektorel
farkliliklar gosterse de genel olarak olumsuz olmustur. Ancak, salginin yarattii
zorluklara ragmen, adaptasyon ve stratejik yaklasimlarla birgok {ilke ticaretlerini
yeniden canlandirmak icin ¢aba sarf etmistir.

Diinya genelinde etkili olan COVID-19 salgini, sosyo-ekonomik sonuglari
beraberinde getirmesiyle birlikte, iilkelerin birgok alanda ders ¢ikarmasina vesile
olmustur. Bu donem, iilkelerin alternatif tedarik zincirleri ve iiretim noktalar1 belirleme
ithtiyacinmi artirmis, yerel kaynaklara yonelik {iretimden elektronik ve yazilim alanlarina,
tasarimdan saglik ve biyoteknolojiye kadar farkli alanlardaki ¢abalara yon vermistir.
Ayni zamanda alternatif ¢alisma kosullarinin gelistirilmesi, saglik ve biyoteknoloji
alanindaki yatirnmlarin artirilmasi, tiiketim aliskanliklarinin  revize edilmesi ve
insanlarin tasarrufa tesvik edilmesi gibi 6nemli gelismeler yasanmistir. Enerji arzindaki
olasi kesintilere kars1 alternatif kaynaklarin ¢esitlendirilmesinin gerekliligi de bu siiregte
vurgulanmistir (Duran ve Acar, 2020).

Akgact ve Cinaroglu (2020), arastirmasinda virlisin (COVID-19)  kiiresel
etkilerini ekonomik, dis ticaret, elektronik ticaret ve lojistik baglaminda incelemislerdir.
COVID-19 viriis salgini, acil bir saglik sorunu olmanin 6tesinde, bir ¢ok endiistride
faaliyetlerin ¢okmesi, ihracat ve ithalatin azalmasi, lojistik agidan tagima yontemlerinin
olumsuz etkilenmesi gibi etkilere neden olmustur. Ayni sekilde, COVID-19 salgini
diinya capinda tiiketicilerin aliskanliklarini ciddi sekilde degistirmistir.

Diinya ekonomilerinin merkezinde yer alan dis ticaret, pandemi siirecinde arz-
talep dengesizligi nedeniyle ve yoneticilerin insan saglhigini korumak amaciyla aldiklar
onlemler sebebiyle daralmistir. Bu 6nlemler, dis ticaretin toparlanmasini zorlagtirmistir.
Ozellikle saglik ve gida iiriinlerine erisim zorluklari, kiiresel tedarik zincirinin kesintiye
ugramasina neden olmustur. Gida ve tarim gibi emek yogun sektorler, pandemiden
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ozellikle biiyiik olgiide etkilenmistir. Gelismekte olan ve az gelismis iilkelerin ihracat
kisitlamalarindan ciddi sekilde etkilendikleri vurgulanmistir (Espitia vd., 2020: 925).

COVID-19 krizi, Tirkiye ekonomisini birgok alanda olumsuz etkileyerek
durgunluga yol agmistir. Bu kriz, pandeminin siiresine bagli olarak yaklasik 400-675
milyar TL civarinda GSYH kaybina neden olmustur. Ekonominin pandemi sonrasi hizla
diizelmesinin &niine bircok engel ¢ikmustir. I¢ ve dis talebin azalmasi iiretimi diisiirmiis
ve zaten yiiksek olan issizligi daha da artirmistir. 2018 krizinden sarsilarak ¢ikan ve
bor¢lar1 yeniden yapilandirilan firmalar ile yeni kurulmus olan firmalar, pandemi
krizinin ve doviz kuru artisinin olumsuz etkilerine maruz kalmis olup, bu durum ciddi
bir sorun olarak 6ne ¢ikmustir (Adigiizel, 2019).

COVID-19 salgini, ozellikle emtia ihracatina dayali ekonomilerde ve turizm
gelirlerine bagimli gelisen iilkelerde derin etkiler birakmistir. Bu olumsuz etkileri
azaltmak amaciyla artan kamu harcamalari, yiiksek kamu borg riskini beraberinde
getirebilir. Ayn1 zamanda ekonomik faaliyet diistisleri ile birlesen bu durum, iilke
ekonomilerinin bor¢ ddeme zorluklar1 ile karsilasma olasiliklarini artirmaktadir. Isgiicii
piyasasindaki bozulmanin etkisi ile ortaya ¢ikan COVID-19, bir arz sokuna yol agmis
ve bunun sonucunda giiven kaybi ile sonuglanan bir talep soku yasanmistir. Mal ve
hizmet tiretim kapasitesinin daralmasi, isgiicli piyasasinin yeniden diizenlemeye ihtiyag
duymasi, bireylerin sosyal ve ekonomik davranislarindaki degisiklikler, COVID-19
krizini diger krizlerden ayiran unsurlar olmustur (Soylu, 2020).

Jean (2020), calismasinda, COVID-19 salgininin uluslararasi ticareti olumsuz
etkileyen sonuglar dogurdugunu aciklamaktadir. Ulkelerin dis ticaret verilerinde
belirgin diisiislerin gorildigii gozlemlenmistir. Bununla birlikte, Avrupa Birligi'nin bu
salgin stlirecinde ¢ok yonli istikrar ve esneklik dengesini koruma amacinda oldugu
belirtilmekte ve kamu politikalari ile ticaret kurallarinin dengelenmesinin éneminin alti
cizilmektedir.

Kara (2020) tarafindan yapilan ¢alismada, COVID-19 salgininin ardindan tiretim
miktarlarmi en cok etkileyen sektdrler, Uluslararast Calisma Orgiitii (ILO) verileri
kullanilarak incelenmistir. Elde edilen bilgilere gore; toptan ticaret ve perakende ticaret,
gayrimenkul, idari faaliyetler, destek hizmet faaliyetleri, imalat, konaklama ve yiyecek-
icecek sektorleri en yiiksek diizeyde etkilenmis sektorlerdir. Bu sektorlerde faaliyet

gosteren calisanlar, ig kaybi, iicretsiz izin, haftalik olarak ¢alisma siirelerinin azaltilmasi
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gibi risk unsurlartyla karsilasmislardir. Calisma sonucunda, Krizin etkilerinin belirli
calisan gruplarinda daha fazla hissedildigi tespit edilmistir.

Kiiresel ¢apta bir salgin olan COVID-19, iiretim ve birikim sistemlerini kokli
bir sekilde degistirmistir. Salgin Oncesindeki geleneksellesmis ticaret iliskileri
degismeye, uluslararas1 tedarik zincirinde aksakliklar ve kopmalar yasanmaya
baslamistir. Salgimnin arz ve talep dengesinde meydana getirdigi etki, hem dis ticaret
hacminin azalmasina yol agmis hem de yenilik¢i gelismelerin ortaya ¢ikmasina sebep
olmaktadir. Tirkiye'nin dis ticaretini etkileyen COVID-19'un sonuglar1 bu baglamda
dikkate alinmalidir (Tekoglu, 2020).

Loayza ve Pennings (2020) tarafindan yapilan ¢alisma, COVID-19'un sadece
kamu sagligini degil, ayn1 zamanda uluslararas: ekonomiyi de tehdit eden bir kriz haline
geldigini gostermektedir. COVID-19 salgininin hem negatif talep hem de negatif arz
soklarina neden oldugu ve bunun sonucunda da genis c¢aph issizlik ve iflaslarin
meydana geldigi belirtilmistir. COVID-19 pandemisine karsi ekonomik toparlanmanin
gelismekte olan iilkelerde, parasal tesviklerin yaninda mali tesviklerde igerdigi
vurgulanmaktadir.

Diinya genelinde COVID-19 pandemisinin hizla yayilmasi, 6zellikle Avrupa ve
Kuzey Amerika'da bu yayilmanin hiz kazanmasi sonucunda, kiiresel talepte azalma ve
artan endiselerin birlesimi, petrol fiyatlarinin diistis hizin1 artirdi. Bu siirecte yayinlanan
Uluslararast Enerji Ajansi (IEA) raporu, bir dizi petrol bagimli endiistrinin iiretim
egiliminin azalmasiyla birlikte, Cin, Avrupa gibi biiyiik petrol ithalatgilarinin ithalat
miktarimi diisiirecegini ve bu durumun kiiresel petrol talebinde diisiise neden olacagin
belirtti. Sadece Cin'deki tedarik zincirlerinin kesintiye ugramasinin 6tesinde, bu viriis
ayni zamanda Avrupa ve diinya c¢apinda sanayi iretimini azaltarak kiiresel Olgekte

dongiisel bir yavaslamaya yol agmustir (Kingsly ve Henri, 2020:2-3).
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DORDUNCU BOLUM

4. IHRACAT PERFORMANSININ BELIRLEYICIiLERI HAKKINDA BiR
PANEL VERIi ANALIiZi

Calismanin bu boliimiinde calismada kullanilan model, veri seti ile birlikte
ekonometrik yontemler hakkinda bilgi verilecektir. Yapilan bu calismada, icinde
gelismig tlkeler ve gelismekte olan iilkelerin de bulundugu 15 iilkenin 2000-2022
donemi igin ihracat performansi ile GSYH, doviz kuru ve AR-GE harcamalari

degiskenleri arasindaki iliskiler panel veri analiz yontemi ile analiz ve test edilmistir.

4.1. Veri Seti

Biitiin iilkelerin verilerine ayni anda ulasilmast asamasinda karsilagilan
kisitlamalar nedeniyle 2000-2002 yillar1 arasi segilmistir. Analiz ¢alismasinda yer alan
iilkeler sirasiyla Kanada, Cin, Almanya, Ispanya, Finlandiya, Fransa, Birlesik Krallik,
Italya, Japonya, Kore Cumhuriyeti, Meksika, Rusya, Singapur, Tiirkiye ve Giiney
Afrika’dir. Calismada analizde kullanilan ihracat iilkelerin mal ve hizmet ihracatini,
GSYH piyasa biiyiikliigiinii, doviz kuru iilkelerin milli paralarmmin diger iilkelerin
paralarina gore degerini, AR-GE harcamalar1 ilkenin inovasyon ve teknolojik
ilerlemenin tesvik edilmesi amaciyla yaptigi AR-GE faaliyetlerine yonelik harcamalari
ifade etmektedir. Analizde kullanilan ihracat, GSYH, d6oviz kuru ve AR-GE harcamalari
verilerinde kullanilan biitiin rakamlar ABD dolar1 olarak alinmustir.

Analizde kullanilan veriler WBG, OECD, TUIK gibi kurumlarin internet
sitelerinde yer alan verilerden ve ayrica tilkelerin kendi resmi sitelerinde bulunan veri

tabanlarindan elde edilerek kullanilmistir.

Tablo 4. 1. Calismada kullanilmis olan degiskenler ve agiklamalari

Degiskenin Adi Aciklamasi
fhr Ihracat
GSMH Piyasa Biiyiikligi
Parite Doviz Kuru (ABD Dolar1)
Arge Arastirma Gelistirme Harcamalari
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4.2. Ekonometrik Yontem: Panel Veri Analizi

Bu c¢alisma, R ekonometrik paket programinda panel veri analizi yOntemi
kullanilarak gerceklestirilmistir. Analizde tanimlayici veri analizleri, duraganlik
analizleri, yatay kesit bagimlilik testleri, otokorelasyon analizleri, degisen varyans
testleri ve direncli tahminciler ile panel regresyon analizi yapilmistir.

Ekonometrik ve istatistiksel analizlerde, iktisadi degiskenler arasindaki
nedensellik iliskilerini incelemek igin {i¢ farkli veri tiiri kullanilmaktadir. Bu veri tiirleri
zaman serileri, yatay Kkesit verileri ve her iki tiiriin birlestigi panel verileridir. Panel
verileri, birden fazla kesite ait zaman serilerini veya zaman boyutuna sahip kesit
verilerini igeren bir veri tiirli olarak tanimlanabilir (Grene 2003: 612).

Panel veri, zaman serisi gozlemlerini igeren bir dizi birimin en az iki boyutlu bir
yapisim1 ifade eder. 1ki boyut, capraz-kesit boyutunu (i ile gosterilen) ve zaman
boyutunu (t ile gosterilen) icerir. Ancak, panel veriler bazen hiyerarsik bir yap1 veya
karmasik bir kiimelemeye sahip olabilir. Ornek olarak, "y degiskenine ait, t zamanda, i
ilkesi j sehrinin | istasyonunun hava kirliligi seviyesinin 6lgmesi" gibi bir yapi, bu
karmasikligin tipik bir 6rnegini olusturur (Hsiao, 2003: 1).

Panel veriler, iilkeler, firmalar, hane halklar1 ve bireyler gibi gesitli birimlerin
yatay kesit gbézlemlerine ait belirli bir zaman araliginin bir araya getirilmesi suretiyle
olusturulur (Gdiris, 2018).

Panel veri modeli genellikle asagidaki sekilde gosterilmektedir:

Yit= Poit + Brit Xit + Uit i=12...N t=1.23..T

Formiilde Y bagimli olan degiskeni ifade ederken, X bagimsiz olan degiskeni,
Boi: sabit parametreyi, By ;; egim parametresini, u;; ise hata terimini ifade etmektedir.

Panel veri analizi, ekonometri ve istatistik alanlarinda sik¢a kullanilan bir
yontemdir. Bu analiz tiirli, ayn1 nesnelerin (mesela, firmalar, tilkeler, bireyler) farkli
zaman dilimlerindeki gozlemlerini igeren verileri incelemek ve analiz etmek amaciyla
kullanilir. Panel verileri, hem ¢apraz kesit (yatay kesit) hem de zaman serisi (dikey
kesit) bilesenlerini igerir.

Panel veri analizi, gesitli avantajlara sahiptir:

Zaman Ve isaret etkilerini ele alma: Panel veri analizi, zaman i¢inde degisen ve

sabit etkilere sahip olan nesnelerin ayni ¢ercevede degerlendirilmesini saglar. Bu, farkl
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nesneler arasindaki farkliliklarin ve zaman igindeki degisikliklerin ayni analiz icinde ele
alinmasina imkan tanir.

Etki tahminleri: Panel veri analizi, ¢esitli nesnelerin performansini etkileyen
faktorleri belirlemek amaciyla regresyon analizlerinin kullanilmasina imkan tanir. Bu,
nesneler arasindaki korelasyonlarin ve bagimliliklarin incelemesine yardimei olur.

Zaman serileri analizi: Panel veri analizi zaman serileri bileseni i¢erdigi igin,
zaman i¢indeki degisiklikleri ve trendleri degerlendirmek ig¢in kullanilabilir. Bu,
gelecekteki trendleri tahmin etmek veya ge¢mis verilerin etkisini incelemek igin
onemlidir.

Panel veri analizi, hem istatistiksel hem de ekonometrik yontemleri igerir. Bu
analiz tiirli, heterojenlik ve zaman igindeki degisiklikleri ele alirken ayni zamanda

kapsamli sonuglar elde edilmesini saglar.

4.2.1. Breusch-Pagan Lagrange carpani (LM) testi

LM testi olarak ifade edilen Breusch-Pagan Lagrange Carpani testi, ekonometri
ve istatistikte heteroskedastisiteyi tespit etmek ve degerlendirmek amaciyla kullanilan
bir testtir. Heteroskedastisite, regresyon analizlerinde hata terimlerinin varyansinin
degisken oldugu bir durumu ifade eder. Bu, regresyon modelinin standart hata
tahmincilerini yaniltabilir ve sonuglarin giivenilirligini azaltabilir.

Breusch-Pagan LM testinin temel hipotezleri sunlardir:

Null (bos) hipotez (HO - ilgin¢lik hipotezi): HO, heteroskedastisitenin olmadigini
ifade eder. Yani, hata terimlerinin varyansi bagimsiz degiskenlere bagli olarak
degismemektedir.

Alternatif hipotez (H1 - arastirma hipotezi): H1 ise heteroskedastisitenin
varligmi gosterir. Bu durumda, hata terimlerinin varyanst bagimsiz degiskenlerle
iliskilidir.

Testin uygulanigi, regresyon modelinin hata terimlerini tahmin etmek ve bu
tahminleri kullanarak varyansin modeldeki bagimsiz degiskenlerle iligkisini test etmekle
ilgilidir. Eger test sonucu istatistiksel olarak anlamliysa, yani null hipotezi reddedilirse,

bu heteroskedastisitenin varligini gosterir ve regresyon sonuglarini etkileyebilir.
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4.2.2. CADF Birim kok testi

Pesaran (2007) galismasinda Onerilen yontem, yatay kesit bagimlilik durumunu
ortadan kaldirmak i¢in vekil degiskenler yaklagimimi kullanmaktadir. Bu yaklasim,
Zaman Serisi Birim Kok Testi’nin (ADF) gecikmeli yatay kesit ortalamalari ile
genisletilmis versiyonunu igermektedir. Ayrica, bu regresyonun birinci farki, farkl
birimler arasindaki korelasyonu azaltarak yatay kesit bagimliligini ele almaktadir. Bu
yonteme "Yatay Kesit Genellestirilmis Dickey Fuller (CADF)" adi verilmektedir
(Keskin ve Aksoy, 2019). Pesaran (2007) birim kok testi i¢in asagida yer alan regresyon

denklemi ele alinmaktadir.
Ayir - ai +ﬂiyi,t—l +uit

Hata terimi yatay kesit bagimliligini dikkate almak i¢in gerekli formiil de asagidaki gibi

tanimlanmaistir:
u, =yl +é,

Hata teriminde f; degiskeni gozlenemeyen faktorleri ifade etmektedir ve analiz

cergevesinde duragan oldugu varsayilmaktadir:

~

Ay' M y.
ri — (N’ T) - } 1 \\'—1 i—1

po— 1-)
o(y '1—1 A u)”'i—l)/

~

Pesaran (2007) tarafindan gelistirilmis olan ve yatay kesit bagimlilig
durumunun var oldugunun tespit edildiginde kullanilan ikinci kusak birim kok
testlerinden CADF testi, N>T ve T>N oldugu durumlarda tutarlidir (Pesaran, 2007).

Zaman serisi birim kok testlerinin kullanilmasiyla panel birim kok testleri
olusturulmustur. Panel birim kok testleri ile zaman serisi birim kok testleri arasindaki en
biiyiik fark, hem zaman (T) hem de vyatay kesit (N) boyutlarmin asimptotik
davraniglarinin dikkate alinmasidir. Panel verilerin duraganlastirilmas: gerektiginde, T
ve N'nin sonsuza yakinsamasi biiyiik nem tasir. Bu nedenle diyagonal iz limitleri, sirali

limit teorisi ve ortak limitler gibi yontemler kullanilir (Nell ve Zimmermann, 2011: 2).
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4.2.3. F Testi

F-testinin temel amaci, farkli gruplar veya modeller arasindaki istatistiksel
farkliliklar1 degerlendirmektir. F-testi, bir grup degiskenin, istatistiksel anlamda diger
bir grup degiskenden farkli olup olmadigini1 veya bir modelin digerine gore daha iyi
uyum saglayip saglamadigini test etmek i¢in kullanilir.

F-testi, genellikle iki varyansin karsilastirilmasi veya regresyon analizlerinde
model uyumunun degerlendirilmesi gibi durumlarda kullamilir. Ozellikle ANOVA
(Varyans Analizi) ve regresyon analizlerinde F-testi sik¢a goriiliir. F-testi, iki farkli
varyansin oraninin test edilmesi amaciyla kullanildiginda Fisher-Snedecor dagilimina
dayalidir. Iki ayr1 varyansin oram, F dagilimi olarak adlandirilan istatistiksel bir
dagilima uyar. Bu test, gruplar arasindaki istatistiksel farkliliklar1 tespit etmek igin
yaygin olarak kullanilir. Ayrica, regresyon analizlerinde F-testi, modelin genel
uyumunun degerlendirilmesi amaciyla kullanilir. Modelin anlamliligin1 veya birden
fazla bagimsiz degiskenin etkisinin toplu olarak test edilmesi gibi durumlarda F-testi
Oonemli bir ara¢ olmaktadir.

F-testinin hipotezleri genellikle su sekildedir:

HO (null hipotezi): Iki grup arasinda veya iki model arasinda istatistiksel
anlamda anlamli bir fark yoktur.

H1 (alternatif hipotezi): ki model arasinda veya iki grup arasinda istatistiksel
anlamda anlamli bir fark vardir.

F-testi sonuglari, p-degeri olarak ifade edilir ve belirli bir anlamlilik seviyesi ile
karsilagtirilarak  hipotez testi sonuglarit yorumlanir. Eger p-degeri anlamlilik
seviyesinden kiiciikkse, null hipotezi reddedilir ve iki grup arasinda veya iki model

arasinda istatistiksel anlamda anlamli bir farkin oldugu kabul edilir.

4.2.4. Hausman testi

Aciklayict degiskenlerin birim etkiler ile korelasyonu, iki onemli yaklasim
arasindaki temel farki olusturur. Eger agiklayici degiskenler ile birim etkiler arasinda
korelasyon mevcutsa, sabit etkiler modeli tercih edilirken, korelasyon yoksa rassal
etkiler modeli daha etkilidir. Hausman testi genellikle sabit etkili olan model ile rassal
etkili olan model arasinda tercih yapmak i¢in kullanilir (Giiris ve Bryikli, 2018).
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Hausman Testi, ekonometrik analizlerde kullanilan ve iki farkli tahmin yontemi
arasindaki farkliliklan degerlendirmek amaciyla kullanilan bir istatistiksel testtir. Bu
test, 0zellikle panel verileri veya panel verilerle sinirli olan verilerle ¢alisirken tahmin
yontemlerinin - dogrulugunu ve uygunlugunu karsilagtirmak amaciyla kullanilir.
Hausman Testi'nin temel amaci, "duraganlik” veya '"rastgelelik" varsayimlarini test
etmektir. Panel verileri lizerinde calisirken, aragtirmacilar farkli tahmin yontemlerini
karsilastirmak isteyebilir. Mesela, Fixed Effects (Sabit Etkiler) tahmin yontemi ve
Random Effects (Rassal Etkiler) tahmin yontemi gibi farkli modeller kullanabilirler. Bu
iki model, farkli varsayimlara dayalidir ve hangi modelin kullanilmasi gerektigini
belirlemek i¢in Hausman Testi devreye girer.

Hausman Testi, su ana hipotezleri test eder:

HO (null hipotez): Fixed Effects (Sabit Etkiler) modeli (duragan model) ve
Random Effects (Rassal Etkiler) modeli (rastgele model) arasinda bir fark yoktur. Bu,
varsayimlarin test edildigi birim kok (unit root) ve heteroskedastisite gibi durumlari
igerir.

H1 (alternatif hipotez): Fixed Effects (Sabit Etkiler) modeli (duragan model) ve
Random Effects (Rassal Etkiler) modeli (rastgele model) arasinda bir fark vardir. Bu
fark, duraganlik veya rastgelelik varsayimlarinin ihlali ile iliskilendirilebilir.

Hausman Testi sonuglari, bir test istatistigi ve p-degeri olarak ifade edilir. Eger
p-degeri belirli bir anlamlilik seviyesinden diisiikse (mesela, 0.05), HO hipotezi
reddedilir ve Sabit Etkiler modeliyle Rassal Etkiler modeli arasinda anlamli bir fark
oldugu kabul edilir. Bu fark, genellikle duraganlik veya rastgelelik varsayimlarinin

ihlali ile iliskilendirilir.

4.2.5. Breusch—-Godfrey (BG) testi

Breusch-Godfrey (BG) testi, otokorelasyonun tespit edilmesi ve
degerlendirilmesi amaciyla ekonometrik analizlerde kullanilan  bir  testtir.
Otokorelasyon, bir zaman serisinin kendi igindeki Onceki degerlerle iliskili oldugu
durumu ifade eder. BG testi, bu otokorelasyonun varligint ve etkisini sinamak i¢in

kullanilir.
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BG testinin temel hipotezleri sunlardir:

Null Hipotezi (HO - Ilgin¢lik Hipotezi): HO, otokorelasyonun olmadigimi ifade
eder. Yani, hata terimleri arasinda zaman iginde herhangi bir sistemli iligki yoktur.

Alternatif Hipotezi (H1 - Arastirma Hipotezi): H1 ise otokorelasyonun varligini
gosterir. Bu durumda, hata terimleri arasinda zaman iginde sistematik bir iliski
mevcuttur.

BG testi, regresyon analizlerinde hata terimlerinin otokorelasyonunu
degerlendirmek i¢in kullanilir. Eger test sonucu istatistiksel olarak anlamliysa, yani null
hipotez reddedilirse, bu otokorelasyonun varligmi gdosterir ve regresyon sonuclarini

yaniltabilir.

4.2.6. Breusch-Pagan (BP) testi

Breusch-Pagan (BP) testi, degisen varyansin (heteroskedastisite) tespit edilmesi
ve degerlendirilmesi amaciyla ekonometrik analizlerde kullanilan bir testtir.
Heteroskedastisite, bir regresyon modelinde hata terimlerinin varyansinin bagimsiz
degiskenlere bagli olarak degistigi bir durumu ifade eder. Bu durum, regresyon
sonuglarint saptirabilir ve giivenilirligi azaltabilir. Bu model, bagimli degiskenin
bagimsiz degiskenlerle nasil iliskilendigini aciklar. Mesela, y degiskeninin x1 ve x2
bagimsiz degiskenleri ile nasil iliskilendirildigini gdsteren bir regresyon modeli

asagidaki formiil gibi ifade edilir:

y =pB0 + Blx1 +p2x2 + ¢

Hata terimleri, € sembolii ile temsil edilir ve her gozlem igin hesaplanir.

BP testinin temel hipotezleri sunlardir:

Null Hipotezi (HO - flginglik Hipotezi): HO, heteroskedastisitenin olmadigini
ifade eder. Yani, hata terimlerinin varyansi bagimsiz degiskenlere bagli olarak
degismez.

Alternatif Hipotezi (H1 - Arastirma Hipotezi): H1 ise heteroskedastisitenin
varligint gosterir. Bu durumda, hata terimlerinin varyansi bagimsiz degiskenlere bagl

olarak degisir.
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BP testi, regresyon analizlerinde hata terimlerinin heteroskedastisitesini
degerlendirmek i¢in kullanilir. Eger test Sonucu istatistiksel olarak anlamliysa, yani null
hipotezi reddedilirse, bu heteroskedastisitenin varligini gosterir ve regresyon sonuglarini

giivenilir bir sekilde yorumlamay1 zorlastirabilir.

4.2.7. Direngli Driscoll-Kraay tahmincisi testi

Direngli Driscoll-Kraay Tahmincisi testi, ekonometrik analizlerde seri
bagimsizlik ithmal sorununu ele almak ve zaman serileri verileriyle ¢alisirken daha
saglam sonuglar elde etmek amaciyla kullanilan bir yontemdir. Bu test, seriler arasi
bagimliligi goz Oniline alarak hesaplamalarda diizeltilmis standart hata tahmincileri
sunar. Temel hipotezleri sunlardir:

Null Hipotezi (HO - [lginglik Hipotezi): HO, seri bagmmsizlik ihmalinin
olmadigini ifade eder. Yani, seriler arasi bagimlilik dikkate alinmalidir ve diizeltilmis
tahminciler kullanilmalidur.

Alternatif Hipotezi (H1 - Arastirma Hipotezi): H1 ise seri bagimsizlik ihmalinin
gecerli oldugunu ifade eder. Bu durumda, seriler aras1 bagimlilik goz ardi edilebilir.

Direngli  Driscoll-Kraay Tahmincisi  testi, seriler arasi bagimliligin
hesaplamalarda Onemli bir faktér oldugu zaman serileri verileriyle ¢alisirken
kullanislidir. Test sonucuna gore, seriler aras1 bagimlilik dikkate alinmali veya g6z ardi
edilebilir. Bu da ekonometrik analizlerin daha saglam ve giivenilir olmasma katki

saglayabilir.

4.3. Uygulama

Calismanin bu boliimiinde, analiz asamasi i¢in toplam on bes farkli (N=15) iilke
kapsaminda 2000-2022 (T=23) yillar1 ihracat (IHR), gayri safi milli hasila (GSMH),
arastirma-gelistirme (AR-GE) harcamalar1 ve Euro/dolar paritesi degiskenleri
kullanilarak panel regresyon analizleri yapilmistir. Arastirmada bagimli degisken olarak
ithracat verileri alinmistir. Panel regresyon analizi uygulanirken degiskenlerin dogal
logaritmast alinmis (L) ve duragan olmayan veriler 1. farklar1 alinarak (D) duragan hale

getirilmigtir.
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Ilk asamada, arastirmada kullanilan dért degisken icin tanimlayici istatistikler
verilmistir. Arastirmada panel veri yapist N<T oldugu i¢in, yatay kesit bagimliliginin
varligr Breusch-Pagan Lagrange carpani (LM) testi ile incelenmistir. Degiskenlerde
yatay kesit bagimlilig1 var oldugu i¢in, degiskenlerin duraganliklarini sinamak iizere, 2.
nesil birim kok testlerinden Hansen'in Kovariyet-Genisletilmis Dickey Fuller (CADF)
birim kok testi ile verilerin duraganlik analizleri gergeklestirilmistir (Lupi, 2009).
Duragan olmayan veriler fark alma islemi ile duraganlastirilmistir.

Regresyon modellerinde bagimsiz degiskenler i¢in varyans sisirme c¢arpani
(VIF) degerleri hesaplanarak ¢oklu baglant1 sorunu analiz edilmistir. Panel regresyon
analizi modelleri olusturulurken, havuzlanmis en kiiciik kareler (EKK), sabit etki ve
rassal etki tiirleri arasindan en uygun olanini belirlemek igin F-testi, Breusch-Pagan LM
testi ve Hausman testleri yapilmustir. Ug testin genel sonucuna gore etki tiirii seciminin
hemen ardindan, panel regresyon modelinde otokorelasyon ve degisen varyans testleri
gerceklestirilmistir. Otokorelasyon probleminin sinamasinda Breusch—Godfrey (BG)
testi, degisen varyans probleminin smamasinda ise Breusch-Pagan (BP) testi
uygulanmistir (Torres-Reyna, 2010).

Panel regresyon modelindeki anlamliliklar degerlendirilirken, yatay Kkesit
bagimlhigi, otokorelasyon veya degisen varyans problemlerine karsi direngli Driscol-
Kraay (Driscol-Kraay, 2008) tahmincisi kullanilmustir.

Anlamlilik testi sonuglart %1, %5 ve %10 hata payr baz alinarak
degerlendirilmistir. Panel veri analizine dair tim sonuglar, R programinda (R Core
Team, 2023) bulunan plm, Imtest ve CADFtest paketleri kullanilarak hesaplanmistir
(Croissant ve Millo, 2008; Lupi, 2009; Zeileis ve Hothorn, 2002).

Tablo 4. 2. 2000-2022 yillar1 arasi aragtirma degiskenlerine yonelik tanimlayici

istatistikler
Degisken Ort SS Min Maks Carp Bas
thr 451E+13 1.51E+14 5.60E+10 8.76E+14  4.016 18.457
GSMH 1.43E+14 3.83E+14 1.77E+11 196E+15  3.198 12.631
Parite 88.612  282.8332 0.499 1291.447 3.459 13.202
Arge 5.90E+10 8.96E+10 4.51E+08 6.79E+11  3.746 20.424

Ort: Ortalama, SS: Standart sapma, Min: Minimum, Maks: Maksimum

Tablo 4.2°de 2000-2022 yillar1 arasi1 arastirmada yer alan 15 iilkenin ihracat,
GSMH, AR-GE harcamalar1 ve Euro/dolar paritesi degigkenlerine yonelik tanimlayict
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istatistik sonuglar1 gosterilmektedir. Tanimlayict istatistik bulgularina gore, iilkelerin
ihracat ortalamasi 45.1 trilyon dolar, GSMH ortalamasi 142.6 trilyon dolar, Euro/dolar

paritesi ortalamasi 88.612 ve AR-GE harcamalar1 ortalamast 59 milyar dolardir.

Tablo 4. 3. Yatay kesit bagimlilig1 testi sonuglari

Degisken Z p

L-ihr 1881.373*** <0.01
L-GSMH 1856.184*** <0.01
L-Parite 831.769*** <0.01
L-Arge 1113.926*** <0.01

***p<0_01’ **p<o_05, *p<0- 1

Tablo 4.3’de 2000-2022 yillar1 arasindaki dort aragtirma degiskeninin yatay kesit
bagimlilig1 testi sonuglar1 gosterilmektedir. Test bulgularmma gore, 2000-2022 yillari
arasi tim degiskenlerde anlaml bir yatay kesit bagimliligi mevcuttur. Verilerde yatay
kesit bagimliligi problemi oldugu i¢in, duraganlik asamasinda CADF testine

bagvurulmustur.

Tablo 4. 4. Duraganlik analizi sonuglari

.. Sabit terim Trend

Degisken

Istatistik p Istatistik p
L Ihr -2.279 0.179 -2.303 0.431
D(L ihr,1) -24.635*** <0.01 -24.634*** <0.01
L_GSMH -2.266 0.184 -2.249 0.460
D(L_GSMH,1) -12.648*** <0.01 -12.664*** <0.01
L_Arge -2.896** 0.047 3.631** 0.029
D(L_Arge,1) - - - -
L_Parite -2.022 0.277 -2.199 0.488
D(L_Parite,1) -6.670*** <0.01 -1.176%** <0.01

***n<0.01, **p<0.05, *p<0.1

Tablo 4.4’te ihracat, GSMH, Euro/dolar paritesi ve Arge harcamalari verilerinin
duraganlik analizi sonuglar1 gosterilmektedir. Bu sonuglara gore, Arge harcamalari
degiskeni kendi seviyesinde duragandir. Ancak ihracat, GSMH, Euro/dolar paritesi
verileri kendi seviyesinde duragan degildir. Duragan olmayan bu ii¢ degiskenin 1.
farklar1 alindiginda duragan hale gelmektedir. Analizlerin regresyon modellemesi

asamasinda da tiim verilerin duraganlastirilmis halleri kullanilmastir.
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Tablo 4. 5. Bagimsiz degiskenlere yonelik varyans sisirme ¢arpani (VIF) degerleri

D(L-GSMH,1) D(L-Parite,1) L-Arge

VIF 1.027 1.030 1.005

L: Dogal logaritma

Tablo 4.5’te 2000-2022 yillar1 arasi GSMH, AR-GE harcamalari, Euro/dolar
paritesi degiskenleri igin VIF degerleri gosterilmektedir. Bagimsiz degisken olarak
alinan GSMH, Euro/dolar paritesi ve AR-GE harcamalar1 verilerinin hepsinde VIF
degerleri 10’dan diisiiktlir. VIF degerlerin 10’un altinda oldugu ig¢in, {i¢ degisken icin de

coklu baglanti sorunu yoktur.

Tablo 4. 6. Panel regresyon modeli i¢in etki tiirli secimine yonelik test sonuglari

Etki testleri Istatistik P Karar
F-testi 0.587 0.875 Havuzlanmis EKK
Breusch-Pagan LM

testi 3.751* 0.053 Rassal etki
Hausman testi 6.789* 0.079 Sabit etki

***p<0.01, **p<0.05, *p<0.1

Tablo 4.6’da ihracat degiskeninin bagimli degisken olarak ele alindigi panel
regresyon modelinin etki tiirii segim sonuglar1 verilmistir. F-testine gore havuzlanmis
EKK yerine sabit etki, Breusch-Pagan LM testine gore havuzlanmig EKK yerine rassal
etki ve son olarak Hausman testi sonucuna goére rassal etki yerine sabit etki tiirii
secilmistir. Test bulgular birlikte ele alindiginda, panel regresyon modeli i¢in en uygun

etki tiirii sabit etki tiirii olarak belirlenmistir.

Tablo 4. 7. Otokorelasyon ve degisen varyans testleri

Otokorelasyon/degisen varyans testleri Istatistik p
Breusch—Godfrey otokorelasyon testi 89.398*** <0.01
Breusch—Pagan degisen varyans testi 19.397*** <0.01

***n<0.01, **p<0.05, *p<0.1

Tablo 4.7°de sabit etki tiirii ile tahmin edilen panel regresyon modeline ait
otokorelasyon ve degisen varyans testi sonucu gosterilmektedir. Test sonuglarina gore

bu modelde anlaml1 bir otokorelasyon ve degisen varyans problemi bulunmaktadir.
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Tablo 4. 8. Panel regresyon modeline ait katsayilar ve genel istatistik bulgulari

Katsay1 Beta SH Z-istatistigi p

Sabit terim 0.112 0.157 0.714 0.475

D(L-GSMH,1) 1.344%*** 0.378 3.559 <0.01

D(L-Parite,1) 0.066* 0.036 1.824 0.068

L-Arge -0.011 0.015 -0.714 0.476
R2 =0.042

Diizeltilmis R? = 0.034
Ki-kare istatistigi = 14.582
p<0.01

***p<0.01, **p<0.05, *p<0.1. R? Belirtme katsayisi, Beta: Regresyon katsayisi, SH: Standart hata.

Tablo 4.8’de 15 iilkenin genel ihracat verilerini etkileyen faktorleri belirlemek
lizere sabit etki tiiri ile yatay kesit bagimliligina direngli Drisscol-Kraay tahmincisi
kullanilarak elde edilmis panel regresyon modeli sonuglari yer almaktadir. ihracat
verilerinin bagimli degisken olarak yer aldigi model, Ki-kare istatistigine gore
anlamlidir. Modelin genel anlamlilig1 teyit edildikten sonra bagimsiz degiskenlerin
anlamliliklar1 incelenmistir.

Bagimsiz degiskenlerdeki katsayilarin anlamliliklarina gére, GSMH ve
Euro/dolar paritesi degiskenleri iilkelerin ihracat verileri lizerinde ekonometrik agidan
anlamli bir etkiye sahiptir. Ancak AR-GE harcamalarinin 15 iilkenin genel ihracat
verileri lizerinde anlamli bir etkisi yoktur. Regresyon katsayilarinin degerlerine
bakildiginda, GSMH ve Euro/dolar pariteleri ile ihracat verileri arasinda pozitif yonlii
bir iliski mevcuttur (Beta>0). Bu sonug¢ dogrultusunda, GSMH ve Euro/dolar
paritelerinde meydana gelecek bir artis, lilkelerin genel ihracat verilerini artirici bir rol

oynayacaktir.
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BESINCI BOLUM

5. SONUC VE ONERILER

Son yillarda diinya ekonomisinde Onemli degisiklikler meydana gelmistir.
Teknolojik ilerlemeler, ticaret dinamikleri ve kiiresel olaylar ekonomik goriiniimii
etkilemeye devam etmektedir. En belirgin degisikliklerden biri, dijital ekonominin
ylikselisidir. Yeni nesil teknolojiler, online ticaret, egitim, saglik hizmetleri ve uzaktan
calisma gibi alanlarda biiyiik doniisiimlere neden olmustur. Bununla birlikte, COVID-19
pandemisi diinya ekonomisini derinden etkilemistir. Salgin, kiiresel tedarik zincirlerini
bozmus, firmalarin kapanmasina veya kisitlamalara gitmesine neden olmus ve issizlik
oranlarmi artirmigtir. Diinya ekonomisine etki eden bir diger unsur Rusya-Ukrayna
savast olmustur. Savasin etkisi 6zellikle uluslararasi tahil ve enerji fiyatlarinda oldukca
biiyiik dalgalanmalara sebep olmus, olmaya da devam edecegi goriilmektedir. Diinya
ticaret iligskilerinde de degisiklikler gézlemlenmektedir. Bazi iilkeler kendi iiretim
kapasitelerini artirma ve daha az disa bagimli hale gelme egilimindedir. Ticaret
savaslart ve korumacilik egilimleri, uluslararasi ticaretin seyrini etkilemistir.
Stirdiiriilebilirlik ve iklim degisikligi de ekonomik gelismelerin 6nemli bir pargasi
haline gelmistir. Ulkeler ve firmalar, bu degisen kosullara uyum saglamak ve firsatlar
degerlendirmek i¢in esnek politikalar benimsemeye devam etmelidir.

Dis ticaret teorileri, bir iilkenin ihracat performansini etkileyen 6nemli faktorler
arasinda yer almaktadir. Bu teoriler, iilkelerin uluslararasi ticaretteki roliinii ve ticaret
politikalarinin sonuglarin1 anlamamiza yardimci olur. Dis ticaret teorilerinin ihracat
performansia etkisi, hem pozitif hem de negatif yonlerden ele alinabilir. David
Ricardo'nun karsilagtirmali avantaj teorisi, bir lilkenin kendi 6zel avantajlarina dayali
olarak belirli iiriinlerin iiretimine odaklanmasini 6nerir. Bu, iilkenin bu iriinleri diger
iilkelere ihra¢ etme kapasitesini artirabilir, ihracat performansini olumlu ydnde
etkileyebilir. Dis ticaret, iiretim siireclerinin daha verimli hale gelmesine katkida
bulunabilir. Bir iilke, ithal ettigi mal ve hizmetlerle daha ucuz bir sekilde {iretim yaparak
kaynaklarin1 daha etkili bir sekilde kullanabilir. Bu, ilkenin ihracat performansini
artirabilir. Baz1 dis ticaret teorilerine gore, korumacilik politikalar1 ve ticaret engelleri,
ihracat1 kisitlayabilir. Bu tiir politikalar, dis ticaretin serbestlesmesini engeller ve ihracat
performansint olumsuz etkileyebilir. Doviz kuru dalgalanmalari, ihracatcilarin
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gelirlerini ve karlarin1 etkileyebilir. Firmalar i¢in belirsizlik yaratabilir ve ihracat
performansini olumsuz etkileyebilir.

Calismamizda ihracat performansi ile GSYH (Gayrisafi Yurti¢i Hasila) arasinda
pozitif yonde bir iligkinin oldugu sonucuna ulasilmistir. GSYH'deki artis, ekonominin
biliylimesine ve daha fazla iiretim kapasitesine isaret eder. Bu da daha fazla mal ve
hizmetin {iretilmesi ve ihra¢ edilmesi, ayrica ithalatin artmasi anlamina gelebilir. Daha
yiiksek GSYH, genellikle daha biiyiik bir ithalat ve ihracat hacmiyle iliskilendirilir.
Demirhan (2005) ve Simsek (2003) tarafindan yapilan galismalarda ihracat performansi
ile GSYH arasinda GSYH’den ihracata dogru tek yonde iliski oldugunu bulmusken,
Hsiao ve Hsiao (2006), Guan ve Hong (2012) ve Oskooee ve Oyolola (2007) ¢ift yonlii
bir iliskinin oldugunu tespit etmistir. Bu calismalarin yaninda Afxentiou ve Serletis
(1991), Takim (2010) ve Yigidim ve Kose (1997) tarafindan yapilan ¢aligmalarda ise
ithracat performansi ile GSYH arasinda anlamli bir iligski olmadigi tespit edilmistir.

Calismamizda ihracat performansi ile doviz kuru arasinda pozitif yonde bir
iliskinin oldugu sonucuna ulasilmistir. Doviz kuru dalgalanmalari, ihracatgilarin
uluslararas1 piyasada rekabet giiciinii etkileyebilir. Bir iilkenin para biriminin degeri
diisiikse, ihracat¢ilar igin iiriinler daha ucuz hale gelir ve bu da ihracati1 tegvik edebilir.
Tersine, gii¢lii bir para birimi ihracatgilar i¢in daha zorlu hale getirebilir. Akbostanci
(2002) tarafindan yapilan ¢alismada doviz kurunun dis ticaret dengesini etkileyen bir
degisken oldugu tespit edilirken, Ozbay (1999), Tungsiper ve Oksiizler (2006) ve
Doganlar (2002) tarafindan yapilan c¢alismalarda doviz kurlarinda meydana gelen
oynakliklar sonucu negatif bir iliski oldugu tespit edilmistir.

Calismamizda ihracat performansi ile AR-GE (Arastirma ve Gelistirme)
harcamalar1 arasinda anlamli bir etkinin olmadigi sonucuna ulasilmistir. AR-GE
(Aragtirma ve Gelistirme) harcamalari, yenilik¢ilik ve {irlin gelistirme faaliyetleri
anlamia gelir. Yenilik¢i iirlinler ve siirecler, ihracatcilarin rekabet giiclinii artirabilir.
AR-GE yatirimlari, daha yiiksek kaliteli iriinlerin ve daha fazla degerin iiretilmesine
yardimct olabilir, bu da ihracat performansini olumlu etkileyebilir. Bu faktorlerin
dikkatlice yonetilmesi, ihracati artirmak ve siirdiiriilebilir bir sekilde yiikseltmek igin
onemlidir. Kili¢ vd. (2014), Adagay (2007), Braunerhjelm ve Thulin (2006), Bojnec ve
Ferto (2011), Ozer ve Ciftci (2009), Rodriguez ve Rodriguez (2005), Yildirim ve
Kesikoglunun (2012) ve Kiiliink (2018), tarafindan yapilan calismalarda ihracat
performansi ile AR-GE harcamalari arasinda pozitif yonli iliski oldugu bulunmusken,
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Wakelin (1998), tarafindan yapilan c¢alismada ihracat performansi ile AR-GE
harcamalar1 arasinda negatif yonli iliski oldugu bulunmustur. Aragtirma sonucumuz ile
literatlir arasindaki farkliliga, analizde yer alan iilkelerin bazi yillarindaki verilerinde
goriilen AR-GE harcamalarmin ihracata doniismemesinin  (AR-GE harcamalari
artarken, ihracat rakamlar1 azalmis) neden olabilecegi diistiniilmektedir.

Bir iilkenin ihracat performansi, c¢esitli faktorlerden etkilenir ve bunlardan
bazilar1t GSYH, doviz kuru ve AR-GE harcamalaridir. Calismada bagimli degisken
olarak tilkelerin ihracat verileri alinirken, bagimsiz degiskenler olarak iilkelerin GSYH,
doviz kuru ve AR-GE harcamalar1 alinmigtir. Bu degiskenler tek tek, sektorel, firma,
iriin bazinda tek bir {ilke veya birden ¢ok iilke i¢in analiz edildiginde ihracat
performansi karsisinda anlamli sonuglar verebilirken, ¢calismamizda da goriildiigii tizere
bir arada kullanildiklarinda AR-GE harcamalarindaki sonu¢ gibi anlamsiz sonuglar
verebilir.

Ulkelerin ihracat performansi, ekonomik biiyiime ve ulusal refah agisindan son
derece kritik bir faktordiir. Bu performansi etkileyen bir¢ok faktor arasinda, GSYH
(Gayri Safi Yurtigi Hasila), doviz kuru ve AR-GE (Arastirma ve Gelistirme)
harcamalar1 kilit rol oynar.

Bir iilkenin GSYH'si, ekonominin toplam {iretimini ve buyiikliigiinii olger.
Yiiksek bir GSYH, genellikle daha fazla kaynak, isgiicii ve sermaye saglar, bu da
irlinlerin ve hizmetlerin daha fazla iiretimini ve ihracatim1 tegvik eder. Biiyliyen bir
ekonomi, daha fazla ihracat firsat1 sunabilir.

Do6viz kuru, bir tilkenin milli para biriminin diger iilkelerin milli para birimleri
karsisindaki degerini ifade eden kavramdir. Rekabet¢i bir doviz kuru, {ilkenin
ihracatgilart i¢in uluslararasi pazarlarda daha rekabet¢i hale gelmesini saglayabilir.
Diistik bir yerel para birimi, ihracat¢ilarin tirlinlerini daha cazip hale getirebilir ve dig
talebi artirabilir.

Arastirma ve gelistirme (AR-GE) harcamalari, yeni iriinlerin ve teknolojilerin
gelistirilmesini tesvik eder. Inovasyon, ihracatcilarin uluslararasi pazarda daha rekabetci
olmalarina yardimci olabilir. Yeni ve gelistirilmis tiriinler, ihracat¢ilarin dis pazarlarda
daha fazla talep olusturmasini saglayabilir.

Bu nedenle, iilkelerin bu faktorleri dikkate alarak politika ve stratejiler
olusturmasi, ihracat performansini artirmalarina yardimci olabilir. Bu da ekonomik
biiytimeyi tesvik edebilir, istihdam1 ve ulusal refah1 artirabilir.
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